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FORORD

Uppfattningen infor det svenska EU-medlemskapet var att en ny och hérdare konkurrenssitua-
tion skulle fordndra den svenska livsmedelsindustrin. En till stora delar skyddad industri fran
utldndsk konkurrens skulle mota hardare konkurrens pd hemmamarknaden samtidigt som ex-
portmdjligheterna pa den inre marknaden blev storre. Den svenska livsmedelsindustrin har
ocksa sedan EU-medlemskapet mangdubblat sin export. Parallellt har importen dkat 4n mer i
kronor raknat sa allt tyder pa att handelsliberaliseringen har varit sérskilt pataglig i livsmedels-
sektorn.

Denna rapport analyserar i detalj hur foretag och delbranscher har paverkats av handelsliberali-
seringen. Med hjilp av foretagsdata ger rapporten en bild av hur marknadsmakten, produktivi-
teten och tilltrddet till exportmarknaderna har utvecklats fore och efter EU-medlemskapet.
Rapporten ér till stor del en redogorelse av vad som hénder nér en industri och dess foretag tar
ett stort steg ut pa den internationella marknaden.

Lund i november 2008

Dag von Schantz
Generaldirektor
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Inledning

Nir Sverige ansokte om medlemskap i EU startade en intensiv debatt om vilka
effekter en handelsliberalisering av detta slag skulle fa for den svenska ekono-
min. Inte minst var diskussionerna intensiva nér det gillde livsmedelssektorn,
det vill sdga jordbruket och livsmedelsindustrin. Till skillnad frdn andra delar av
néringslivet som sedan 1970 omfattades av frihandelsavtalet med EG var denna
sektor starkt reglerad och skyddad fran utlindsk konkurrens. Skyddet fran ut-
landska konkurrenter och en begransad hemmamarknad befarades ha lett till lag
effektvitet. Analyser av effektiviteten i svensk livsmedelsindustri gjordes av sé-
vil forskare som konsultbolag. Sammanfattningsvis var den generella bilden att
situationen i forddlingsindustrin i borjan av 1990-talet verkligen ocksa kanne-
tecknades av en bristande effektivitet, nagot som skulle kunna leda till problem
vid EU intradet (se Rabinowicz (1993) for en genomgéng). En uppfattning inom
industrin var déarfor att [”... foretag som vid ett medlemskap inte vidtagit nod-
véndiga kostnads- och effektivitetsatgérder riskerar att drabbas hart av den 6ka-
de konkurrensen”].!

Medlemskapet i EU skulle alltsa innebidra att en till stora delar skyddad och
sméskalig industri 6ver en natt skulle borja konkurrera pé vérldens storsta ge-
mensamma livsmedelsmarknad. Eftersom industrin var skyddad var den huvud-
sakligen inriktad pd hemmamarknaden och dérfér ovan vid stérre marknader.
Medlemskapet innebar emellertid inte bara ett stérre konkurrenstryck fran om-
vérlden pa hemmaplan, utan ocksd nya mojligheter pa den gemensamma efter-
som dven EU-ldndernas skydd mot svenska produkter skulle tas bort. En av for-
hoppningarna var alltsé att svenska foretag skulle kunna utnyttja exportmarkna-
den biittre.

Ur konsumentperspektivet var férhoppningen att priserna pa livsmedel skulle bli
lagre. Priserna pa livsmedel i Sverige lag vid denna tidpunkt betydligt 6ver EU-
nivan. En anpassning till EU: s lagstiftning forvintades déarfor leda till lagre pri-
ser i Sverige. Dessutom hoppades man att ett 6kat konkurrenstryck skulle mins-
ka livsmedelsforetagens marknadsmakt och ge dem mindre utrymme att ta ut

' Sidan 8 i Kommerskollegium med flera, (1993).



hoga marginaler pé produkterna, vilket i sin tur ocksé skulle bidra till ldgre pri-
ser.

De tre uppsatser som presenteras i denna rapport tar pa olika sitt utgdngspunkt i
de ovan diskuterade uppfattningarna om effekter av handelsliberaliseringen som
EU-medlemskapet bar med sig. Nu nér Sverige har varit medlem i gemenskapen
i Over ett decennium ar det intressant att analysera i vilken utstrickning de tidi-
gare forhoppningarna och farhdgorna har besannats. I det perspektivet belyser
denna rapport hur marknadsmakt, produktivitet och export har utvecklats i livs-
medelsindustrin - bade avseende tiden fore och tiden direkt efter medlemskapet.
Resultaten i denna rapport ska ocksé ses i perspektivet att svensk livsmedelsin-
dustri fortfarande arbetar pa en hart reglerad vérldsmarknad for livsmedel och
jordbruksprodukter. Resultaten kan dirfor ocksa ge en fingervisning om hur
livsmedelsindustrin paverkas av att den globala livsmedelsmarknaden blir mer
liberaliserad.

En tidigare studie av SLI har analyserat medlemskapets effekter pé prisnivan
(SLI, 2005). I studien konstateras att livsmedelspriserna har niarmat sig EU-
nivan, dven om dessa fortfarande ar hogre én EU:s genomsnitt. I den forsta av
uppsatserna i denna rapport analyseras effekterna pé priserna indirekt genom att
undersoka huruvida EU-medlemskapet har minskat livsmedelsforetagens mark-
nadsmakt. En hérdare konkurrens efter EU-intradet forvéntades, som pépekades
ovan, gora det svarare for foretagen att ta ut hdga paslag pa produkterna.

I den andra uppsatsen undersdks om produktiviteten i livsmedelsindustrin har
okat till f6ljd av att EU-medlemskapet fort med sig rationaliseringar och om-
struktureringar i industrin. Det dr troligt att ett 6kat konkurrenstryck slar ut
mindre konkurrenskraftiga foretag medan foretagen som blir kvar effektiviserar
produktionen. EU-medlemskapet stimulerar sannolikt ocksa de mest produktiva
foretagen att expandera sin produktion genom att exportmdjligheterna forbétt-
ras. Den sammantagna produktiviteten i industrin férvintas darfor ha gynnats pa
grund av en forskjutning av produktionen till de mest produktiva foretagen,
samtidigt som foretagen i genomsnitt har 6kat produktiviteten.

Slutligen undersoks i den tredje och sista av uppsatserna i vilken utstrdckning
exportaktiviteten har okat i industrin. Mer specifikt undersoks om EU-



medlemskapet har inneburit att troskeln for foretag nér det géller att borja ex-
portera har blivit ldgre. Att borja exportera dr forknippat med kostnader, och det
finns tva skél till att tro att tiden som EU-medlem har medfort att foretag i storre
utstrdckning véljer att ta denna kostnad. Harmoniseringen av ldndernas regel-
verk och principen om dmsesidigt erkdnnande har troligtvis lett till att det blivit
mindre kostsamt att borja exportera, samtidigt som inforselavgifterna har tagits
bort och granspassagerna underléttats. Det senare har sannolikt 6kat foretagens
exportinkomster.

I rapporten analyseras dels livsmedelsindustrin totalt, dels utvecklingen inom de
enskilda delbranscherna. Delbranscherna delas upp utifrdn om de innan EU-
medlemskapet var skyddade eller konkurrensutsatta. Pa detta sétt blir det mojligt
att f4 en tydligare bild av hur handelsliberaliseringen har péverkat industrin.
Alla undersokningar baseras pa kvantitativa analyser pd detaljerad foretagsdata.
Da tidsperioden som analyseras stracker sig fran ar 1990 till och med ar 2002
ger den mojlighet att anldgga ett “fore-och-efter” perspektiv pd EU-
medlemskapet.” Uppsatserna har var for sig tidigare publicerats, pa engelska.
denna rapport fors de samman och en mer populdrvetenskaplig ansats tas, dir de
olika skeendena fér belysa varandra. Forhoppningen &r att rapporten ska ge en
samlad bild av hur livsmedelsindustrin har paverkats under denna omvélvande
period.

Rapporten dr disponerad péd foljande sétt. Den inleds med kapitel 2, dér den
svenska livsmedelsindustrin och dess utveckling sedan EU-medlemskapet be-
skrivs med &vergripande statistik. I Kapitel 3 redogdrs med hjilp av foretags-
specifik data for hur livsmedelsforetagen pa olika sétt har utvecklats under peri-
oden 1990-2002. Dérefter redogors i kapitel 4 for hur marknadsmakten har ut-
vecklats, i kapitel 5 analyseras produktivitetsutvecklingen och i kapitel 6 presen-
teras undersokningen om exportforutsittningarna fore och efter EU-
medlemskapet. Kapitel 7 innehaller en sammanfattning med &vergripande
kommentarer om livsmedelsindustrins utveckling.

* D& det finns en efterslapning i publiceringen av statistiken stannar analysen med ar 2002.






Den svenska livsmedelsindustrin -
fore och efter EU-medlemskapet

Den svenska livsmedelsindustrin utmérker sig pa manga sétt i forhéllande till
ovrig svensk tillverkningsindustri. Utrikeshandeln ar fortfarande forhallandevis
liten. Ménga foretag dr sma och i huvudsak inriktade pa den inhemska markna-
den. Samtidigt dr livsmedelsindustrin en av de storsta tillverkningsindustrierna
och innehéller ocksé stora multinationella foretag med stor export. Den har ock-
sa ett ovanligt stort inslag av kooperativt dgande och en stark koppling till pri-
mirledet (jordbruket), en koppling som innebdr att det svenska jordbrukets
framtid i viss utstrickning ar knuten till den svenska livsmedelsindustrins ut-
veckling. Denna koppling forklarar i hdg utstrackning varfor stora delar av
livsmedelsindustrin linge var skyddad fran utlandsk konkurrens. Samtidigt kén-
netecknades livsmedelsindustrin ocksa av att exportmdjligheterna var begrénsa-
de jamfort med andra tillverkningsindustrier eftersom dven andra lénder i stor
utstrickning skyddade sina jordbruks- och livsmedelssektorer.

I detta kapitel redovisas utvecklingstrender i den svenska livsmedelsindustrin
fore och efter anslutningen till EU. Redovisningen bygger pa bearbetningar av
generell statistik fran Statistiska centralbyrén, SCB.

2.1 Omstallning - redan fére medlemskapet

Redan pa 70- och 80-talet genomgick svensk livsmedelsindustri ett omfattande
omstrukturerings- och koncentrationsarbete som en forberedelse for ett eventu-
ellt framtida EU-medlemskap och en 6kad avreglerad internationell livsmedels-
handel (Kommerskollegium med flera, 1993). Det skedde inte minst en interna-
tionalisering i de konkurrensutsatta delarna av livsmedelsindustrin.

Ett intensivt anpassnings- och forberedelsearbete startade ocksa sa snart ansokan
om medlemskapet var inlimnad, dven om utgéngen av processen inte kunde be-
domas som given eftersom det slutliga beslutet att ansluta sig till gemenskapen
var avhéngigt ett positivt svar i folkomrdstningen. Som tidigare papekats i in-
ledningskapitlet, har det funnits farhdgor att livsmedelsindustrin inte var till-
rackligt vélrustad att méta medlemskapets utmaningar.



Under de allra forsta aren under 1990-talet 1&g vérdet p& exporten och importen
av livsmedel och jordbruksvaror i det nidrmaste stilla. Men fran ar 1992 och
fram till EU-medlemskapet kade dock exporten med drygt 60 procent och im-
porten med knappt 50 procent.” Samtliga delbranscher minskade antalet anstill-
da med minst tio procent vilket sammantaget innebar att anstéllningarna sjonk
med 17 procent mellan aren 1990 till 1994 i livsmedelsindustrin som helhet.
Aven foridlingsvirdet 6kade markant, med niistan 16 procent. I delbranscherna
mejeriprodukter och matoljor 6kade forddlingsvardet med cirka 80 procent me-
dan frukt och gronsaker tappade en tredjedel av sitt forddlingsvérde. Pa motsva-
rande sitt fordndrades forddlingsgraden, det vill sidga forddlingsvérdets andel av
produktionen. Denna 6kade med knappt tva procentenheter mellan aren 1990
och 1994 i livsmedelsindustrin som helhet.

2.2 Okad utrikeshandel med livsmedel

Efter EU-medlemskapet har den totala svenska utrikeshandeln med livsmedel
okat kraftigt. Nadgon motsvarande utveckling finns inte av den totala utrikeshan-
deln med varor. Riknat i I6pande priser har importen av forddlade livsmedel
néstan fordubblats medan exporten niistan har tvafaldigats i virde. Aven om ex-
porten har 6kat mer i procent har Sverige i allt hogre grad blivit en nettoimpor-
tor av livsmedel. Det svenska handelsunderskottet i jordbruks- och livsmedels-
sektorn var 21 miljarder ar 1994 jamfort med 27 miljarder ar 2005.*

Handeln med livsmedel och jordbruksvaror har framfor allt 6kat med andra EU-
lander,. Andelen livsmedel som importerades fran EU-ldnder okade fran cirka
54 till 65 procent mellan aren 1994 och 1995. Pa samma sétt 6kade exporten av
livsmedel till EU-ldnderna fran cirka 43 till cirka 61 procent mellan samma ér.
Aren efter EU-medlemskapet ir andelarna ungefir desamma for bade exporten
och importen. Det ror sig alltsd om en enstaka och initial forskjutning mot andra
EU-lénder i utrikeshandeln av livsmedel. EU-medlemskapet kan pa sa sitt tol-
kas som handelsskapande, samtidigt som detta sannolikt har skett pa bekostnad
av handeln med dvriga vérlden. Detta dr en konsekvens av den fria handeln pa

* Kategorin féréadlade livsmedel ing&r och uppgar till knappt tva tredjedelar av kategorin Jordbruksvaror och
livsmedel. Import- och exportandelarna fér handeln med EU var inte tillgéngliga exklusivt for kategorin for-
&dlade livsmedel.

* Detta inkluderar &ven jordbruksprodukter. Fér enbart féradlade livsmedel har underskottet férdubblats till
16 miljarder fr&n ar 1995. Aven om vérdena deflateras med KPI har underskottet véxt.



den inre marknaden samtidigt som EU i ménga fall tillimpar ett hdgre tullskydd
j@mfort med vad Sverige hade innan EU-medlemskapet.

2.3 Fortfarande en till stora delar nationell marknad

Utrikeshandel med livsmedel ar fortfarande liten jamfort med annan svensk till-
verkningsindustri.” Den uppgick till drygt 5 procent av den totala tillverknings-
industrins utrikeshandel ar 2004°, och utrikeshandeln med livsmedel (export och
import) motsvarade ar 2005 bara cirka halva livsmedelsindustrins omséttning
jamfort medan motsvarande andel for hela tillverkningsindustrin var omkring
100 procent.”

Det finns flera forklaringar till den relativt sett blygsamma utrikeshandeln med
livsmedel. For det forsta begrinsar starka preferenser for nationella produkter
den internationella livsmedelshandeln. Konsumenter foredrar i manga fall natio-
nella produkter framfor importerade livsmedel. Aven hdga transportkostnader
for en del livsmedel forklarar den forhéllandevis blygsamma internationella
handeln. Omfattande krav pa lagring och lagt produktvérde i forhallande till
volym och vikt kan orsaka betydande transportkostnader for ofdradlade livsme-
del, som till exempel konsumtionsmjolk och slaktkroppar. En annan forklaring
4r de hoga tariffira och icke-tariffiara’ handelshindren for den globala handeln
med livsmedel och jordbruksprodukter. Ytterligare ett skél ar att livsmedelslag-
stiftningen @nnu inte &r helt harmoniserad inom EU.

Problem med den fria rorligheten av livsmedel och drycker pa den inre markna-
den 4r av skiftande slag. Det finns exempelvis klagomal pé att skilda nationella
krav pa forpackningar och tillsatser hindrar handeln inom EU.'® Ett annat speci-
fikt problemomrade som har lyfts fram &r handeln med drycker. Skilda pantsy-
stem for returglas och returburkar gor det till exempel svart att handla med
drycker inom EU (Konkurrensverket, 2003).

® Den svenska utrikeshandeln med livsmedel sett till produktionsvardet &r dock ndgot stérre jamfért med ut-
rikeshandelns omfattning i 6vriga EU, cirka 50 procent jamfért med 45 procent (CIAA, 2005).

° Egna berakningar utifran Jordbruksverket (2006).

7' SCB (2001, 2006 och 2007).

° Ekonomisk-politiska medel som inte har formen av tull, men som syftar till att hindra ett fritt internationellt
handelutbyte.

' Se EU-Kommissionen (2007) och Kommerskollegium med flera (2000).



Enligt Kommerskollegium ar livsmedels- och jordbrukssektorn “fortsatt i en
klass for sig” ndr det géller flest detaljerade utlatanden om bristande tillimpning
av principen for omsesidigt godkinnande.'" Problemet med de icke-tariffira
handelshindren bestar, d& medlemsldanderna i stor utstrdckning fortsétter att info-
ra nationella regleringar. Skillnader i landernas livsmedelslagstiftning kan redu-
cera den inre marknadens funktion patagligt och det har tidigare visat sig att
harmonisering av lagstiftning 6kar handeln inom EU. de Frahan och Vancaute-
ren ( 2006) ger exempelvis stdod for att harmoniseringen av livsmedelslagstift-
ningen mellan aren 1990 och 2001 6kade livsmedelshandeln inom EU med sa
mycket som tva tredjedelar.

2.4 Farre anstallda och en 6kad foradlingsgrad

Tiden efter EU-medlemskapet har ocksa fort med sig fordndringar i livsmedels-
industrins produktion. Antalet livsmedelsforetag har sedan EU-intrddet okat fran
cirka 2 700 till ungefar 3 000 foretag ar 2002 — ett tecken pé att mdjligheterna
har 6kat i branschen. Livsmedelsindustrin har dock tappat i storlek métt i antalet
anstillda. Aret innan medlemskapet, ar 1994, var drygt 59 000 personer anstill-
da i livsmedelsindustrin, en siffra som sjonk till 55 000 &r 2005 (SCB). Detta
har inneburit att andelen anstéllda i livsmedelsproduktionen (i forhéllande till
den totala tillverkningsindustrin) har sjunkit frén 11 till lite drygt 9 procent.
Omsittningen har ddremot i stort sett legat stilla. Da omséttningen under samma
period dkade med drygt 60 procent i ovrig tillverkningsindustri kan omsattning-
ens utveckling ses som svag i livsmedelsindustrin. Forddlingsgraden, berdknat
som foradlingsvirdet dividerat med produktionsvérdet, har mellan dren daremot
okat med lika mycket i livsmedelsindustrin som i tillverkningsindustrin i dvrigt,
med cirka 50 procent. Okningen ir dock relativt sett storre i livsmedelsindustrin,
eftersom omséttningen dér legat stilla. Som en konsekvens ar darfor foradlings-
graden numera néstan i paritet med den for ovrig tillverkningsindustri, 28 pro-
cent jamfort med 31 procent.

2.5 Delbranscherna och deras utveckling

Livsmedelsindustrin dr en heterogen tillverkningsindustri som bestar av del-
branscher som hade olika forutsittningar inféor EU-medlemskapet. Vissa del-

" Sidan 13 i Kommerskollegium (2008).



branscher var exportorienterade, medan andra nistan helt var inriktade p& den
svenska marknaden, en skillnad som delvis berodde pa skillnader i gransskydd.
Grénsskyddet skiljde sig innan EU-medlemskapet at mellan delbranscherna. For
att identifiera sektorer dir graden av utlindsk konkurrens skiljde sig 4t kommer
det att i denna studie anvéndas tva olika klassificeringar baserade pa hur_bety-
dande handelshindren var innan EU-intrddet. Dessa dr ETFA (EFTA 1992), som
identifierar kénsliga sektorer baserade pa hur vanligt forekommande icke-
tariffara handelshinder var i borjan av 1990-talet, och en svensk klassificering
(SOU) som identifierar sektorer med kvarvarande tariffaira handelshinder, det
vill sdga skyddade sektorer. I EFTA —klassificeringen bortses fran dessa, men de
var vanligt forekommande inom livsmedelsbranschen trots att handeln med in-
dustrivaror i &vrigt i princip skedde utan tariffira handelshinder. I appendix 1
redovisas klassificeringen pa branschnivén.

Samtidigt hade (och har) vissa delbranscher ett dominerande inslag av koopera-
tivt 4gande, vilket kan ha péverkat omvandlingsprocessen i industrin. Det ko-
operativa inslaget beror i mangt och mycket ocksé pa den starka kopplingen
mellan vissa delar av svensk primérproduktion och svensk livsmedelsindustri. I
industrier med en hog forddlingsgrad, som till exempel drycker och ovriga livs-
medel, dr det kooperativa dgandet av underordnad betydelse medan det ar fram-
triddande i produktion med ldgre foradlingsgrad, som till exempel slakteri- och
mejeriindustri. Lantbrukskooperationen som innebér ett samarbete mellan pri-
maérproduktion och ndrmaste foljande forddlingsled minskar bland annat lant-
brukarnas risker och stirker deras makt gentemot industrin (Nilsson och Bjork-
lund, 2003).

Livsmedelsindustrin delas enligt svensk néringsgrensindelning (SNI 92) upp i
nio branscher. Som framgar av Tabell 1 nedan ar kategorin “évrig livsmedelsin-
dustri” 1 Sverige (liksom 1 6vriga EU) den enskilt storsta delbranschen med 24
procent av produktionsvirdet och 35 procent av arbetskraften ar 2005. Det &r
som namnet skvallrar om en brokig delbransch, som bland annat innehaller fore-
tag som producerar bageriprodukter, choklad, saser och kaffe. Den gemensam-
ma ndmnaren &r att det i regel ror sig om produkter med en hog foradlingsgrad.
Darefter kommer kott och chark med lite 25 procent av produktionsvérdet och
24 procent av de anstéllda ar 2005. Mejeriprodukter var den tredje storsta del-
branschen med 19 procent av produktionsvérdet och 14 procent av antalet ans-



tillda. Delbranscherna drycker och frukt och gront tillsammans med matoljor
och fetter kommer dérefter tillsammans med delbranschen drycker med cirka 10
procent av antalet anstillda och 12 procent av produktionsvirdet.'”” Dessa sex
delbranscher svarar for drygt 90 procent av produktionsvirdet och antalet an-
stillda och darefter foljer kvarnprodukter, beredda fiskprodukter och foder i i
storleksordning.

Tabell 1 Livsmedelsindustrins olika delbranscher

Delbransch Andel av produktions- | Andel av antal anstall-

varde da

0,

Kétt och chark 25 % 24 %
Beredda fiskprodukter 3% 3%
Beredningar av frukt och 12 % 10 %
gront och matoljor och fet-
Mejeriprodukter 19 % 14 %
Kvarnprodukter 3% 3%
Fodermedel 2% 1%
Ovriga livsmedel 24 % 35 %
Drycker 12 % 10 %

Kélla: Egna berdkningar utifran SCB:s databas.

2 Frukt och grént och matoljor &r egentligen tva olika delbranscher, men redovisas gemensamt av SCB for
2000-talet.



En stark 6kning av import och export

Storleken pa utrikeshandeln sett till produktionsvérdet skiljer sig mycket &t mel-
lan delbranscherna. Ar 2004 var till exempel utrikeshandeln sett till produk-
tionsvérdet inom gruppen ovriga livsmedel tva respektive tre ganger sé stor jim-
fort med utrikeshandel med mejerivaror respektive kétt och chark. Detta beror
delvis pé att transportkostnaderna &r forhéllandevis hoga sett till véardet av pro-
dukterna i1 de senare delbranscherna. Det finns pa sa sétt betydande “naturliga”
handelshinder for vissa varor, inte minst for lagforddlade produkter som kon-
sumtionsmjdlk och styckningsdetaljer.

Sedan EU-medlemskapet har virdet av utrikeshandeln 6kat markant i de flesta
delbranscher. Inte minst har exportens virde 6kat i procent. Som framgar av Ta-
bell 2 nedan har exportens virde i samtliga delbranscher, férutom matoljor och
fetter, minst fordubblats under aren 1994 till 2005. Delbranscherna mejeripro-
dukter, drycker, beredningar av frukt och gront samt kott och chark har till och
med 6kat exportens virde med 200 procent eller mer. Aven om importen i de
flesta fall inte har dkat lika mycket riknat i procent ar vardedkningen riknat i
kronor storre for importen jaimfort med exporten i samtliga delbranscher forut-
om drycker (och i viss man kvarnprodukter och évriga livsmedel)."” Trots ex-
portens framgangar s forstirker dérfor Sverige sin roll som nettoimport6r i nis-
tan samtliga delbranscher efter EU-medlemskapet. I de stora delbranscherna me-
Jjeriprodukter samt kott och chark har till och med importen dkat mer &n expor-
ten réknat i procent.

" Drycker &r den enda delbranschen dér exportens vardeutveckling markant éverstiger motsvarande utveck-
ling av importen. | denna kategori forklaras dessutom utvecklingen helt och héllet av exporten av starksprit.
Det ror sig darfor inte om inte en generell trend for utrikeshandeln med drycker.



Tabell 2. Féréndring (A) mellan 1994 och 2005 av utrikeshandel i olika delbranscher

Delbransch A import A export A nettohandel
Koétt och chark 356 % 200 % -
Beredda fiskprodukter 40 % 121 % -
Beredningar av frukt 61 % 244 % -

och gront

Matoljor och fetter 114 % 74 % -
Mejeriprodukter 273 % 268 % -
Kvarnprodukter 130 % 150 % -
Fodermedel 0% 124 % +
Ovriga livsmedel 50 % 144 % Oférandrat
Drycker 55 % 206 % +

Kélla: Egna berdkningar utifran SCB:s databas.

Utrikeshandeln har alltsé 6kat mest rdknat i procent i tidigare skyddade delbran-
scher som kott och chark och mejeri, en utveckling som ocksa var véntad, efter-
som handelsliberaliseringen forvéntades fa storst genomslagskraft i dessa bran-
scher. Samtidigt ska det papekas att utrikeshandeln ar forhallandevis liten i des-
sa delbranscher, det handlar alltsa om marknader som till stora delar fortfarande
domineras av de inhemska producenterna.

Farre anstéllda och ékad féradling

Som Tabell 3 nedan visar har utvecklingen varierat mycket mellan delbran-
scherna mellan aren 1994 och 2005 nér det géiller forddling och antalet syssel-
satta. De stora delbranscherna kétt och chark, évriga livsmedel och mejeripro-
dukter samt fodermedel har farre anstéillda ar 2005 jamfort med 1994. De andra
delbranscherna har daremot oforéndrat eller fler anstéllda ar 2005. Daremot har
foradlingsvérdet okat i alla delbranscher forutom for fodermedel.




Tabell 3. Procentuell forandring (A) av antalet anstéllda och foéradligsvardet samt ut-
veckling av féradlingsgrad mellan 1994 och 2005.

Delbransch % A av anstallda % A av forad- A av foradlings-
lingsvarde* grad**

Ko6tt och chark -18 % 28 % Fran 17 till19 %
Beredda fiskprodukter 21 % 75 % Fran 23 till 22 %
Frukt och gront samt mat- 8 % 95 % Fran 21 till 28 %
oljor

Mejeriprodukter -12 % 75 % Fran 14 till 21 %
Kvarnprodukter 42 % 56 % Fran 21 till 27 %
Fodermedel -6 % -15 % Fran 11 till 18 %
Ovriga livsmedel -5% 32 % Fran 37 till 37 %
Drycker 18 % 51 % Fran 30 till 34 %

Not:* Féradlingsvérdet &r deflaterat med producentprisindex for livsmedel.
**Fradlingsgraden ar utréknat som féradlingsvardet dividerat med produktionsvérdet. Egna
berékningar utifran SCB:s databas.

Foradlingsvardet har i 16pande priser dkat med over 100 procent i frukt och
gront samt matoljor och ungefar med 80 procent i delbranschen beredda fisk-
produkter och mejeriprodukter. Aven foridlingsvirdet inom kvarnprodukter
och drycker har okat visentligt.

Foradlingsgraden har réknats fram som forddlingsvérdets andel av produktions-
vardet och uppgick &r 2005 fran 18 procent for fodermedel till 37 procent for
ovriga livsmedel. Som framgar av tabellen har foradlingsgraden okat i alla del-
branscher forutom ovriga livsmedel (dar den 1 stort sett legat still) och beredda
fiskprodukter (minskat med en procentenhet). Drycker var den kategori som ar
2005 nist efter 6vriga livsmedel hade den hogsta foradlingsgraden, det vill sdga
34 procent. Foradlingsgradens utveckling dr vantad med tanke pa Sveriges
gynnsamma forutséttningar for att tillverka varor med hjilp av forhéllandevis
avancerad teknologi. Storst dr okningen for fodermedel, mejeriprodukter och
frukt och gront med drygt sju procentenheter. Detta dr i ménga fall en vésentlig
okning av foradlingsgraden, for mejeriprodukter innebiar detta till exempel en
okning fran 14 till 21 procent.



Sammanfattningsvis visar den generella statistik som redovisas i detta kapitel att
den svenska handeln med livsmedel 6kade efter EU-intrddet, sarskilt med andra
lander inom EU. En omstrukturering inom livsmedelsindustrin som paborjats
flera decennier tidigare fick ytterligare fart. Efter EU-intrddet fortsatte antalet
anstéllda att minska och forddlingsgraden att dka. I kapitel 4,5 och 6 kommer
foretagsdata att anvdndas for att undersoka livsmedelsforetagens exportbeni-
genhet, marknadsmakt och produktivitet fore och efter EU-intrddet. Nésta kapi-
tel (3) beskriver livsmedelsindustrin med dessa foretagsdata.



Foretagsdata och trender

De analyser som presenteras i de kommande kapitlen bygger pa specialbestilld
data pa en detaljerad niva om svenska livsmedelsforetag. I detta kapitel beskrivs
denna databas nidrmare. Databasen anvinds ocksd for att ytterligare beskriva
branschens utveckling med hjilp av delvis samma matt som i kapitel tvd men
ocksa med matt som bara dr mojliga att rdkna ut med uppgifter fran foretagsda-
ta.

3.1 Datamaterialet

Data har samlats in och sammanstéllts av SCB for aren 1990 till och med 2002.
Foretagen i datamaterialet dr indelade enligt Svensk Niringsgrensindelning; en
indelning av foretag i industrier och branscher.'* Statistiken omfattar foretag
med minst tio anstillda vilket innebér att det &r forhallandevis stora foretag i ur-
valet jamfort med hur foretagen ser ut i hela livsmedelsindustrin. Urvalet exklu-
derar ungefar 80 procent av alla livsmedelsforetag men inkluderar den storsta
delen av livsmedelsproduktionen, cirka 75 procent.'” Det finns sammanlagt Gver
400 foretag 1 urvalet och deras totala omséttning uppgér till mellan 60 och 80
miljarder kronor arligen, medan det genomsnittliga foretaget under perioden har
cirka 180 anstdllda och ungefér 350 miljoner kronor i omsattning.

Forutom att det finns uppgifter om vilken delbransch foretagen huvudsakligen
dr verksamma inom finns ocksa bland annat uppgifter om foretagens omsatt-
ning, totala kostnader, tillgangen pa kapital, antalet anstillda och export. Infor-
mationen om foretagens export dr dock begrinsad till foretag med minst 50 an-
stillda.'® Dartill finns uppgifter om nér foretag startar och limnar livsmedelsin-
dustrin och respektive bransch. Mer specifikt finns uppgifter om huruvida fore-
tagen borjar i en annan industri eller livsmedelsbransch, kdps upp eller fusione-
ras med ett annat foretag eller att det ldgger ner verksamheten helt. Det finns
dven uppgifter om foretagens dgande och juridiska form, séledes finns det till

" Féretagen &r hamtade fran SNI15, branschen “Livsmedelsindustri”. Samtliga féretag ar avidentifierade,
det vill sdga vi har inga uppgifter om vilka féretag som finns i datamaterialet.

* En jamforelse mellan urvalet av véra féretag och uppgifter frén Livsmedelsféretagen (2003).

'* Féretag med farre anstéllda har ingen plikt att Iamna uppgifter om eventuell exportverksamhet.



exempel uppgifter om huruvida foretaget ar utlandségt, en ekonomisk foérening
eller borsnoterat.

3.2 Produktion och struktur

Urvalet innehéller fler foretag i slutet av perioden, ar 2002, jamfort med borjan
av perioden, ar 1990, en utveckling som vil stimmer 6verens med den generella
utvecklingen i livsmedelsindustrin. Det 4r inte bara antalet foretag som har for-
dndrats utan ocksa hur de ser ut. Under det sista aret i perioden har foretagen i
genomsnitt farre anstillda (166 mot 216), betydligt mer kapital (92 miljoner
kronor mot 59 miljoner kronor) och en hogre omséttning (372 miljoner kronor
mot 342 miljoner kronor) jamfort med ar 1990. Produktionen har alltsd genom-
gétt en omvandling till att bli avsevart mer kapitalintensiv, samtidigt som fore-
tagen i genomsnitt blivit nagot storre matt i omséttning.

Figur 1 visar hur fyra indikatorer har utvecklats mellan perioden fore och efter
EU-intrddet. Perioden 1990-1994 jamfors alltsd med perioden 1995-2002 dar
den forra periodens virden har satts till 100. Figuren visar att det frimst ar anta-
let anstillda som har paverkats av EU-medlemskapet da foretagen i genomsnitt
hade 23 procent férre anstéllda efter EU-intrddet. Men &ven kapitaltillgdngarna i
foretagen har paverkats, dessa har 6kat med 8 procent. Detta innebér att kapital-
intensiteten i foretagen har okat eftersom det fanns fler anstéllda per kapitalen-
het 1995-2002 &n vad det gjorde 1990-1994. Daremot har foretagens omséttning
minskat med 10 procent medan forddlingsvérdet i genomsnitt har 6kat med 3
procent efter EU-intrédet.



Figur 1. Utvecklingen av antalet anstallda, omsattningen, foradlingsvarde och kapi-
taltiligangarna f6r samtliga livsmedelsféretag i urvalet.
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Att den genomsnittliga omséttningen har minskat (figur 1) beror pa att foretag
som har lagt ner sin verksamhet har ersatts av mindre foretag som har startat
upp ny verksamhet. En majoritet av foretagen har dock arligen okat omsatt-
ningen och antalet anstéllda. De foretag som &r verksamma under hela perioden,
cirka 100 foretag med motsvarande hilften av industrins totala omséttning, har
okat omsittningen med hela 45 procent medan antalet anstéllda i denna grupp
sammantaget har reducerats med mer mattliga 5 procent. Det gar alltsé att skon-
ja en positiv trend hos foretagen under perioden sett till antal foretag med nyan-
stdllningar och 6kad omséttning, en utveckling som dessutom é&r starkare efter
EU-medlemskapet.

3.3 Utveckling pa delbranschniva

Som framgick i foregaende kapitel skiljde sig bade forvantningarna och utveck-
lingen som foljde EU-medlemskapet vésentligt at mellan delbranscherna. I detta
avsnitt redogors for hur storleken (métt som antalet anstéllda) och omsittningen
har forédndrats hos foretagen i respektive delbransch. Om de har ”drabbats hart”
av EU-medlemskapet borde forsdljningen ha sjunkit, det vill sdga den 6kade
konkurrensen pa hemmamarknaden 6verskuggar exportmdjligheterna. En harda-
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re konkurrens borde ocksa avspeglas i farre anstillda pé grund av att foretagen
maste rationalisera eller fristélla for att mota en ldgre omséttning.

Féretagens storlek

I ungefdr hilften av delbranscherna, det vill sdga i delbranscherna beredda fisk-
produkter, mejeriprodukter, fodermedel och drycker, dr det genomsnittliga fore-
taget storre ar 2002 jamfort med ar 1990. Utvecklingen styrs dock mycket av att
foretag kommer till och lamnar delbranscherna under arens lopp. For att ge en
bild av utvecklingen inom delbranscherna har den arliga genomsnittliga procen-
tuella tillvaxten berdknats for perioden fore EU-intrddet (1990-1994) och for pe-
rioden efter EU-intrédet (1995-2002). Den arliga genomsnittliga tillvixten redo-
visas pé foretagsniva eftersom foretagspopulationen foréndras fran ar till ar. Den
genomsnittliga tillvixten berdknas darfor, som en konsekvens, for de foretag
som fortsétter Gver en tva-arsperiod. Detta dr alltsa ett métt som illustrerar vad
som sker inom foretagen och bortser darfor fran hur industrin paverkas av att {6-
retag ldmnar och borjar i industrin. Béde utvecklingen fore och efter EU-
medlemskapet redovisas for att ge en bild av om det har skett nagon foréndring
sedan Sverige blev medlem i EU.

I den andra och tredje kolumnen i tabell 4 visas den genomsnittliga arliga till-
vaxten av antalet anstillda 1 de olika delbranscherna. Inom kétt och chark, be-
redda fiskprodukter, fodermedel och beredningar av frukt och gront 6kar antalet
sysselsatta i foretagen betydligt fran och med EU-medlemskapet. Inom kdtt och
chark samt beredningar av frukt och gréont 6kar den genomsnittliga arliga till-
véxten av antalet anstéllda i foretagen frén O till 5 procent. Ett skal till detta &r
att efter EU-medlemskapet stiger andelen foretag i dessa delbranscher som 6kar
antalet anstéllda, fran en tredjedel till ungefér hilften av foretagen.



Tabell 4. Utveckling av antalet anstillda i delbranscherna, fore och efter EU-
medlemskapet

Genomsnittlig arlig tillvaxt Andelen foretag som okar

av antalet anstallda antalet anstallda

Fore EU Efter EU Fore EU Efter EU
Kott och chark 0 % 5% 30 % 48 %
Beredda fiskprodukter 3% 7 % 42 % 48 %
Beredningar av frukt och 0 % 5% 35 % 51 %
gront
Matoljor och -fetter 9 % 2% 59 % 33 %
Mejeriprodukter 13 % 3% 69 % 55 %
Kvarnprodukter 2% -1 % 61 % 56 %
Fodermedel 0 % 6 % 71 % 65 %
Ovriga livsmedel 8 % 4 % 64 % 58 %
Drycker 11 % 5 % 67 % 59 %

I de tvé kolumnerna langst till hoger i tabell 4 ovan visar att majoriteten av fore-
tagen inom respektive delbransch pa érlig basis 6kade antalet anstdllda bade fore
och efter EU-medlemskapet. Detta gar alltsé tvart emot den bild som den acku-
mulerade statistiken ger. Det dr bara inom kétt och chark och beredda fiskpro-
dukter som majoriteten av foretagen minskar antalet anstéllda under bada perio-
derna. I delbranscherna matoljor och -fetter, mejeriprodukter, kvarnprodukter,
drycker och ovriga livsmedel var inte 0kningen lika stark efter som fore EU-
medlemskapet. I delbranscherna matoljor och -fetter och kvarnprodukter mins-
kade dessutom antalet anstillda i genomsnitt i foretagen sedan Sverige blev
medlem i EU.

Omsittningens utveckling redovisas pd motsvarande sétt nedan i Tabell 5. Som
framgéar dr omsattningens utveckling forhallandevis positiv och stor jamfort med
hur antalet anstillda har utvecklats. Aterigen nyanseras bilden av vad som har
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skett i livsmedelsindustrin jamfort med statistiken pé aggregerad niva i foregé-
ende kapitel. De flesta foretag har upplevt en betydande expansion efter EU-
medlemskapet trots att den aggregerade industristatistiken inte avslgjar denna
utveckling.

Tabell 5. Utveckling av omsattningen i delbranscherna, fére och efter EU-
medlemskapet

Genomsnittlig arlig tillvéxt av Andel féretag som véxer

omsattningen

Fore EU Efter EU Fore EU Efter EU
Kott och chark 1% 13 % 54 % 63 %
Beredda fiskprodukter 11 % 18 % 63 % 64 %
Beredningar av frukt 12 % 20 % 65 % 72 %
och gront
Matoljor och —fetter 9 % 2% 59 % 33 %
Mejeriprodukter 5% 4 % 66 % 64 %
Kvarnprodukter 4% 2% 64 % 51 %
Fodermedel 5% 5 % 36 % 83 %
Ovriga livsmedel 6 % 7% 68 % 66 %
Drycker 11 % 13 % 57 % 63 %

Med undantag for delbranscherna matoljor och -fetter och fodermedel utvecklas
omsittningen 1 fOretagen i genomsnitt positivt bade fore och efter EU-
medlemskapet. Kraftigast &r tillvéxten i beredningar av frukt och grént och be-
redda fiskprodukter dér foretagen arligen i genomsnitt 6kade omsittningen med
hela 20 respektive 18 procent efter EU-medlemskapet. Kétt och chark ar annars
den delbransch dér fordndringen &r som allra storst eftersom foretagen efter EU-
medlemskapet arligen véxte med 13 procent i genomsnitt jimfort med 1 procent
innan EU-medlemskapet. De enda delbranscher som tappar i tillvéxttakt ar mat-
oljor och -fetter, kvarnprodukter och i viss mén mejeriprodukter. For foretagen i



delbranschen matoljor och -fetter ar det dessutom bara en tredjedel av foretagen
som viéxer raknat i omséttning efter ar 1995.

Det dr endast smé fordndringar i de redan tidigare till stora delar konkurrensut-
satta delbranscherna drycker och dvriga livsmedel. Aterigen #r den storsta for-
dndringen i tidigare skyddade delbranscher som matoljor och -fetter (en negativ
utveckling), fodermedel samt kétt och chark (bdda med en positiv utveckling).

Exportens utveckling

Exportens utveckling baseras, som ndmnts tidigare, endast pd foretag med minst
50 anstéllda, vilket dock svarar for huvuddelen av den svenska livsmedelspro-
duktionen.'® For dessa medelstora respektive stora foretag dr exportbenéigenhe-
ten pétagligt storre efter EU-medlemskapet. Figur 2 nedan visar att fler foretag
exporterar efter dn fore EU-medlemskapet, och att de d& ocksa exporterar en
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storre andel = av sin produktion.

Figur 2. Exportens utveckling
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Som framgéar blev foretagen ocksa betydligt mer exportorienterade direkt i an-
slutning till EU-medlemskapet. Fler foretag exporterade, 77 procent ar 1995

*® Féretagen med farre &n 50 anstallda &r inte skyldiga att redovisa exportuppgifter och faller pa det séttet
bort.
' Matt som exportens varde av den totala omséttningen.
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jamfort med 65 procent aret innan, samtidigt som exportandelen bland foretagen
som exporterade okade fran 11 procent till ndstan 13 procent. Utvecklingen vid
tidpunkten for EU-medlemskapet kan pa sa sitt betecknas som ett trendbrott i
foretagens exportorientering. Exportorienteringen pa industriniva verkar saledes
1 stor utstrackning drivits pa bade av att foretagen exporterar en storre del av sin
produktion och av att en betydligt storre andel foretag viljer att exportera. Dér-
efter har bade andelen exportdrer och exportens andel fortsatt att 6ka. Under pe-
riodens sista ar, ar 2002, exporterade lite drygt 80 procent av foretagen. Expor-
ten motsvarade i genomsnitt motsvarade drygt 16 procent av deras totala pro-
duktion.

Exportutvecklingen i kétt och chark respektive 6vriga livsmedel ar av speciellt
intresse eftersom den belyser utvecklingen i en skyddad (ké¢t och chark) respek-
tive en sedan redan tidigare konkurrensutsatt industri (6vriga livsmedel). Fore-
tagen i bada delbranscherna har upplevt en betydande expansion i exportverk-
samheten. Andelen exporterande foretag i ovriga livsmedel foljer i stort utveck-
lingen som for livsmedelsindustrin som helhet. Cirka 90 procent av foretagen
exporterade ar 2002 jamfort med ungefar 72 procent ar 1990 samtidigt som f6-
retagen i genomsnitt exporterade néstan fordubblade sin exportandel till ar 2002.
1 k6tt och chark har en mycket storre andel av foretagen borjat exportera efter
EU-medlemskapet. I borjan av perioden exporterade bara 32 procent av foreta-
gen for att sedan vixa till 71 procent ar 1999 och dérefter sjunka till motsvaran-
de 56 procent ar 2002. Férvanande nog har inte den genomsnittliga exportande-
len i kott och chark vuxit efter EU-medlemskapet, utan den pendlade runt blyg-
samma 3 till 8 procent bade fore och efter EU-medlemskapet.

3.4 Sammanfattning

Foretagsdatan visar sammanfattningsvis att de svenska livsmedelsforetagen har
blivit allt mer kapitalintensiva efter EU-intrddet, det vill sdga arbetskraft som in-
satsvara har allt mer bytts ut mot kapital. Antalet anstillda har ocks& minskat i
branschen som helhet. Aven om omsittningen har minskat i industrin som hel-
het har foretag som har fortsatt 6kat omséttningen. Dessutom har livsmedelsfo-
retagens export Okat; 6kningen var som storst 1995; det ar som Sverige blev
medlem i EU. Exportdkningen beror dels pé att fler foretag véljer att exportera
och att de ocksa dkar sin exportandel .



Livsmedelsforetagens marknadsmakt

Som framgick av kapitel 2 har importen av livsmedel okat efter EU- intrddet,
vilket ar ett tecken pa att konkurrensen har okat pa den svenska livsmedels-
marknaden. Samtidigt har det svenska EU-medlemskapet inneburit 6kade moj-
ligheter for svenska livsmedelsforetag att konkurrera genom att anvénda jordb-
ruksravaror fran andra ldnder. Denna utveckling kan forvéntas leda till 1dgre pri-
ser eftersom skérpt konkurrens minskar foretagens marknadsmakt, det vill siga
foretagens mojligheter att sitta ett pris som Overstiger foretagets marginalkost-
nader i produktionen. Légre matpriser var ocksd ett viktigt argument for ett
svenskt EU-medlemskap.

I detta kapitel studeras hur EU-medlemskapet har paverkat de svenska livsme-
delsforetagens marknadsmakt genom att analysera i vilken grad foretagens
marknadsmakt ar ett resultat av lagre handelshinder. Detta gors genom att jim-
fora de olika delbranscherna i livsmedelsindustrin. 1 analysen beaktas ocksa
dgarformens betydelse for foretagens prissittning.

4.1 Konkurrens och marknadsmakt

Pa en marknad med fullstindig konkurrens motsvaras priset pd en vara av fore-
tagets marginalkostnad for att producera varan. P4 marknader med intradeshin-
der och eller pad marknader for forddlade varor med unika kvaliteter kan foretag
sdtta ett pris som dr hogre dn marginalkostnaden. Detta beror pa att konkurren-
sen fran andra foretag begrinsas genom att de har kostnader for att etablera sig
pa marknaden och/eller att de inte producerar exakt samma produkt. Storleken
pa paslaget beror dels pa hur hard konkurrensen &r pa marknaden for varan, dels
pa hur effektivt foretaget dr pa att producera varan. Okad konkurrens gor att £o-
retagen tvingas minska sina paslag och darmed ocksé priset pd varan.

Det ar dock inte sjélvklart att 6kad konkurrens leder till att de genomsnittliga
paslagen minskar eftersom konkurrensen i forsta hand sannolikt slar ut mindre
produktiva foretag med redan ldga marginaler. Foretagen kan ocksa, trots 6kad
konkurrens, prissitta med samma paslag om de samtidigt 6kar produktiviteten.
Det dr dérfor viktigt att relatera foretagens paslag till deras produktivitet.
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EU-medlemskapet innebar att Sverige blev en del av den inre marknaden vilket
resulterade i att stora delar av livsmedelsindustrin tvingades konkurrera med
producenter i andra EU-ldnder. Detta innebar darfor en 6kad konkurrens for de
flesta foretagen i livsmedelsindustrin av tvd skidl. EU-medlemskapet minskade
kostnaderna for foretag fran andra ldnder inom gemenskapen for att sélja sina
produkter i Sverige och kostnaderna for utldndska foretag att etablera sig i Sve-
rige blev lagre genom att lagstiftningen delvis har harmoniserats inom EU.

Nér man bedomer konkurrenssituationen pa en marknad bor man beakta att &ven
potentiell konkurrens 6kar den faktiska konkurrensen. Om foretagen sitter for
hoga priser kan detta leda till att andra foretag borja sélja sina produkter pa
marknaden vilket pressar priserna. For att undvika detta kan foretagen pa mark-
naden vélja att sdnka sina priser for att hindra att fler utlindska foretag etablerar
sig. Konkurrensen fran utlandet har ocksé visat sig ha relativt stor betydelse for
konkurrenssituationen i sma ldnder med fa inhemska aktorer jamfort med stora
lander med ménga inhemska foretag (Hoekman med flera, 2004).

Empiriska studier bade i Sverige och i andra lédnder har visat att importkonkur-
rens sinker foretagens marknadsmakt.”’ Effekterna av den inre marknaden pé
foretagens prissattning har dock bara studerats i ett fatal studier. Gullstrand och
Johansson (2005) studerade perioden fore EU-medlemskapet fram till &r 1997
och kom fram till att Sveriges deltagande pa den inre marknaden minskade mar-
ginalerna for foretag i de svenska industrier som skyddades av betydande han-
delshinder innan Sverige blev EU-medlem. Detta resultat gillde dock inte for
livsmedelsindustrin ddr marginalerna var oférandrade.

4.2 Att mata marknadsmakt

P4 en marknad med bristande konkurrens kan foretagen, som ovan noterats, ut-
over kostnaden for produktionen gora ett paslag pé priset. Paslagens storlek kan
anvandas som en indikator for foretagens marknadsmakt eftersom det forvéntas
vara hogre ju lagre konkurrenstrycket dr. Detta sétt att mita marknadsmakt an-
vénds i denna studie. Foretagens paslag framkommer inte direkt i foretagens re-
dovisning, men p& en marknad med fullstindig konkurrens kommer foretagen
att prissitta sa att priset motsvaras av kostnaden for att producera den sista salda

* Se exempelvis Tybout (2003) och Lundin (2004)



enheten av varan (marginalkostnaden), vilket gor att foretagen inte gor nagra
paslag. Marginalkostnaden och ddrmed péslagen kan inte berdknas fran foreta-
gens redovisning utan vi maste forst skatta paslagen for att kunna berékna fore-
tagens marknadsmakt. Roeger (1995)*' har utvecklat en metod for att skatta
marginalkostnaden genom att fordndringen av forséljningen och anvéndningen
av produktionsresurser (ravaror och arbetskraft) sitts i relation till kapitalet som
anviands. Detta gors genom att skatta foljande samband:

(2) AY, = PAX, + &;, dér de ingdende termerna &r
AY, = Aln (forsiljning ) — A In (virde av kapitalet)

AX,=aN,[Aln(lonekostnader)— Aln (virde av kapitalet) | +
aM [ Aln(kostnad rdvaror)— Aln (virde av kapitalet) |

a N, = arbetskraftskostnadens andel av férsdljningen = %
o s ravaror
aM . =révarornas andel av forsédljningen = ————
it forsédljning

A

Om det skattade vérdet av ,b' , ,B , 1 ekvationen ovan &r lika med ett, s4 motsva-

rar priset exakt kostnaden for att producera den sista sédlda enheten av varan, det
vill sdga marginalkostnaden. Ett virde som overstiger ett indikerar darfor att fo-
retaget prissétter med ett paslag utéver marginalkostnaden, det vill sdga att det
har en viss marknadsmakt. Den genomsnittliga marginalen kan dérefter berdk-
nas for en grupp av foretag, och det gar pa sé sitt att skatta marginalen for hela
livsmedelsindustrin och for olika delbranscher.

For att marginalerna ska kunna anvdndas som en indikator Gver foretagens
marknadsmakt &r det viktigt att identifiera den relevanta marknaden for foreta-
gen bade i termer av produkter men ocksé geografiskt. Sverige &r en relativt li-
ten marknad och den geografiska avgrinsningen till Sverige torde dérfor gene-
rellt inte vara ett betydande problem. Det &r betydligt mer problematiskt att de-
finiera den relevanta marknaden for produkterna. Begrdnsningar i tillgdnglig

' Fér en mer detaljerad beskrivning av metoden som anvants for att skatta paslagen se Wilhelmsson (Wil-
helmsson 2007).
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statistik gor att studien har definierat de relevanta marknaderna baserat pa de nio
olika delbranscherna i livsmedelsindustrin. En skattning som omfattar samtliga
foretag inom livsmedelsindustrin kan ge en uppfattning om den allménna ut-
vecklingen. Den doljer dock viktiga tendenser inom delbranscherna och alla
livsmedel” dr inte en vél specificerad marknad.

En begriansning i metoden &r att den kréver konstant skalavkastning for att ge en
korrekt bild av foretagens marginaler. Om en industri karaktiriseras av tillta-
gande (avtagande) skalavkastning Overskattas (underskattas) foretagens mark-
nadsmakt. Detta tycks dock inte vara ett betydande problem i den svenska livs-
medelssektorn eftersom Gullstrand och Jorgensen (2005) finner att den svenska
livsmedelsindustrin har konstant skalavkastning.*

Det ar sannolikt att branschstrukturen paverkar hur marknadsmakten har utveck-
lats efter EU-medlemskapet. Foretagens marknadsmakt borde vara storst i sek-
torer som har ett fatal inhemska producenter och det dr déarfor ocksa inom dessa
sektorer som EU-medlemskapet sannolikt har haft storst effekt. Marknadsmak-
ten borde ocksé ha minskat mest i tidigare skyddade sektorer. Marknadsmakten
borde dérfor i genomsnitt ha minskat mer i stora delbranscher som tidigare var
skyddade, sdsom kott- och mejeribranschen, medan foretagens marknadsmakt
inom Ovriga delbranscher sannolikt har paverkats mindre. Detta kapitel syftar
till att mdta marknadsmakten, och se om detta kan beldggas. Forst gors dock en
kort beskrivning av hur dgande och koncentration ser ut i livsmedelsindustrin ef-
tersom bade dgarstruktur och graden av koncentration kan vara viktiga faktorer
som péaverkar foretagens marknadsmakt.

Agandeform och koncentration

Som tidigare ndmnts kan dven &garformen péverka marknadsmakten. Som
framgér av tabell 6 nedan &r den kooperativa dgarformen dominerande i mejeri-
branschen och kvarnindustrin medan det inte finns négra kooperativ alls inom
dryckesindustrin. Denna grundldggande skillnad mellan delbranscherna visar att
det kan vara viktigt att ta hiansyn till 4gandeformen inom de olika delbranscher-
na nir marknadsmakten uppskattas.

* Dessutom &r en viktig del av analysen baserat pa utvecklingen av marginalerna éver tiden och den analy-
sen paverkas inte i samma utstrackning av premissen konstant skalavkastning om graden av skalavkastning
inte férandras over tiden.



Tabell 6. Kooperativa foretags andel av forsaljningen 1990-2002

Delbransch Kooperativa féretags andel av férsaljningen
Slakteri (151) 48 %
Fisk (152) 5 %
Frukt & gront (153) 5%
Oljor & fetter (154) 20 %
Mejeriprodukter(155) 75 %
Kvarnindustri (156) 62 %
Djurfoder(157) 26 %
Ovriga livsmedel (158) 14 %
Drycker (159) 0 %
Totalt 35 %

Not: Egna berdkningar utifran foretagsstatistiken.

Om handelshinder har begriansat importen &r det sannolikt att EU-medlemskapet

har lett till 6kad handel. Detta kan illustreras genom att berédkna importens andel

av den totala forséljningen i Sverige pa de olika marknaderna och exportens an-

del av foretagens totala produktion, se tabell 7 nedan. Som papekats tidigare ger

dessa matt inte en fullstindig bild av den utlindska konkurrensen men den ger

en indikation pé vilka fordandringar av konkurrensen som skett inom olika del-

branscher. Tabell 7 kompletteras med statistik dver koncentrationen pa den

svenska marknaden mitt som de tva storsta foretagens andel av den totala

svenska konsumtionen av varorna inom delbranschen.?

* Det finns manga olika matt p& koncentration men att redogéra fér férdelar och brister hos dessa matt ar
inte inom ramen for den har studien. De presenterade matten ger en indikation pa utvecklingen men ska

inte 6vertolkas.
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Tabell 7. Utvecklingen inom livsmedelsindustrin (genomsnitt i %)*

Importandel av kon- | Exportandel av pro- .

sumtionen duktionen Koncentration
Delbransch 90-94 95-02 90-94 95-02 90-94 95-02
Slakteri (151) 6 14 3 6 26 33
Fisk (152) 77 102 40 105 18 20
Frukt & gront (153) 40 40 11 12 42 42
Oljor & fetter (154) 22 42 11 27 52 68
Mejeriprodukter (155) 4 8 2 7 62 66
Kvarnindustri (156) 29 38 6 10 32 26
Djurfoder(157) 15 20 2 3 36 50
Ovriga livsmedel (158) 18 26 13 21 20 20
Drycker (159) 22 31 7 26 56 36

* Export och import statistiken som anvénts for att berdkna importandel och exportandelar
har hdmtats fran handelsstatistiken och kategoriserats om enligt SNI92. De tva stérsta foreta-
gens andel av den inhemska konsumtionen. Kéllor: SCB, egna berdkningar.

Som framgick i kapitel 2 har importen och exporten okat i samtliga delbran-
scher. Siffrorna for fiskbranschen &r overskattade da bade export och import &r
overskattad pa grund av att stora mingder norsk lax transiteras genom Sverige
och fortullas. Som Tabell 7 ovan visar har exporten och importen som andel av
konsumtionen ocksé okat i samtliga delbranscher d&ven om fordndringen i frukt-
och grénsaksbranschen dr marginell. Aven om bade import och export ir liten i
mejeri- och slakteribranscherna kan det noteras att 6kningarna av bade impor-
tens andel av konsumtionen och exportens andel av produktionen ar betydande.
Om importen dkar kan detta reducera de inhemska foretagens marknadsandel i
genomsnitt. Samtidigt kan en dkad konkurrens slé ut smé och mindre effektiva
foretag och pé sa sitt 6ka de stora inhemska foretagens marknadsandel som ett
resultat av konkurrens fran utlandet.

Koncentrationen &r relativt hog inom de flesta delbranscher. En hog grad av
koncentration kan tyda pé att foretagen har en betydande marknadsmakt, men
det &r viktigt att ta hdnsyn till mojligheterna for nya foretag att etablera sig. Om
det ar latt for nya foretag att etablera sig pa en marknad begridnsas som ndmnts
de existerande foretagens marknadsmakt.




4.3 Marknadsmakt i livsmedelsindustrin

Forst undersoks om foretagen har ndgon marknadsmakt inom livsmedelsindu-
strin i genomsnitt och dérefter undersoks de enskilda delbranscherna. Man kan
forvanta sig att foretag har relativt hoga marginaler i delbranscher dér en stor del
av produktionen dr koncentrerad till ett fatal foretag och dér importen &r begréin-
sad. Analysen bygger pa skattade marginaler enligt ekvation 2 ovan.** For att
kontrollera for potentiella skillnader mellan smé och kanske relativt nya foretag
och storre mer etablerade foretag gors skattningarna med tva olika urval av fore-
tag. Det forsta urvalet omfattar samtliga foretag medan det senare endast omfat-
tar foretag med mer &n 49 anstéllda. Det senare urvalet paverkas mindre av om-
sittningen av foretag. Fordndringen i vilka foretag som dr verksamma kan som
tidigare ndmnts péverka den genomsnittliga marginalen eftersom det sannolikt
dr de mindre effektiva foretagen som slas ut. Den genomsnittliga marginalen i
gruppen med stora kontinuerliga foretag ar darfor sannolikt inte i lika hog ut-
strickning péverkad av fordndringar i foretagsstocken. Den uppskattade margi-
nalen i denna grupp kan dérfor ge en béttre bild av konkurrensen pa marknaden.

Tabell 8 nedan visar de genomsnittliga marginalerna for foretagen i livsmedels-
industrin (kolumn 1 och 2) samt de genomsnittliga marginalerna inom de olika
delbranscherna (kolumn 3 och 4). Skattningarna indikerar marginalerna i ge-
nomsnitt for hela tidsperioden och endast for de privata svenskdgda foretagen.
Effekten av utlindskt d4gande och en kooperativ dgarform visas langst ner i ta-
bellen.”

* Ekvationen har dock modifierats i skattningarna fér att tillata variationer mellan sektorer och/eller 6ver ti-
den samt ta hansyn till skillnader i &garstrukturen. Fér en mer precis definition av hur marginalerna skattas
se Wilhelmsson (Wilhelmsson 2007).

* For att ta hansyn till att féretagen ar olika p& grund av faktorer som vi inte kan observera, till exempel
skillnader mellan féretagens ledningar, har en dummy variabel fér varje féretag inkluderats. Aven férand-
ringar Over tiden sa som till exempel férandringar i inflationen kan paverka foretagens marginaler darfor in-
kluderas &ven en tidsdummy variabler som fangar upp férandringar som paverkar alla foretag pa samma
satt. Dessa foretags- och tidsspecifika effekter redovisas inte i tabellen.
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Tabell 8. Skattade marginaler for hela livsmedelsindustrin och per delbransch (1990-
2002)

Alla fore- Anst.>49, Alla fore- Anst.>49,
tag, margi- | marginal tag, margi- | marginal
nal nal
Livsmedelsindustrin | 1.091*** 1.043
-Slakteri 1.020 1.047***
-Fisk 1.101*** 1.147%**
-Frukt & gront 0.948 0.875
-Oljor & fetter 1.072** 1.081***
-Mejeriprodukter 1.082** 1.074*
-Kvarnindustrin 1.063* 1.136***
-Djurfoder 1.028 1.021
-Ovriga livsmedel 1.148*** 1.124***
-Dryck 1.086*** 1.085*
Utlandskt agda fo- | 0.035 0.106** 0.033 0.045
retag
Kooperativa fore- | -0.041 0.036 0.017 0.043*
tag

Not: Resultat i fet stil r statistiskt signifikanta pa minst 5%-nivan. ***, **och * betyder att
koefficienten &r signifikant pa 1%-, 5%- respektive 10%-nivan (med robusta standardfel).

Aven om foretagen i de flesta delbranscher har positiva marginaler ér variatio-
nen stor — fran ca sju procent i oljor och fetter till néstan 15 procent i Gvriga
livsmedel. Den relativt hoga marginalen inom gruppen ovriga livsmedel kan
delvis forklaras av att gruppen omfattar foretag med ett relativt hogt foradlings-
varde som ger mojligheter att marknadsfora produkter och skapa en storre grad
av marknadsmakt, jAimfort med produkter med 1&g foradlingsgrad.

¥ "Ny handelsteori” etablerades under 1980-talet och innebar att modeller utvecklades s& att de tog han-
syn till att foretag producerade olika varianter av varor, och pa sa satt har marknadsmakt, och att det finns
stordriftfordelar i produktionen (se Helpman och Krugman [1985]).



Enligt tabellen tycks de stora foretagen i slakteribranschen ha en viss mark-
nadsmakt. Detta dr inte Gverraskande, eftersom de i huvudsak bestar av foretag
som har en relativt dominerande stillning pa marknaden. Varfor foretagen inom
fiskerindringen uppvisar positiva marginaler dr mer oklart, eftersom koncentra-
tionen inom delbranschen ar 14g och foretagen i genomsnitt &r sma. Detta borde
innebéra att konkurrensen &r stark och priserna ligger ndra marginalkostnaden.
Delbranschen har inte skyddats av tariffara handelshinder, men dock delvis av
icke-tariffara handelshinder. En mojlig forklaring &r att handelshindren for im-
port fran EU avskaffades redan 1973 och tvingade fram en omstrukturering
inom niringen, en utveckling som kan ha gjort foretagen forhallandevis produk-
tiva. En annan mojlig forklaring ar att antalet stora foretag &r litet (9 foretag med
over 49 anstéllda) vilket har minskat konkurrensen.

Nir marginalerna tillats variera mellan delbranscherna &r det inte langre ndgon
signifikant skillnad mellan utlindska och svenska foretag marginaler. Detta ty-
der pa att utlindska foretag i allménhet dr verksamma inom delbranscher med
relativt hdga marginaler, men att de inte skiljer sig signifikant fran svenska fore-
tag inom samma delbransch. Det finns ddremot en indikation pé att de koopera-
tiva foretagen har en storre grad av marknadsmakt &n de privata foretagen. Detta
kan bero pé att de kooperativa foretagen i ett flertal fall har en dominerande
stillning pa savil marknaden for insatsvaror som pd marknaden for de fardiga
varorna. Det ska dock papekas att skattningsmetoden bygger pa att foretagen
vinstmaximerar, vilket inte nddvéndigtvis &r fallet med de kooperativa foreta-
gen.

Analysen visar sammantaget att foretagen i genomsnitt har en viss grad av
marknadsmakt. Graden av marknadsmakt varierar mellan delbranscherna, men
dr relativt liten jamfort med skattningen av marginalerna i den svenska industrin
som helhet (Lundin 2004). Variationen mellan sektorerna kan bero pa handels-
hinder, men eftersom det finns en rad andra faktorer som ocksa paverkar foreta-
gens marknadsmakt dr det svért att fa en tydlig uppfattning om hur handelshind-
ren paverkar marknadsmakten.

4.4 Forandringar i foretagens marknadsmakt i livsmedelsin-
dustrin

EU-intrédet innebar sannolikt en betydande forandring for foretagen i hela indu-
strin om &n i olika omfattning. EU-medlemskapet borde darfor ha paverkat den
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genomsnittliga marknadsmakten i livsmedelsindustrin som helhet. Tabell 9 ned-
an illustrerar utvecklingen av foretagens genomsnittliga marknadsmakt under tre
olika tidsperioder for att se om det finns nagra trendbrott. Genomsnittet for peri-
oden 1990-1993 anvinds som jamforelse; overst i tabell 9 visas att paslagen i
genomsnitt var 9,6 procent i alla foretag under denna period. Priserna och mark-
nadsmakten kan ha fordndrats béde strax innan eller efter EU-medlemskapet be-
roende pd om foretagen anpassar sig till en forviantad forandring eller reagerar
pa ett 6kat konkurrenstryck efter att konkurrensen har okat.

Tabell 9. Marginalernas utveckling inom livsmedelsindustrin

Period Alla foretag Anstéllda>49
Marginal (1990-1993) 1.096*** 1.090***
1994-1996 -0.160* -0.100
1997-1999 0.032 -0.014
2000-2002 0.015 0.015

Not: Resultat i fet stil ar statistiskt signifikanta pa minst 5%-nivan. ***, **och * betyder att
koefficienten &r signifikant pa 1%-, 5%- respektive 10%-nivan (med robusta standardfel).

Perioden av storst intresse dr perioden runt EU-intradet (1994 — 1996). Skatt-
ningarna ger ett svagt stdd (statistiskt signifikant pa 10-procent nivan) for att {6-
retagens marginaler under denna period sjonk. Denna minskning dr dock bara en
tillfallig effekt, eftersom marginalerna i de tva efterfoljande perioderna inte
uppvisar nagra signifikanta skillnader jamfort med perioden innan EU-intridet,
det vill séga fram till ar 1994. Den tillfélliga minskningen av marginalerna kan
vara ett resultat av en anpassning till en 6kad potentiell konkurrens. Om konkur-
rensen inte blev s hog som befarat kan marginalerna ha hdjts négot igen. Det
kan ocksa vara ett resultat av att marknaden har anpassat sig till en 6kad konkur-
rens genom att foretag med 1ag produktivitet och sma marginaler har slagits ut
frdn marknaden. Denna tes stods av att marginalerna for foretag med fler dn 49
anstéllda &r i sort sett dr oférdndrade over tiden.

Analysen av fordndringarna over tiden for hela livsmedelsindustrin kan dolja
viktiga skillnader mellan de olika delbranscherna och visar inte de direkta effek-
terna av minskningen av handelshindren som EU-intradet medforde. Tabell 10
illustrerar hur de olika delbranscherna paverkades av fordndringarna i samband
med EU-medlemskapet. P4 grund av begrénsningar i datamaterialet har urvalet



endast kunnat delas upp i tva tidsperioder - perioden fram till EU-intradet (1990
— 1994) och en period som medlem i EU (1995 — 2002). Tabellen visar de ge-
nomsnittliga marginalerna under perioden 1990-1994 och forandringen av mar-
ginalerna mellan denna period och perioden 1995-2002.

Tabell 10. Utveckling av marginalerna 6ver tiden inom delbranscherna

Urval Alla féretag Anstallda >49
Delbransch/period 1990-1994 1995-2002 1990-1994 1995-2002
Slakteri 1.064 **#* -0.063 1.062*** 0.003

Fisk 1.066 0.046 1.273 -0.143
Frukt och gronsaker 1.174%** -0.240** 1.157*** -0.296***
Matljor och -fetter 1.050*** 0.096** 1.078*** 0.083**
Mejeriprodukter 1.042 0.106* 1.030 0.118*
Kvarnindustrin 1.076 -0.016 1.237* -0.121
Djurfoder 1.067*** -0.051* 1.062*** -0.046*
Ovriga livsmedel 1.110%** 0.047 1.115%** 0.022
Drycker 1.080** 0.007 1.090** -0.007
Utlandskt agda foretag 0.052 0.036 0.095*** -0.006

Not: Resultat i fet stil &r statistiskt signifikanta pa minst 5%-nivan. ***, **och * betyder att
koefficienten &r signifikant pa 1%-, 5%- respektive 10%-nivan (med robusta standardfel).

Skattningarna visar att resultaten &r i stort desamma for urvalet av alla foretag
respektive de storre foretagen. Marginalerna uppvisar en signifikant 6kning i tva
delbranscher (mejeri och matoljor och -fetter) medan de minskar i tvd andra
(frukt och gronsaker samt djurfoder). Marginalerna har déarfor okat i delbran-
scher med forhéallandevis ldga marginaler innan EU-intrddet. Frukt och gronsa-
ker hade daremot de hogsta marginalerna fore EU-intrddet. Det tycks darfor ha
skett en utjdmning av marginalerna inom livsmedelsindustrin, mdjligen till f61jd
av att forutsdttningarna for handel och konkurrens har blivit mer likartade inom
delbranscherna efter EU-intridet. Det 4r ocksé intressant att notera att frukt och
gronsaker bara i en liten utstrickning skyddades fran konkurrens med tariffdra
handelshinder innan EU-intrddet men déremot med icke-tariffara handelshinder.
Dessa icke-tariffiara handelshinder tycks séledes ha haft en betydande negativ
effekt pa konkurrensen fore EU-intradet.
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Inom slakterindringen och mejerindringen verkar inte den 6kade utlindska kon-
kurrensen ha haft ndgon ndmnvird effekt Detta kan mojligen forklaras av att
forutsittningarna inom dessa delbranscher var och ar annorlunda. Bada delbran-
scherna har en hog andel producentkooperativ och det &r mojligt att de har pa-
verkats annorlunda &n privata vinstmaximerande foretag. Mejeriprodukter &r
dessutom ofta dyra att transportera vilket i sig utgor ett skydd for inhemska pro-
ducenter mot utlandsk konkurrens, &ven om handelshinder saknas. Det dr ocksa
mdjligt att de svenska foretagen inom de delbranscher dir exporten okat, till ex-
empel matoljor och fetter samt mejeri, har kunnat tillgodogora sig skalfordelar
och didrmed har reducerat sina kostnader och bibehéllit marginalerna. En annan
mojlig forklaring &r att foretag har satsat pa mer nischade produkter med ett
hogre forddlingsvérde for att moéta konkurrensen.

Om handelsliberaliseringen har 6kat konkurrensen forvantar vi oss att margina-
lerna i genomsnitt framfor allt bor ha minskat for foretag inom tidigare skydda-
de delbranscher. Definitionerna av skyddade branscher utgar fran tvé olika klas-
sificeringar; EFTA-klassificeringen och SOU-klassificeringen (jimfor diskus-
sionen i avsnitt 2.5 samt se appendix). Effekten av att ett foretag tillhor en skyd-
dad sektor undersoks for perioderna 1990-1994 och 1995-2002.

I Tabell 11 nedan framgér att det fore 1995 inte var ndgon signifikant skillnad
pa marginalerna i tidigare konkurrensutsatta jamfort med skyddade delbran-
scher. Detta indikerar att foretagen inom de skyddade delbranscherna inte kunde
utnyttja sin relativt forménliga konkurrenssituation till att hoja priserna. Man
bor dock vara ytterst aterhallsam i tolkningen av skillnader av nivaerna pa mar-
ginalerna mellan olika delbranscher, eftersom skillnader i intrddeskostnader till
exempel gor att marginalerna kan variera dven utan handelshinder. Tidigare re-
sultat pavisar ocksé betydande skillnader mellan de olika delbranscherna. En
annan betydelsefull faktor kan vara att foretagen i de skyddade delbranscherna
kan vara mindre effektiva om det till exempel finns ett negativt samband mellan
skyddade sektorer och effektivitet dd mindre effektiva foretag har mindre mar-
ginaler, allt annat lika.



Tabell 11. Utveckling av foretagens marginaler i skyddade respektive oskyddade del-
branscher enligt EFTA- respektive SOU-klassificering

Definition av skyd- EFTA-klassificering SOU klassificering
dade sektorer

Urval Alla Anst.>49 Alla Anst.>49
Marginaler period 1 1.109*** 1.107*** 1.095*** 1.102***
Marginal skyddade del- -0.045 -0.039 -0.026 -0.031
branscher period 1

Marginaler period 2 1.130*** 1.015*** 1.151*** 1.152***
Marginal skyddade del- -0.090* 0.042 -0.149*** -0.159***
branscher period 2

Utlandséagd period 1 0.060** 0.106* ** 0.057* 0.104***
Utlandséagd period 2 0.028 0.081 0.053 -0.001

Not: Resultat i fet stil &r statistiskt signifikanta pa minst 5%-nivan. ***, **och * betyder att
koefficienten &r signifikant pa 1%-, 5%- respektive 10%-nivan (med robusta standardfel).

Om ett foretag tillhor en skyddad delbransch under period 2, det vill séga perio-
den 1995-2002, dr marginalerna ldgre dn for foretag inom icke-skyddade del-
branscher. EFTA-klassificeringen ger dock ett nagot oklart resultat, eftersom
denna klassificering ger resultat som antyder att de relativa marginalerna mins-
kar nagot for samtliga foretag, men inte for de storre foretagen. De storre foreta-
gen tycks ha klarat handelsliberaliseringen utan att sédnka sina marginaler. Om
man istéllet tar hdnsyn till tarriffara handelshinder vid EU-intrddet, det vill séga
klassificerar industrierna som skyddade och oskyddade enligt SOU:s klassifice-
ring, &r resultatet ddremot entydigt. De relativa marginalerna i sektorer som var
skyddade innan 1995, som redovisas i kolumnerna 3 och 4, minskar, vilket visar
att handelsliberaliseringen har haft en aterhallande effekt pa marginalerna och
dérmed priserna inom den tidigare skyddade delen av industrin. Marginalerna i
de tidigare konkurrensutsatta delbranscherna tenderar alltsd ha okat till skillnad
fran i de tidigare skyddade delbranscherna. Ett statistiskt test tyder ocksa pa en
svag tendens till att de absoluta marginalerna minskar i skyddade delbranscher,
men resultatet dr inte statistiskt sékerstallt.

Resultaten for olika klassificeringar av skyddade sektorer tyder pé att avskaf-
fandet av kvarvarande tariffdara handelshinder inom livsmedelsindustrin har varit
relativt viktigt jaimfort med reduktionen av de icke-tariffira handelshindren. Al-
ternativt finns det fortfarande betydande icke-tariffara handelshinder pé den inre
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marknaden som begransar handeln och diarmed konkurrensen inom livsmedels-
industrin.

Foretag med utldndska dgare har fatt relativt 1dgre marginaler. Detta tyder pa att
etableringskostnaderna, till exempel kostnader for att skaffa information om vil-
ka verksamhetsregler som géller i Sverige har minskat, eftersom foretag med
hoga etableringskostnader behdver hogre marginaler for att kunna técka kostna-
derna for etableringen. En minskning av etableringskostnaderna for utldndska
foretag kan déarfor ha en betydande effekt for konkurrenssituationen oavsett om
utldndska foretag etablerar sig i Sverige eller inte eftersom &ven den potentiella
konkurrensen okar.

4.5 Avslutande kommentarer

Resultaten visar att foretagen inom livsmedelsindustrin har en viss grad av
marknadsmakt, vilket kan vara en bidragande orsak till de relativt hoga livsme-
delspriserna i Sverige jamfort med andra EU-ldnder. Skillnaderna mellan de oli-
ka delbranscherna inom industrin ar betydande vilket inte dr férvdnande med
tanke pa de olika delbranschernas olika forutsittningar.

EU-medlemskapet bidrog dock inte till att de genomsnittliga marginalerna inom
livsmedelsindustrin minskade. Den 6vergripande bilden ddljer emellertid viktiga
fordndringar. Den 6kade konkurrensen fran foretag i andra EU-lander har sanno-
likt bidragit till att de relativa priserna har minskat i tidigare skyddade delbran-
scher. Effekten &r sarskilt markant inom de delbranscher som tidigare skyddades
av tariffara handelshinder. Resultaten tyder ocksa pé att etableringskostnaderna
for utlindska foretag pa den svenska marknaden har minskat, vilket ddrmed har
okat konkurrensen. Sammanfattningsvis innebér utvecklingen att det svenska
EU-medlemskapet har bidragit till dkad konkurrens och darmed légre priser
inom de delar av livsmedelsindustrin som var skyddade fran utlindsk konkur-
rens fore EU-intradet.



Produktiviteten i livsmedelsindustrin

5.1 Sambandet mellan produktivitet och 6ppnare handel

Det finns flera drivkrafter till en 6kad produktivitet inom industrin till f6ljd av
en handelsliberalisering. For det enskilda foretaget innebér en stérre marknad
tillgang till nya insatsvaror och teknologier samtidigt som stordriftsfordelarna
okar och foretaget stravar efter att effektivisera produktionen. Dessutom sker en
omorganisation av produktionen mellan foretagen sa att de mer produktiva fore-
tagen expanderar och de mindre produktiva krymper.

Produktivitetsvinster inom féretag

Enligt "ny handelsteori” okar stordriftsfordelarna i produktionen med en han-
delsliberalisering.”” En storre marknad innebir att foretagen potentiellt har en
storre efterfrdgan pé sina produkter eller sin variant av produkt. Detta innebir att
produktionen av en del varor 6kar medan den minskar av andra. Produktiviteten
kan framfor allt 6ka i industrier med stora fasta initiala kostnader, exempelvis i
bilindustrin. Om bilarna endast kan siljas inom landets granser blir det en rela-
tivt liten efterfragan pé enskilda modeller och dérfér sma produktionsvolymer.
Utvecklingskostnaden kan d& endast fordelas pa fa bilar jamfort med om det
finns en global marknad med stor efterfrigan pa modellen. Med internationell
handel finns det darfor mojlighet att mota en stor efterfrigan och darmed halla
styckkostnaderna nere med hjélp av langre produktionsserier.

Ett annat skil &r att foretag far storre tillgang till insatsvaror och kunskap. Ett
storre utbud av insatsvaror innebér att ett foretag battre kan optimera insatsva-
rorna i sin produktion. Oppnare grinser underlittar ocksa kunskapsspridning
mellan ldnder, kunskap om nya teknologier och arbetsorganisation. Handel med
konsulttjdnster och kontakt mellan underleverantdrer och kdpare dver nations-
grinser kan medfora att denna typ av kunskap sprids.”®

* Férutom handel mellan lander &r direktinvesteringar en kélla till kunskapséverféring mellan lénder. Empi-
riska studier ger ett varierat stod for hur stora kunskapstransfereringar ar mellan lander. Se Keller och Yeap-
le (2003) for en 6versikt av teknologispridning .
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Att foretagen Okar sin anstringning nér de utsétts for internationell konkurrens
ar ett tredje skl till att produktiviteten 6kar i samband med en handelsliberalise-
ring. Den bérande tanken dr att en hardare konkurrens 6kar incitamentet for f6-
retaget att effektivisera.”” En 6kad konkurrens leder helt enkelt till att anstring-
ningen for att kostnadsminimera produktionen och bevara vinstnivan dkar.

Slutligen pekar senare tids forskning pa att en handelsliberalisering leder till att
foretag, inte minst stora foretag, som ofta producerar en méngd olika produkter,
specialiserar sig mot de varor dir de dr internationellt konkurrenskraftiga (Ber-
nard med flera, 2007). En omorganisation av produktionen inom foretag kan
alltsa komma till stdnd p& samma sdtt som en organisation av produktionen
inom och mellan industrier. En konsekvens av en handelsliberalisering blir dar-
for att dven landets komparativa fordelar i storre utstrackning aterspeglar sig i
produktionen inom foretagen.

Produktivitetsvinster som beror pa att féretagen ar olika

Produktivitetsvinsterna med en handelsliberalisering enligt ovan bygger pé att
produktiviteten i foretagen Okar, en forbéttrad produktivitet som bade kan bygga
pa att foretag dr identiska eller pa att de har olika produktionsforutsittningar.
Under senare ar har nya teorier lanserats som tar sin utgdngspunkt i att produk-
tiviteten 0kar pa grund av att foretag &r olika. Detta bygger pé att det finns ett
starkt samband mellan ett foretags export och dess produktivitet.”” Denna teori
ger darfor fler insikter om vad som hénder vid en handelsliberalisering eftersom
alla foretag inte reagerar pa samma sétt (till skillnad frén modeller med identis-
ka foretag dir alla foretag reagerar pa samma sitt). Det ger darfor ocksa en dju-
pare forstaelse for varfor en del foretag expanderar medan andra krymper nér ett
lands grianser 6ppnas upp. Dessa insikter ger mdjligheter att forbattra berdkning-
arna av vélfardsvinsterna med internationell handel.

* Denna standpunkt &r kallad X-ineffektivitet i den ekonomiska litteraturen och den &r inte helt okontrover-
siell. Ett viktigt och vanligt antagande i ekonomisk teori &r att individer vinstmaximerar. Om de gér det finns
det alltid skal for foretag och individer att agera sé att den totala nyttan eller vinsten blir sa stor som majligt.
Det finns darfor alltid starka skal for att individer och foretag att producera sa kostnadseffektivt som moj-
ligt. Om &gare och ledning till ett féretag inte ar densamma finns daremot argument for att anstrangningen
&r lagre an optimalt vid bristande konkurrens. Horn med flera (1995) visar i en teoretisk modell att en han-
delsliberalisering dock kan oka effektiviteten i foretag.

* Se exempelvis Wagner (2007) och Hansson och Lundin (2004) fér en samlad bedémning av sambandet
mellan produktivitet och export respektive Sverige.



Empiriska studier under senare ar visar att skillnader i produktivitet hos foretag
bidrar till att produktiviteten dkar nér grianser oppnas (se exempelvis Bernard
med flera och Pavcnik, 2003). Skilet &r att foretag med forhallandevis hog pro-
duktivitet expanderar medan mindre produktiva foretag krymper eller ldgger
ner. Protektionism skyddar framfor allt foretag med relativt 1&g produktivitet
samtidigt som griansskyddet begrinsar mer produktiva foretag. Konsekvenserna
av en handelsliberalisering blir darfor att en storre del av produktionen hamnar
hos de mer produktiva foretagen vilket okar den genomsnittliga produktiviteten
i industrin. Vidare okar produktiviteten eftersom foretagen med ldgst produkti-
vitet konkurreras ut.

Det finns flera modeller som forklarar en sddan utveckling. I en uppmirksam-
mad studie av Melitz (2003) antas foretagen ha olika produktivitetsnivaer och
bade fasta och rorliga kostnader for att exportera ingar i analysen.’' Efter att
landets granser 6ppnats for handel utvecklas foretagens forsiljning pa fyra olika
sétt beroende pa deras produktivitet. De mest produktiva foretagen expanderar
eftersom deras export dverstiger de volymer de tappar pa hemmamarknaden (pa
grund av konkurrens frén import). Foretagen pa produktivitetsnivan ddrunder
exporterar ocksd, men exporten dr densamma eller understiger forlorade mark-
nadsandelar i hemlandet. Dessa foretag behaller alltsa sin forsiljningsvolym el-
ler sa krymper de ndgot. En tredje kategori foretag kan inte bara exportkostna-
den utan séljer endast pA hemmamarknaden. Foretagens forséljning sjunker,
men de kan fortsétta sin verksamhet. Den fjarde kategorin foretag konkurreras
déremot ut, eftersom de inte kan betala de 16ner som drivits upp av framgangs-
rika foretag pa den internationella marknaden. Handelsliberaliseringen medfor
salunda att de mest produktiva foretagen expanderar sin verksambhet, foretag
med en produktivitetsniva ddrunder behéller i stort sett sin forsdljningsvolym
medan foretag med lagst produktivitet krymper eller lagger ner sin verksambhet.

Produktivitetsutvecklingen kan dock sjunka initialt vid en hardare konkurrens,
eftersom en omfattande och snabb handelsliberalisering kan medfora att foretag
forlorar stora marknadsandelar nér de konkurrerar med utldndska foretag (Ty-
bout, 2003). Detta kan inte minst vara fallet om de borjar konkurrera med fore-

*' Fasta kostnader kan exempelvis vara kostnader fér att etablera forsaljningskanaler eller fér att modifiera
produktionsprocessen for att mota kraven som konsumenter och myndigheter har pa produkten.
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tag som &r vana att agera pa en stor och konkurrensutsatt marknad. Om foretag
forlorar marknadsandelar betyder detta i sin tur ldgre omséttning och minskad
produktion, vilket i sin tur innebér att foretagen inte kan utnyttja sina fasta re-
surser, som kapital, fullt ut pa kort sikt. Produktiviteten sjunker helt enkelt efter-
som foretagen dras med en Overkapacitet.

5.2 Matt pa produktivitet

I denna studie anvénds framst total faktorproduktivitet (TFP) som matt pa pro-
duktivitet. TFP &r ett matt pa den teknologiska nivan eller hur effektivt resurser-
na anvénds i produktionen. Vid berdkningen av TFP tar man hénsyn till insatsen
av samtliga produktionsfaktorer till skillnad fran arbetsproduktiviteten dar bara
arbetsinsatsen beaktas, jAmfor nedan. Forst skattas hur foretagens produktions-
volym foréndras nér deras volym av insatsvaror varierar enligt ekvation (1) ned-
an

Y=+ ﬂssit + lBuuit + ﬂkkit + ﬂmmit +e,,
€, =0, &,

(1

dér s &r arbetskraft med hogskoleutbildning, u &r arbetskraft som saknar hogsko-
leutbildning,  ar kapital’> och m ér slutligen material som anvinds i produktio-

EE)

nen (suffixet it betecknar foretag i vid tidpunkt 7) **. Koefficienterna, f:na”,
uppskattar i vilken proportion insatsvarorna anvénds i produktionen (exempelvis
att foretagen anvénder 10 arbetare per maskin). Parametern o méter den generel-

la totala faktorproduktiviteten i industrin.

Nér parametrarna i ekvation (1) dr skattade &r det mojligt berdkna de enskilda
foretagens totala faktorproduktivitet. Det som avgér hur enskilda foretags pro-
duktivitet skiljer sig fran andra foretag och mellan olika tidpunkter ar residualen
ey, det vill sdga den del av produktionsvolymen som den allmédnna produktions-

* Kapitalstocken &r berdknad s& att samtidigt som nytt kapital tillférs beraknas existerande kapitalstock att
depreciera i en konstant takt.

* Skattningen gors for alla féretag simultant och produktionsfunktionen &r en sé kallad Cobb-Douglas dar
variablerna och koefficienterna &r skrivna i logaritmer.



teknologin inte kan forklara.’* Termen e; kan darfor uttryckas som foretagets
produktivitet, p;, vid tidpunkt 7 relativt andra foretag enligt foljande

(2) by = exp(yit —PsSiy = Py — ﬂkkit - ﬂmmit)'

och p; betecknar darfor skillnaden mellan foretagets forviantade och faktiska

IIN

produktionsvolym (en hatt, "7, dver parametrarna f betyder att koefficienterna
ar ekonometriskt skattade), p;, inkluderar dven termen a, den generella faktor-

produktiviteten i industrin, och anvénds som maétt pd TFP i denna studie.

Forutom TFP anvinds mattet arbetsproduktivitet, AP, som &r detsamma som
kvoten mellan foretagets forddlingsvéarde (virdet av varor och tjénster foretaget
producerar minus vérdet av ravaror och halvfabrikat) och antalet anstillda. Mét-
tet tar inte tar hinsyn till de andra produktionsfaktorerna, men &r intressant ef-
tersom det ger en fingervisning om hur produktion och 16ner utvecklas i indu-
strin. P4 motsvarande sétt berdknas kapitalproduktiviteten, KP. D& Sverige ar ett
forhallandevis kapitalintensivt land med vélutbildad arbetskraft &r hypotesen att
framfor allt foretag med ett hogt fordadlingsvérde och en stor méngd kapital skall
utvecklas positivt nir landets grénser 6ppnas upp. Detta borde i sin tur innebéra
hogre arbetsproduktivitet, ndgot som i forlangningen gynnar 16neutvecklingen i
industrin.

5.3 Utvecklingen i livsmedelsindustrin — inom féretagen och
fordelningen av produktionen

En handelsliberalisering antas som tidigare framgétt 6ka produktiviteten av tva
skil: produktiviteten inom de enskilda foretagen okar och en storre del av pro-
duktionen sker i de mer produktiva foretagen. Produktiviteten i livsmedelsindu-
strin (P,) har dérfor raknats fram och delats upp i tva komponenter: den genom-
snittliga produktiviteten i livsmedelsforetagen och produktiviteten som beror pa
hur produktionen ar fordelad mellan foretagen. Den forsta termen i ekvation (3)
nedan (pa hoger sida) ar foretagens genomsnittliga produktivitet vid tidpunkt 7,
det vill sdga ingen hénsyn tas till att foretagens storlek skiljer sig &t. Detta &r

* Skattningarna som redovisas féljer rekommendation fran Levinsohn och Petrin (2003) fér att skatta pro-
duktivitet. | studien har ocksa gjorts alternativa skattningar som en kanslighetsanalys, till exempel Térnquist-
index, med sma forandringar i resultaten.
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helt enkelt ett vanligt medelvirde. Den andra termen, fordelningseftekten, beror
pa hur produktionen ar fordelad mellan foretagen. Om forhallandevis stora fore-
tag dr forhallandevis produktiva gynnas produktiviteten i industrin. Med andra
ord, om foretag med en storre marknadsandel, s;, dn det genomsnittliga foreta-
get, dven har en hogre produktivitet, py, dn det genomsnittliga foretaget r den
andra termen positiv.

3) F = Zisitpit =p+ Z(Sit —5)(py =P,

Forhéllandevis produktiva foretag forvéntas alltsd vara mer konkurrenskraftiga
och darfor ha en storre marknadsandel dn mindre produktiva foretag. Fordel-
ningseffekten forvéntas forstirkas efter en handelsliberalisering, i alla fall pa
kort sikt. Skilet &r att relativt produktiva foretag kan kompensera forlorade
marknadsandelar pad den inhemska marknaden med exportframgéngar, det vill
sdga med marknadsandelar pa exportmarknader. Mindre produktiva foretag for-
lorar didremot forhallandevis stora marknadsandelar p4 den inhemska markna-
den samtidigt som de har mindre framgangar pa exportmarknaden &n de mer
produktiva foretagen.

Pé langre sikt ar det ddremot troligt att samspelet mellan foretagens produktivi-
tet och marknadsandelar ddmpas eftersom importkonkurrensen slar ut de mindre
produktiva foretagen. Eftersom tidsperioden i denna studie &r relativt kort och
foretagen som slés ut ér fa, finns det dock skl att tro att fordelningseffekten ska
vara storre aren efter att Sverige blev EU-medlem.

5.4 Produktivitetsutvecklingen i hela livsmedelsindustrin

For att lattare kunna fa en uppfattning om hur EU-medlemskapet paverkat pro-
duktiviteten 1 livsmedelsindustrin har tidsperioden delats upp i fore och efter ar
1995. Produktivitetsnivén &dr darfor redovisad 1 Tabell 12 nedan for varje enskilt
ar och for perioderna fore och efter EU-medlemskapet. I syfte att ldttare kunna
jamfora utvecklingen ar produktiviteten indexerad efter 1990 respektive perio-
den innan EU-medlemskapet (basér indexerade till 100).



Tabell 12. Den total faktorproduktiviteten i livsmedelsindustrin

Ar Total produktivitet Genomsnittlig produk- Fordelningseffekt
tivitet
1990-94 100 90 10
1995-02 100 90 10
1990 100 91 9
1991 99 90 9
1992 99 89 9
1993 99 89 10
1994 100 89 11
1995 99 89 10
1996 100 91 8
1997 101 90 12
1998 100 89 11
1999 99 89 10
2000 98 89 9
2001 99 89 10
2002 97 90 8

Som framgar ar produktiviteten i genomsnitt densamma under perioden efter
och innan EU-medlemskapet. Dessutom betyder fordelningen av produktionen
lika mycket for produktiviteten under bada perioderna. De mest produktiva fore-
tagen har ocksa som vintat storst marknadsandelar och denna fordelning (for-
delningseffekten) forklarar ungefér tio procent av den totala produktiviteten. Det
verkar alltsé inte ha hint s& mycket med produktiviteten nédr de bada perioderna
jé@mfors. Produktivitetsmétningar under enskilda ér avslojar dock att produktivi-
teten avtar under slutet av perioden.

Som framgér i Tabell 13 nedan har dock arbetsproduktiviteten till skillnad fran-
den totala faktorproduktiviteten haft n gynnsam utveckling. Aren efter EU-
medlemskapet var den i genomsnitt 46 procent hogre jamfort med perioden in-
nan ar 1995. Sammantaget dkade arbetsproduktiviteten med hela 106 procent
mellan dren 1990 och 2002, en 6kning som &r i paritet med hur arbetsprodukti-
viteten utvecklades i hela den svenska ekonomin under perioden.*” Arbetspro-

* Den trendmassiga dkningen av arbetsproduktiviteten var under perioden var ungefér 100 procent enligt
Riksbanken (Riksbanken, 2007).
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duktiviteten inom foretagen har i genomsnitt 6kat med drygt 50 procent, och f6-
retag med forhallandevis hog arbetsproduktivitet har kat sin andel av produk-
tionen. Fordelningseffekten, det vill séga att en storre del av produktionen finns
i forhéllandevis stora foretag forklarar cirka 30 procent av den totala arbetspro-
duktiviteten det sista aret, jamfort med tio procent ar 1990.

Tabell 13. Arbetsproduktiviteten i livsmedelsindustrin

Arbetsproduktivitet Genomsnittlig produkti- Fordelningseffekt

Ar vitet

1990-94 100 88 13
1995-02 146 108 38
1990 100 90 10
1991 113 98 15
1992 118 101 17
1993 121 108 13
1994 134 119 15
1995 129 113 14
1996 140 120 20
1997 167 123 44
1998 164 121 43
1999 175 126 49
2000 175 129 46
2001 209 137 72
2002 206 145 61

5.5 Betydelsen av foretagsomvandling

Industrin utvecklas bland annat genom att nya foretag startas upp och andra
laggs ner, en process som enligt teorin tar fart vid en handelsliberalisering. Da-
tamaterialet stoder ocksd denna hypotes, eftersom foretag i hogre utstréckning
lamnar industrin i slutet av perioden (1996-2001) &n under perioden strax innan
och vid medlemskapet (1992-1995).% Ungefir fem procent av foretagen for-
svinner med alla sina anldggningar arligen 1992-1995 jadmfort med sex procent
1996-2001. Ocksé foretag som forsvinner genom att foretag slas ihop eller kops
upp Okar, frén 21 procent till 27 procent pé en érlig basis. Produktionen i dessa

* Information om uttrdde och intrade &r inte tillganglig i slutet och bérjan av perioden.




foretag blir dock kvar i livsmedelsindustrin eftersom de fusioneras med eller
kops upp av ndgot annat livsmedelsforetag.

Berédkningar av effekten av denna tillkomst och nedldggning av anldggningar vi-
sar att den verkliga uttrideseffekten r positiv.” Produktiviteten i de anligg-
ningar som forsvinner ar légre dn produktiviteten i foretagen som blir kvar. Den
verkliga uttradeseffekten dver aren 1992 till 2002 &r dock valdigt liten, den ger
endast cirka 0,1 procents uppgéng i produktiviteten. Intrddeseffekten ar negativ
och stdrre, cirka -0,3 procent. Produktiviteten i nya anlédggningar &r alltsé lagre
@n produktiviteten i de anldggningar som fortsétter. Detta 4r inte forvédnande, ef-
tersom manga foretag som fortsitter dr stora framgangsrika foretag med hog
produktivitet. Den sammanlagda effekten av in- och uttrdde &r alltsa negativ, om
dn liten, cirka -0,2 procent. Produktiviteten 1 anldggningarna som blir kvar for-
klarar dérfor den storsta delen av nedgangen, -0,7 procent eller cirka 80 procent
av den nedgéangen i den totala faktorproduktiviteten pa -0,9 procent mellan aren
1992 och 2000.

Produktiviteten har alltsa endast i liten utstrickning paverkats av den omedelba-
ra effekten av in- och uttrddet av anldggningar. Detta kan delvis bero pé att om-
sdttningen av anldggningar dr forhallandevis liten sett till den totala produktio-
nen. De foretag som fortsétter hela perioden har som tidigare ndmnts samman-
taget en ofordndrad produktivitet under perioden. Produktivitetsnedgéngen kan
darfor forklaras av att produktiviteten har sinkts genom att anldggningar har
flyttats mellan foretag inom industrin. En annan mojlig forklaring &r att produk-
tiviteten har varit fortsatt 1ag i de nytillkomna anldggningarna.

5.6 Produktivitetsutvecklingen i delbranscherna

Som tidigare ndmnts dr uppdelningen av livsmedelsindustrin i delbranscher av
stort intresse eftersom delbranscherna hade visentligt skilda forutsittningar vid
EU-medlemskapet. Stora delbranscher som kott- och mejeriindustrin hade ett
betydande skydd fran utldndsk konkurrens samtidigt som de motte hoga han-
delshinder pa utlandsmarknaden. Andra stora delbranscher som drycker och di-
verse livsmedel var daremot redan till stora delar en del av den gemensamma
marknaden redan innan Sverige blev EU-medlem.

*" | Appendix redovisas berdkningsmetoden.
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Tabell 14. Total faktorproduktivitet i livsmedelsbranscherna

Livsmedelsbransch Period TFP Medelpro- Fordelnings-
duktivitet effekt
Kott och chark 1990-1994 100 91 9
1995-2002 99 91 8
Beredda fiskprodukter 1990-1994 100 95 5
1995-2002 99 96 3
Frukt och gront 1990-1994 100 94 6
1995-2002 109 94 15
Oljor och fetter 1990-1994 100 100 0
1995-2002 90 90 0
Mejeriprodukter 1990-1994 100 94 6
1995-2002 97 93 4
Kvarnprodukter 1990-1994 100 97 3
1995-2002 99 97 2
Foder 1990-1994 100 98 2
1995-2002 100 94 6
Socker, kakao och choklad 1990-1994 100 94 6
1995-2002 104 95 9
Ovriga livsmedel 1990-1994 100 92 8
1995-2002 102 93 9
Drycker 1990-1994 100 92 8
1995-2002 103 91 12

Som framgér i Tabell 14 ovan sa har, bortsett fran delbranschen oljor och fetter,
de mest produktiva foretagen, mitt som TFP, ocksé de storsta marknadsandelar-
na (storsta fordelningseffekten) pa branschniva. Déremot skiljer utvecklingen
sig a4t mellan delbranscherna. Den totala faktorproduktiviteten (TFP) har okat i
lika manga delbranscher som den har minskat i. Tidigare skyddade delbranscher
som matoljor och -fetter (minus tio procent) och mejeriprodukter (minus tre
procent) har upplevt en markant nergang i TFP, medan den har gatt ner med
marginella en procent i k6tt och chark och beredda fiskprodukter. Stora och se-




dan tidigare till stora delar konkurrensutsatta delbranscher som ovriga livsmedel
och drycker har ddremot upplevt en 6kning av TFP, med tva respektive tre pro-
cent. De storsta positiva forandringarna har dock skett i andra delbranscher som
delvis har varit skyddade fran utldndsk konkurrens, socker, kakao och choklad
(plus fyra procent) och beredda frukt och grénsaker (plus nio procent).

En gemensam namnare for delbranscher med produktivitetsforbattringar ar allt-
sa att delar av dem redan innan EU-medlemskapet konkurrerade med foretag
fran utlandet. Aven om delar av beredda frukt och grénsaker tidigare ansigs
vara skyddade var ocksa uppfattningen att de efter EU-medlemskapet var i en
mer gynnsam position att konkurrera med andra EU-foretag. Forutom for évriga
livsmedel &r den storsta drivkraften omfordelningen av produktionen mellan fo-
retagen, det vill sdga fordndringar av fordelningseffekten styr vad som hénder
med TFP. I delbranscherna beredda frukt och gronsaker och drycker ar omfor-
delningen till och med den enda forklaringen till produktivitetsokningen.

Pa motsvarande sitt kan branscher med en nedgéng eller stagnation i TFP, for-
utom beredda fiskprodukter, karakteriseras som tidigare helt skyddade delbran-
scher. Aven i delbranscher dér TFP har gitt ner finns tecken pé att organisatio-
nen av produktionen mellan foretagen ligger bakom utvecklingen. Det dr bara
inom matoljor och -fetter som nedgéngen i huvudsak (i detta fall till och med
helt) forklaras av att den genomsnittliga TFP har sjunkit.

Arbetsproduktiviteten, som visserligen inte méter foretagens fullstdndiga pro-
duktivitet men som visar hur mycket varje anstilld bidrar till féradlingsvardet,
redovisas i tabell 15 for de olika delbranscherna. Alla delbranscher har upplevt
en 6kning i arbetsproduktivitet. Det finns ocksé en tendens att arbetsproduktivi-
teten 0kade mest i delbranscher med en positiv tillvixt i TFP. Delbranscherna
drycker och ovriga livsmedel har till exempel upplevt den klart starkaste tillvéx-
ten med cirka 80 procent hogre genomsnittlig arbetsproduktivitet efter EU-
medlemskapet, medan oljor och -fetter har haft den ligsta 6kningen i arbetspro-
duktiviteten (med 20 procent). I drycker och dvriga livsmedel ar den huvudsak-
liga forklaringen en omfordelning av produktionen mellan foretagen, medan en
okning av den genomsnittliga arbetsproduktiviteten forklarar 6kningen i de
andra delbranscherna.
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Tabell 15. Arbetsproduktivitet i livsmedelsbranscherna.

Livsmedelsbransch Period AP Medelproduktivi- | Storlekseffekt
tet
Kott och chark 1990-1994 100 113 -13
1995-2002 124 140 -17
Fiskprodukter 1990-1994 100 90 10
1995-2002 138 130 8
Frukt och gront 1990-1994 100 95 5
1995-2002 130 124 7
Oljor och fetter 1990-1994 100 96 4
1995-2002 120 106 14
Mejeriprodukter 1990-1994 100 115 -15
1995-2002 132 152 -20
Kvarnprodukter 1990-1994 100 83 17
1995-2002 134 123 12
Foder 1990-1994 100 104 -4
1995-2002 137 145 -8
Socker, kakao och choklad | 1990-1994 100 87 13
1995-2002 177 120 57
Ovriga livsmedel 1990-1994 100 76 24
1995-2002 145 92 53
Drycker 1990-1994 100 80 20
1995-2002 182 105 77

Arbetsproduktiviteten har 6kat mycket vilket ocksé &r vad som forvintas for ett

land som Sverige vid en handelsliberalisering. Eftersom Sverige ar forhéllande-

vis kapitalintensivt och arbetskraften ar vélutbildad ar det rimligt att foretag som

utnyttjar dessa resurser ocksa ir de mest framgangsrika. Okningen av arbetspro-

duktiviteten handlar troligtvis mest om en fordndring mot en mer kapitalintensiv

produktion snarare dn en 6kning av total produktivitet.

I tabell 16 nedan illustreras att de delbranscher som ar forhallandevis lycko-

samma pa exportmarknaden ocksé dr de som har haft en positiv TFP-utveckling.




Exportintensiteten, métt som exportandelen av den totala produktionen i del-
branschen, ir ocksa storst i de delbranscher som upplevt en kad TFP. Ar 2000-
2002 motsvarade exporten 28 procent av forséljningsvérdet i delbranscherna
med en okad produktivitet jimfort med 13 procent i delbranscherna med en ne-
gativ produktivitetstillvéxt.

Tabell 16. Produktivitetstillvaxt, kapitalproduktivitet och exportintensitet.

Bransch A Total faktorpro- A* Kapital- Exportintensitet,
duktivitet produktivitet 2000-2002
Kott och charkuteri -1% -14 % 8 %
Fiskprodukter -1 % -45 % 30 %
Frukt och gréont 9 % 215 % 16 %
Oljor och fetter -10 % 7 % 17 %
Mejeriprodukter 3% -16 % 2%
Kvarnprodukter -1 % -32 % 17 %
Foder 0 % -4 % 1%
Socker, kakao och choklad 4 % 109 % 23 %
Ovriga livsmedel 3% 85 % 55 %
Drycker 2% 21 % 16 %
Industrier med produktivi- 110 % 28 %
tetsuppgang
Industrier med produktivi- -10 % 13 %
tetsnedgang

Not: A* avser férdndringen mellan perioderna 1990-1992 och 2000-2002.

Dessutom framgar att for delbranscherna dér TFP 6kade mest dkade kapitalpro-
duktiviteten (mitt som forddlingsvardet dividerat med kapitalet) i genomsnitt
med hela 110 procent. Delbranscherna med en fallande TFP hade ddremot en
negativ utveckling av kapitalproduktiviteten. Foretagen i delbranscherna med
negativ produktivitetsutveckling verkar saledes ha ett déligt kapitalutnyttjande.
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Handelsliberaliseringen verkar darfér ha medfort att vissa delbranscher plotsligt
har en storre produktionskapacitet dn vad avsattningsmojligheterna tillater.

5.7 Avslutande kommentarer

Den totala produktiviteten i livsmedelsindustrin ar i det ndrmaste oféréndrad el-
ler till och med ldgre under de forsta aren pa 2000-talet jimfort med perioden
innan medlemskapet. Arbetsproduktiviteten i industrin har ddremot okat stadigt
och framfor allt efter EU-intrddet. Denna utveckling kan forklaras av att forad-
lingsvérdet bland foretagen i genomsnitt 6kade med 30 procent samtidigt som
antalet anstdllda minskade med 20 procent i genomsnitt. Foretag gor alltsd mer
bearbetade produkter samtidigt som de anviander mindre arbetskraft.

Alla delbranscher har upplevt en dkad arbetsproduktivitet om &n i olika stor ut-
strackning. Den totala produktivitetsutvecklingen okar diaremot i lika manga
delbranscher som den minskar i. Framfor allt delbranscher som tidigare var
skyddade har fatt en ldgre produktivitet. Framfor allt mejeri och oljor och fetter
visar en markant nedgéng i produktiviteten. Daremot har produktiviteten i del-
branscherna drycker och framfor allt beredningar av frukt och gront dkat vé-
sentligt. Aven om beredningar av frukt och grént delvis tidigare var en skyddad
industri kan den positiva utvecklingen bero pa forbittrade konkurrensvillkor pa
den inre marknaden.

Resultaten gér i vissa fall emot teorin om vad som pa lang sikt hinder med pro-
duktiviteten vid en handelsliberalisering. Utvecklingen kan bero pa att den
svenska livsmedelsindustrin har forlorat marknadsandelar till utlindska livsme-
delsproducenter. En hardare konkurrens frén andra europeiska livsmedelsforetag
kan ha inneburit att féretag har mer produktionsresurser &én vad de har bruk for.
Detta &r en utveckling som framfor allt riskerar att visa sig pa kort sikt d& fore-
tag har svart att utnyttja hela kapaciteten i anldggningar och annat kapital nér ef-
terfragan sjunker. P4 lingre sikt motverkas dock en saddan utveckling av ned-
laggningar och att nyinvesteringar skjuts pa framtiden.



Livsmedelsforetagens export

Den svenska livsmedelsexporten har som tidigare ndmnts utvecklats kraftigt un-
der den senaste 15-arsperioden. Béde tidigare skyddade och konkurrensutsatta
delbranscher har okat exporten. Dessutom exporterar enskilda foretag mer sam-
tidigt som allt fler foretag véljer att exportera dverhuvudtaget. De senaste fem-
ton aren har dven importen okat kraftigt. Handeln har framfor allt 6kat med EU-
lander, sannolikt p& bekostnad av handeln med andra lénder.

6.1 Foretagens exportkostnader

De komplicerade procedurerna som &r forbundna med att leverera en vara till en
slutkund i ett annat land 4r ofta omfattande och kostsamma. Procedurerna inklu-
derar arbete med att sétta sig in i regelverken pé exportmarknaden, fylla i blan-
ketter och fordrdjningar vid granspassager. Studier har uppskattat dessa kostna-
der till alltifran 2,5 till 20 procent av varans slutvirde (Kommerskollegium,
2002). For Sverige i mitten av 1980-talet uppskattades de rorliga exportkostna-
derna vara cirka 4 procent av varans slutvédrde, en kostnad som motsvarade 24
miljarder kronor (omréknat till ar 2001 &rs priser).

En handelsliberalisering som EU-medlemskapet stimulerar handel mellan ldnder
genom att sinka bade fasta och rorliga exportkostnader. Forenklade procedurer
vid grianspassager och borttagandet av inforselavgifter sdnker de rorliga kostna-
derna for att exportera. Ett EU-medlemskap innebér ocksa att det blir mindre
kostsamt att lansera produkter i andra linder — investeringen for att exportera
blir pa sa sitt mindre. Den huvudsakliga anledningen dr EU:s gemensamma lag-
stiftning for produkters utformning. Svenska produkter méste sedan EU-intradet
utformas efter samma regler som produkter i 6vriga EU-lander — en harmonise-
ring som far till f6ljd att svenska produkter kan lanseras i 6vriga EU utan att
produkten eller processen méste goras om.*® Sadan lagstiftning berdr bland an-
nat bestimmelser om mérkning, livsmedelstillsatser, gransvirden for olika &m-

*Redan i EES-avtalet bestdmdes att svensk livsmedelslagstiftning skulle ta éver EG-lagstiftningen. Fortfaran-
de aterstar sddana handelshinder bland annat beroende pa att lander tolkar och implementerar reglerna
olika. Ett annat handelshinder &r att den praktiska tillampningen av principen om 6msesidigt erkannande
inte sker utan problem (Kommerskollegium, 2004).
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nen och material som kommer i kontakt med livsmedel (se SLI-rapport 2005:2
for en mer omfattande redogorelse).

Rérliga kostnader paverkar exportvolym och marknadstilltrdde

Den svenska livsmedelsindustrin dr jamfort med andra tillverkningsindustrier
framfor allt inriktad pa den inhemska marknaden, ett forhallande som ocksa
géller de flesta andra ldnder och den ringa svenska livsmedelsexporten skiljer
sig alltsd inte pé sa sitt fran de flesta andra landers situation. Att det finns for-
hallandevis hoga rorliga handelskostnader for livsmedel ar en forklaring till den
relativt sett blygsamma internationella livsmedelshandeln. Transportkostnaderna
for ménga livsmedelsprodukter dr exempelvis hdga pa grund av att de &r kénsli-
ga for varme och fordrojningar, samtidigt som vérdet pd produkterna i manga
fall ar lagt i forhéllande till deras storlek. Ett skl till fordrojningarna ar de om-
fattande grinskontrollerna for livsmedel. Hoga tullar och andra inforselavgifter
dr andra omfattande politiska handelshinder som péverkar den rorliga kostnaden
for att exportera. Detta paverkar dérfor inte bara om foretagen véljer att exporte-
ra utan dven hur mycket foretagen viljer att exportera nér de vil har tagit steget
ut pé exportmarknaden.

Fasta exportkostnader paverkar exportdynamiken

Det finns ocksa exportkostnader som foregdr exporten for foretagen. Foretag
maéste sitta sig in i regelverk pa en potentiell exportmarknad och dessutom i fle-
ra fall modifiera och mérka om produkter for att de ska f& myndigheternas god-
kénnande i mottagarlandet. Till detta kommer de fasta initiala kostnaderna for
att analysera marknaden och marknadsfora produkter samt knyta kontakter med
distributérer i mottagarlandet.”” Det 4r dessa fasta kostnader for att exportera —
alltsa denna investering for att exportera som inte beror pa hur mycket foretaget
exporterar — som den hér analysen fokuserar pé.

Det finns en visentlig skillnad mellan hur foretag forhéller sig till fasta respek-
tive rorliga exportkostnader. Ett foretags beslut att borja exportera innebir att

* Denna problematik fér exporten av livsmedel har ocksa uppmarksammats av svenska politiker. | Sverige
har “Food from Sweden” funnits pa initiativ av Exportradet sedan ar 1982 for att hjalpa livsmedelsforetag
att nd ut pa exportmarknaden och pa sa satt stimulera livsmedelsexporten. Under aren fore EU-
medlemskapet till och med 2001 var programmet s prioriterat att det till och med drevs av en egen myn-
dighet.



foretaget gor en investering som baseras bade pé nutida och framtida forvintade
exportframgéngar, eftersom investeringen for att exportera mer eller mindre gér
forlorad om foretaget drar sig ur exportmarknaden. Detta skiljer sig fran de ror-
liga kostnaderna som bara &r kopplade till exportvolymen.

Beslutet att exportera innebér som alla investeringar mer eller mindre ett riskta-
gande. Flera faktorer paverkar denna risk. Svérigheterna att bedoma hur expor-
ten kommer att utvecklas beror pa hur svart det dr att kartldgga marknaden for
produkten. Dessutom péverkas riskbedomningen av framtida handelsavtal mel-
lan det egna landet och mottagarlandet. Den inre marknaden stimulerar pa sé
sitt handeln genom att minska risktagandet, eftersom den inre marknaden grun-
dar sig pa ett bindande handelsavtal mellan medlemslédnderna. Dessutom orsakar
kraftiga valutasvdngningar att foretag har svarare att relatera investeringen till
framtida exportinkomster. En gemensam valuta stimulerar pa sa sitt handel mel-
lan 14nder.

Nir ett foretag val valt att exportera stimulerar exportinvesteringen ocksé att fo-
retag fortsdtter att exportera. Orsaken &r att det innebér en indirekt kostnad att
sluta exportera eftersom om foretaget aterigen vill exportera méste det gora en
ny investering. Denna investering r sannolikt mindre 4n motsvarande invester-
ing vid det forsta exportforsoket, men kunskapen om exportmarknaden méste
dock uppdateras och distributionskanaler ateruppréittas. Fasta exportkostnader
innebdr dérfor att foretag péd kort sikt dr beredda att gora forluster pa export-
marknaden.

Sammantaget orsakar investeringen for att borja exportera en troghet i hur ex-
porten utvecklas mellan linder. Aven om forutsittningarna for att exportera for-
samras, exempelvis med en stiarkt viaxelkurs, kan exporten forbli nistan oforand-
rad om foretagen uppfattar den forstarkta vixelkursen som temporir. Foretag s-
tiller da eventuella nutida forluster mot framtida vinster och fortsitter att expor-
tera for att inte forlora marknadsandelar. P4 samma sitt kan en forsvagning av
vaxelkursen ha en marginell effekt pa foretags beslut att exportera om foretagen
uppfattar den mer gynnsamma valutakursen som overgdende. Exportens utveck-
ling vid valutakursforéndringar eller handelsliberaliseringar kan dérfor vara svér
att forklara om man inte tar hinsyn till andelen foretag som exporterar.
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6.2 Exportorer utmarker sig

Tidigare studier visar att foretag skiljer sig at pd manga sitt till och med inom
sniva industriklassificeringar. Studierna ask&dliggdr ocksé att exportdrer pa vik-
tiga punkter skiljer sig fran foretag som inte exporterar. Féretag som exporterar

4r i regel storre, dldre och mer produktiva én foretag som inte exporterar.*’ Detta

forklaras med att det framst &r framgangsrika foretag som kan ticka fasta kost-

nader for att exportera.

Tabell 17. Skillnader mellan exportérer och icke-exportorer

Storlek, antalet anstallda Total faktorproduktivitet, TFP
Ar Exportorer Icke-exportorer Exportorer Icke-exportorer
1990 474 212 1,02 1,03
1991 454 215 1,03 1,00
1992 423 228 1,03 1,01
1993 428 232 1,03 0,99
1994 441 206 1,05 0,96
1995 441 241 1,04 0,96
1996 397 281 1,04 0,96
1997 444 144 1,02 1.00
1998 432 135 1,02 0,97
1999 447 170 1,02 0,95
2000 480 130 1,00 1,00
2001 506 180 0,98 1,01
2002 521 119 0,98 1,01
1990-1994 444 219 1,03 1,00
1995-2002 459 175 1,01 0,98

“ Forhallandet mellan exportérer och icke-exportérer har demonstrerats i u-lander och i-lander bade i Euro-

pa och Nordamerika (se exempelvis Bernard och Jensen (2004)),




I foretagsstatistiken, dir exportuppgifter som tidigare ndmnts endast finns for
foretag med minst 50 anstéllda, skiljer sig exportdrerna som forvantat sig fran
icke-exportdrerna, det vill sdga de foretag som ar helt inriktade pé den svenska
marknaden. Som framgér i Tabell 17 ovan gér det att hdvda att exportdrer som
forvantat 4r mer framgéngsrika, eftersom exportorer dr betydligt storre och har
en hogre produktivitet'' #n icke-exportorerna. Samtliga ar ir exportorerna be-
tydligt storre, mitt som antalet anstéllda, &n icke-exportdrerna. Sett ver tiden
har exportdrerna ocksa blivit forhéllandevis storre dn foretag som enbart séljer
pa den inhemska marknaden. Tiden fore EU-medlemskapet var exportdrerna i
genomsnitt ungefar dubbelt sa stora (102 procent stdrre) och aren efter medlem-
skapet var exportdrerna i genomsnitt drygt 2,5 génger storre (162 procent stor-
re).

Det finns flera mdjliga forklaringar till denna utveckling. En annan mgjlig for-
klaring &r att foretag har fusionerat for att konkurrera pa exportmarknaderna och
pa sa sitt blivit storre. En annan mojlig forklaring &r att just exportforetag blivit
storre pa grund av att de har genererat stordriftsfordelar av att sélja pa en storre
marknad. Dessutom kan det bero pa att exportutvecklingen &r olika i olika del-
branscher. Det senare verkar dock inte vara forklaringen i detta fall, eftersom
det finns skillnaden har 6kat 4n mer i de tva storsta delbranscherna (dér drygt 60
procent av alla foretag ingér), ovriga livsmedel samt kott och chark. I kétt och
chark ar exempelvis exportdrerna knappt 50 procent storre dn Ovriga foretag i
delbranschen innan EU-medlemskapet, jamfort med hela 750 procent de sista
aren.

Exportorerna ar ocksé minst lika produktiva, métt som total faktorproduktivitet,
som icke-exportorerna alla ar med undantag av ar 1990 och de tvé sista &ren. Att
exportorer dr mer produktiva dn icke-exportérer dr ocksa ett faktum som ater-
finns i minga andra studier. Det framgar ocksé att foretag till synes ar troga i sitt
exportbeslut eftersom nio av tio foretag dver en tvaarsperiod fortsétter att vara
exportor eller fortsétter att enbart sdlja inom Sveriges grénser. Detta kan som

‘' Matt som total faktorproduktivitet enligt Levinsohn och Petrins (2003) matt. Se kapitel 5 fér en redogérel-
se for metoden.
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nidmnts bland annat bero pa att foretag méste gora en investering for att exporte-
ra, vilket gor dem trogrorliga nér det géller att gé in och ut pa exportmarknaden.

6.3 Livsmedelsforetagens exportbeslut

I denna del av studien undersoks vilken betydelse tidigare exporterfarenhet har
for att exportera. Mer specifikt undersoks sannolikheten for att ett foretag expor-
terar om det exporterade foregdende ar. Studier for andra lander har visat att det
dr 30 procent (USA) till 90 procent (Italien) mer sannolikt att ett foretag expor-
terar om det exporterade foregéende ar dven nir man tagit hdnsyn till att expor-
torer och icke-exportorer skiljer sig at pa manga olika sitt.*” Om foretag ar
knutna till exportbeslutet foregaende ar finns det darfor beldgg for att exportin-
vesteringen ger upphov till en troghet i foretagens exportverksamhet. Hur
manga foretag som foregdende ar hade gjort exportinvesteringen forklarar i sa
fall ocksa exportaktiviteten i industrin det aktuella &ret.

For att uppskatta betydelsen av den initiala kostnaden for att exportera maste f6-
retagens exportbeslut modelleras. I ekvationen nedan modelleras exportbeslutet
utifrdn resonemanget ovan, det vill sdga ett foretag beslutar att exportera om nu-
varande och framtida exportvinster verstiger kostnaderna for att borja exporte-
ra. Regressionsekvation X nedan efterliknar exportbeslutet, EX;, (dér i star for
foretag och ¢ for tidpunkt), enligt f6ljande;

EX;; = o+ BF; + M, + yEx;.; + €;,

dar EX;, ar en dummyvariabel som tar virdet 1 om foretaget, bendmnt som i,
exporterar vid tidpunkt ¢. Exportbeslutet antas bero pa tre olika aspekter samlade
i uttrycken F;, M, och Ex;.;. F; bestar av foretagsspecifika variabler som &ter-
speglar det enskilda foretagets forutséttningar for att exportera vid tidpunkt ¢ och
det skattade B (egentligen en parametervektor bestdende av B, 3, och sa vidare)
dr en uppskattning av hur sannolikheten forandras for att ett foretag ska exporte-
ra om det dr beskaffat pa ett visst sétt. P4 samma sétt visar den skattade parame-
tervektorn & hur sannolikheten for att ett foretag ska exportera péverkas av
marknadsspecifika variabler (M,), det vill sdga fordndringar av den ekonomiska

“ Studier om exportbendgenheten finns bland annat fér féretag i USA [Bernard and Jensen (2004)], Itali-
en,[Bugamelli och Infante (2003)] och Colombia [Roberts och Tybout (1997)].



situationen i hemlandet eller utlandet, till exempel av att vixelkursen deprecie-
ras. Parametervektorn y skattas for att berdkna hur sannolikheten for att exporte-
ra paverkas av tidigare ars exportbeslut (Ex;,_;), medan g; &r feltermen som beror
pa slumpméssig variation.

6.4 Bestamningsfaktorerna for att exportera

Tabell 18 nedan samt resten av avsnittet redogor for och beskriver de forklaran-
de variablerna nidrmare. Som alltid skattas en modell som ar begrdnsad och dér-
for ocksé stiliserad i forhallande till foretagens verkliga situation och beslut. Da-
tamaterialet dr dock rikt pd information och de forklarande variablerna ger tro-
ligtvis dérfor en réttvis bild av hur exportbeslutet formas.

Tabell 18. Forklarande variabler

Foretagsspecifika va-
riabler, F,

Marknadsspecifika va-
riabler, M,

Betydelsen av export-
investeringen, Ex,,

Storlek, antalet anstallda

Industritillhérighet

Exportstatus foregaende ar

Produktivitet, total faktor-
produktivitet

Vaxelkurs, industriniva*

Exportstatus foregaende ar,
efter EU-medlemskapet

Utlandsagt

Arx

Exportstatus foregdende ar i

skyddade branscher, efter
EU-medlemskapet

Exportbetydelsen for multi-
nationella foretag

Ager utlandska féretag

Andelen hogutbildade

Not: Véxelkurserna pé industriniva &r utrdknad utifrén hur den svenska kronan har utvecklats
gentemot de storsta exportldnderna i respektive delbransch. *Arsvariabler &r dven separat in-
kluderade fér de tidigare reglerade delbranscherna.

Betydelsen av att redan ha exporterat

Variabeln EX;,; fAngar betydelsen av de fasta kostnaderna for att exportera. Om
ett foretag exporterade foregéende ar, det vill siga om EX;, ; ar lika med ett, har
foretaget redan gjort nddvéndiga investeringar for att exportera. Det dr darfor
mer sannolikt, allt annat lika, att etablerade exportorer exporterar dn andra fore-
tag. I vilken utstrackning foregdende ars exportbeslut pdverkar sannolikheten att
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exportera méter diarfor betydelsen av de initiala kostnaderna for att na ut pa ex-
portmarknaden.

Ocksé hur betydelsen av exportinvesteringen har utvecklats dver tiden och om
utvecklingen skiljer mellan skyddade och redan konkurrensutsatta delbranscher
analyseras. S& kallade interaktionsvariabler skapas genom att variabeln EX;
multipliceras med fyra olika tidsperioder for att analysera hur betydelsen av ex-
porterfarenheten utvecklats dver tiden. For det forsta har en interaktionsvariabel
skapats for aret for EU-medlemskapet och framat i syfte att undersdka om EU-
medlemskapet har haft en omedelbar effekt. Med samma syfte har perioden for
ar 1994 och framat inkluderats for att direkt jamfora om betydelsen av exporter-
farenheten mellan aret innan och efter EU-medlemskapet. Eftersom skapandet
av den inre marknaden dr en fortgdende process precis som handelsliberalise-
ringen med andra ldnder inkluderas interaktionstermer for aren 1997 och 1999
och framéat. Med samma tillvdgagangssitt analyseras om utvecklingen skiljer sig
at mellan foretagen i tidigare skyddade respektive konkurrensutsatta delbran-
scher, det vill sdga analyseras om och i sa fall hur processen har paverkat fore-
tagen i de olika delbranscherna.

Féretagsspecifika forutsattningar

I uttrycket F;, finns en rad faktorer knutna till foretaget som skulle kunna paver-
ka. Foretags konkurrenskraft paverkar foretagens mdjligheter att Sverbrygga
kostnaden for att exportera. Ett matt pa foretags konkurrenskraft ar produktivitet
och tidigare studier visar att det framst dr forhéllandevis produktiva foretag som
exporterar (Wagner, 2007).* I analysen inkluderas dérfor en variabel for foreta-
gens produktivitet, métt som total faktorproduktivitet, i syfte att ta hénsyn till
foretagens potentiella exportintdkter. Hypotesen r att ju hogre produktivitet ett
foretag har, desto mer sannolikt &r det att det exporterar eftersom exporten san-
nolikt genererar tillrickligt stora exportintékter for att ticka exportkostnaderna.
Att det finns ett positivt samband mellan ett foretags storlek och exportbenédgen-
heten har ocksa ett starkt stod i litteraturen, ett samband som ocksd motiveras av
att storleken i sig vittnar om ett foretags potentiella framgang pa exportmarkna-

* Wagners genomgéng om forskningen p& omradet ger starka bevis for att exportérer generellt sett ar mer
produktiva eftersom det ar de forhallandevis produktiva féretagen som valjer att exportera. Bevisen for att
exportorer ar mer produktiva till foljd av att de exporterar &r daremot inte lika starka.



den. Storre foretag kan ocksé ha forhallandevis mindre exportkostnader per ex-
porterad vara eftersom de kan sla ut fasta kostnader for att exportera pa en storre
méngd export. Exportutvecklingen i denna studie skulle kunna till exempel kun-
na forklaras av att fler foretag véxer dn blir mindre fran och med ar 1993 och
framat. Négot som ocksa fors fram i litteraturen som exportstimulerande &r an-
delen hogutbildade i foretaget. Hogutbildade genom exempelvis béttre kunska-
per i sprak har troligtvis littare att till sig kunskap om regleringar och efterfra-
gan pa exportmarknader. Annu ett skil till ett positivt samband mellan andelen
hogutbildade och export &r att foretag med forhédllandevis ménga hogutbildade
gor produkter med hogre forddlingsviarde (Bernard och Jensen, 2004). Detta
skulle inte minst kunna vara fallet med svensk export eftersom Sverige &r ett
land som har en komparativ fordel i produktion med forskning och utveckling.

Att vara en del av en internationell koncern kan ocksé stimulera exportverksam-
heten. Foretag i en internationell koncern har genom kontakter inom koncernen
kunskap och kontaktytor med potentiella exportmarknader. Foretag i en interna-
tionell koncern kan ockséd vara delaktiga i produktionsprocessen inom koncer-
nen och pa sa sitt leverera till nadgot annat foretag i koncernen. Att vara eller
vara en del av ett internationellt foretag kan emellertid vara ett substitut for ex-
port samtidigt som det sporrar internationell handel inom foretaget. Vad man
forvéntar sig av internationellt dgande &r darfor lite oklart &ven om det samman-
taget viger Over for att det frimjar exportaktiviteten. Daremot borde kontaktytor
inom koncernen underlétta for foretag att gd in och ut ur exportmarknader. Dér-
for dr hyptotesen att exporterfarenheten ar av mindre betydelse for foretag inom
internationella koncerner och detta testas genom att har variabeln multinatio-
nellt foretag” multiplicerats med variabeln for tidigare exporterfarenhet.

Marknadsspecifika férutsattningar

Avslutningsvis finns det omstdndigheter utom foretagets kontroll som kan pa-
verka exportbeslutet. De marknadsspecifika variablerna (M,) fangar den ekono-
miska utvecklingen i foretagens omgivning. Vixelkursen finns med i analysen
eftersom en svagare krona Okar exportintikterna och stimulerar foretag att ex-
portera. Dessutom inkluderas variabler for de enskilda &ren med syftet att kon-
trollera for andra makroekonomiska héndelser som péverkar foretags benédgen-
het att exportera. Arsvariablerna innehéller bland annat information om hur
handelspolitiken och konjunkturen har utvecklats. Slutligen tas hansyn till om
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foretagen tillhor en tidigare skyddad delbransch eftersom dessa antas ha haft
sdmre exportforutsittningar innan ar 1995. Forvéntningen ar darfor att foretag i
tidigare skyddade delbranscher i synnerhet skall ha fatt ett 6kat tilltrdde pé ex-
portmarknaderna efter ar 1995.

6.5 Starka tecken pa ett o6kat exporttilltrade

Eftersom foretagsdatan bestir av observationer om foretags exportbeslut dver
ménga ar appliceras sd kallad paneldatateknik i analysen. Detta innebér att esti-
meringen tar hdnsyn till latenta skillnader mellan féretag som det inte finns in-
formation om, som foretagens ledning och organisation.* Eftersom modellen
som estimeras dr dynamisk anviands metoden som dr utvecklad av Blundell och
Bond (1998) for att undanrdja problem med att feltermerna &r korrelerade 6ver
tiden.*’ D4 exportbeslutet ir en dummyvariabel (1 om foretaget exporterar, 0 om
det inte exporterar) dr modellen en linjdr sannolikhetsmodell, vilket gor att koef-
ficienterna kan tolkas som fordndringen i sannolikheten att ett foretag ska expor-
tera. Det ska ocksa ndmnas att samtliga foretagsspecifika variabler antar vérdet
fran foregaende ar (t-1) for att kunna bortse fran att sjdlva exportbeteendet kan
paverka foretags storlek, produktivitet etc. Detta motiveras med att litteratur pé-
pekar att exporten kan medfora att exempelvis produktiviteten dkar om det ex-
porterar genom Overforing av teknologi fran exportmarknader.

Som framgér av Tabell 19 nedan ar det betydligt mer sannolikt att ett foretag
exporterar om det exporterade foregdende ar. Resultaten pekar pa att under den
forsta delen av 1990-talet ha exporterat foregdende &r dkar sannolikheten att ex-
portera med hela 95 procent, en 6kad sannolikhet som &r stor jamfort med andra
studier.*® De initiala exportkostnaderna, exportinvesteringen, ir alltsa av stor be-
tydelse for att foretag overhuvudtaget ska exportera. Betydelsen av att ha inve-
sterat d&r densamma inom de sa kallade skyddade delbranscherna savil som inom
de konkurrensutsatta delbranscherna i bérjan av perioden.

“ For att kunna bortse fran att féretags produktivitet och storlek simultant kan véxelverka med exportens
utveckling ar féregaende ars produktivitet, storlek och utlandsdgande med i regressionsanalysen.

* Att féregdende ars exportbeslut inkluderas som en oberoende variabel medfér sa kallad autokorrelation
om man inte anvander en modell som &r specificerad att ta bort att autokorrelationen.

“ Aven resultaten for fixa féretagseffekter utan att ta hansyn till autokorrelation och resultaten fér slump-
massiga foretagseffekter i en sa kallad probit modell ger véldigt snarlika resultat for betydelsen av exportin-
vesteringen. Resultaten for exporterfarenhetens betydelse &r darfor robust.



Tabell 19. Olika variablers effekter pa sannolikheten att féretag ska exportera

Variabel Effekt
Exportor foregdende ar 0,95%**
Exportor foregaende ar, 1994- -0,11
Exportor foregaende ar, 1995- -0,02
Exportor foregaende ar, 1997- 0,08
Exportor foregaende ar, 1999- -0,30***
Skyddad exportér foregaende ar -0,08
Skyddad exportor féregdende ar, 1994- -0,29*
Skyddad exportor féregaende ar, 1995- 0,02
Skyddad exportér féregaende ar, 1997- -0,34%*
Skyddad exportér féregaende ar, 1999- 0,37%**
Vaxelkurs 0,03
Skyddad industri 0,08
Storlek, antalet anstéllda 100 anstéllda -0,01
Ager i utlandet -0,04
Utlandsagt 0,20***
Produktivitet 0,04
Multinationell* Exportor foregaende ar -0,09
Andel hégutbildade 0,09

Antal observationer: 1008 (antal féretag 149)

Not: Resultat i fet stil &r statistiskt signifikanta pa minst 5 %-nivan. ***, **och * betyder att
koefficienten &r signifikant pa 1 %-, 5 %- respektive 10 %-nivan . Féretag som har lagt ner sin
verksamhet har tagits bort fran urvalet eftersom nedldggningar paverkar féretagens plane-
ringshorisont och dédrmed deras exportbeslut.

Fran ar 1994 finns en indikation om att betydelsen av att ha exporterat inom de
tidigare reglerade delbranscherna har minskat, fran cirka 95 procent till cirka 66
procent. Négra ar efter EU-medlemskapet, fran ar 1997, finns det starka statis-
tiska beldgg for att exporterfarenheten foregaende ar har forlorat i betydelse i
samma delbranscher, fran cirka 66 procent till 32 procent. Under den senaste de-
len av 1990-talet, frén &r 1999 och framat, minskar betydelsen av exporterfaren-
heten dven i de sedan tidigare konkurrensutsatta delarna, fran 95 till 65 procent.
Resultaten ger darfor stod for att betydelsen av att ha exporterat (foregaende ér)
for att exportera signifikant minskat for hela livsmedelsindustrin under 2000-
talet.
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Det finns ett starkt stod for att exportbeslutet beror pa utlandsédgandet i foretaget,
eftersom det dr cirka 20 procent mer sannolikt att ett foretag exporterar om det
dr utlandsdgt. Att vara en del av en multinationell koncern kan alltsa sporra fore-
tag att exportera. De andra foretagsspecifika variablerna har ddremot ingen sig-
nifikant betydelse for att foretagen skulle exportera till utlandet. Det finns alltsa
inget stod for att hdgre produktivitet och foretagens storlek skulle stimulera fo6-
retagen att exportera. Inte heller verkar det vara littare for multinationella fore-
tag att gd in och ut ur exportmarknader. Analysen ger slutligen heller inget stod
for att viaxelkursen har haft betydelse for att foretag valt att exportera under pe-
rioden.

Det ska dock papekas att de sma effekterna for foretagsvariablerna och vixel-
kursen sannolikt delvis beror pé att skattningen gors med sé kallad panel-teknik
som tenderar att underskatta effekterna fran foretagsspecifika variabler. Panel-
datateknik tar bort latenta skillnader mellan foretag under den studerade perio-
den, som till exempel att nivan pa produktiviteten skiljer sig at mellan foretagen,
och det som kommer till uttryck i skattningarna &r darfor endast hur produktivi-
teten och andra foretagsspecifika variabler varierar inom foretagen. Foretagens
management och kvaliteten pé foretagens produkter dr inte heller observerade,
men dr sannolikt forklaringar till varfor vissa foretag exporterar och inte andra.
Att inte vixelkursen har en signifikant betydelse kan ocksa vara ett utslag av att
det endast &r skillnaderna i vaxelkursforandringar mellan delbranscher som ger
utslag i skattningen.

6.6 Avslutande kommentarer

Analysen visar att exportinvesteringen har stor betydelse for om foretaget ska
exportera, men att dess betydelse har minskat kraftigt tiden efter EU-
medlemskapet och att den Oppnare internationella handeln med livsmedel och
jordbruksprodukter dérfor sannolikt har lett till att fler svenska livsmedelsfore-
tag véljer att exportera. Analysen stoder ocksd att handelsliberaliseringen har
paverkat exportbeteendet kontinuerligt efter EU-medlemskapet.

Det finns som tidigare ndmnts tva typer av handelsliberaliseringar som kan for-
klara resultaten och som analysen inte kan sérskilja. Eftersom de rorliga kostna-
derna for att exportera sannolikt har minskat har det ockséa blivit 16nsamt for fler
foretag att borja exportera. Minskningen av tullar gentemot &vriga EU-lander



och 6vriga vérlden spelar sékert en avgorande roll. En annan forklaring ar att de
icke-tariffara handelshindren har minskat och dérmed sénkt kostnaderna for f6-
retagen att lansera produkter utomlands, inte minst inom EU. Utvecklingen kan
darfor ocksé forklaras av att exportinvesteringen i sig helt enkelt har blivit lagre.
Att betydelsen av exporterfarenheten har sjunkit mycket i bade tidigare konkur-
rensutsatta och hart reglerade delbranscher vittnar om att bada skeendena har
haft betydelse. En vidareutveckling av analysen med dnnu mer information om
handeln har liberaliserats i de olika delbranscherna skulle i framtiden ytterligare
belysa Aur handelsliberalisering har paverkat betydelsen av exportinvesteringen.
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Sammanfattning

Utrikeshandeln med livsmedel har ldnge varit av liten omfattning jaimfort med
andra varor. En anledning till det 4r de omfattande handelshindren for livsmedel
och jordbruksprodukter. I den hér rapporten undersoks hur livsmedelsindustrin
och dess olika delbranscher reagerade pa den handelsliberalisering som det
svenska EU-medlemskapet forde med sig. Livsmedelsindustrin ar sérskilt intres-
sant att studera eftersom stora delar av denna agerade skyddad frén utlindsk
konkurrens fore EU-intrddet. Vil forberedda foretag forvéntades ta till vara pa
situationen och expandera med de forbdttrade exportmojligheterna medan fore-
tag som inte var anpassade till den nya situationen skulle kunna bli tvungna att
lagga ned eller minska produktionen.

Livsmedelsindustrin har genomgatt betydande foridndringar sedan EU-
medlemskapet. Importen och exporten har 6kat kraftigt och livsmedelsproduk-
tionen har blivit allt mer kapitalintensiv och forddlingen har okat mar-
kant. Denna 6vergripande information kan dock inte svara pa en rad viktiga fré-
gor. Vi vet till exempel att den svenska utrikeshandeln med livsmedel har okat,
men hur har detta paverkat foretagens produktivitet? Har konkurrenssituationen
i industrin fordndrats och vad beror den stora exportdkningen pa? Den hir rap-
porten forsoker besvara dessa fragor med hjélp av detaljerad foretagsdata som
kan ge djupare insikter om hur svensk livsmedelsindustri har anpassat sig till
den gemensamma marknaden.

7.1 Livsmedelsindustrins marginaler

Om konkurrensen dkar i livsmedelsindustrin forviantas marginalerna minska, det
vill siga mojligheterna att gora stora paslag pa priserna minskar, vilket sannolikt
i forlingningen ger lagre konsumentpriser. SLI har tidigare visat att livsmedels-
priserna i Sverige har sjunkit i reala termer och nérmat sig EU-nivan. I denna
rapport analyseras om foretagens prissittningsbeteende kan forklara utveckling-
en genom att undersoka foretagens marginaler. Resultaten visar att marginaler-
na, det vill sdga det procentuella paslaget pa kostnaden for att tillverka produk-
ten, inte har sjunkit efter EU-medlemskapet. En sénkning intréffade direkt efter
intrddet men blev inte bestdende och kan pé sa sitt inte forklara att de svenska
livsmedelspriserna narmat sig EU-nivan.
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Det 6kade konkurrenstrycket tycks dock ha péverkat foretag olika beroende pa
vilken delbransch de tillhor. Resultaten visar att marginalerna i tidigare skydda-
de delbranscher har minskat jaimfort med de sedan tidigare konkurrensutsatta
delbranscherna. Den dkade konkurrensen frén foretag i andra EU-ldnder har
sannolikt bidragit till en viss prispress i dessa delbranscher. Dessutom har mar-
ginalerna minskat for utlandsdgda foretag. Detta kan forklaras med att det blev
lattare att etablera foretag i Sverige efter 1995, det vill séga det kridvdes inte
langre lika stora marginaler for att ticka etableringskostnader som tidigare.
Sammanfattningsvis har;

e marginalerna inte minskat i livsmedelssektorn som helhet,
e marginalerna minskat i delbranscher som skyddats med tullar,

e marginalerna minskat for foretag som &r utlandségda.

7.2 Produktivitet

Vid tiden fore EU- anslutningen pekade ett flertal beddémningar och analyser pa
att den svenska livsmedelsindustrin, i synnerhet den skyddade delen, inte var ef-
fektiv. Forhoppningen var att EU-intréddet skulle ge en mer effektiv anvéindning
av resurser och leda till 6kad produktivitet. Okad konkurrens och tillgéng till
storre marknader forvéntas leda till att foretag anvénder sina resurser mer effek-
tivt men ocksa till att ny teknik, nya révaror och stordriftsférdelar anvinds mer.
Produktiviteten i hela industrin kan dessutom gynnas vid en handelsliberalise-
ring av att produktiva foretag dkar sin andel av produktionen.

Den totala faktorproduktiviteten, som tar hénsyn till samtliga insatsvarors bidrag
till produktionen, har inte 6kat i livsmedelsindustrin efter EU-intrddet. Den to-
tala faktorproduktiviteten &r till och med nédgot lagre fran och med ar 2000 jam-
fort med innan EU-medlemskapet. Arbetsproduktiviteten, som &r ett partiellt
maétt pd produktivitet, har daremot 6kat i livsmedelsindustrin kontinuerligt sedan
EU-medlemskapet. Denna utveckling kan forklaras av att forddlingsvardet oka-
de med 30 procent samtidigt som antalet anstdllda minskade med 20 procent i
genomsnitt bland foretagen. Foretag gor alltsa mer sammansatta produkter sam-
tidigt som de anvinder mindre arbetskraft. Den forbéttrade arbetsproduktiviteten
ar troligtvis en foljd av att konkurrensen har dkat och att svensk livsmedelsindu-
stri har specialiserat sig mer efter EU-intradet.



Delbranscher med en 6kad produktivitet har en stark 6kning av kapitalprodukti-
viteten medan motsatsen géller for branscher med sjunkande produktivitet. Det-
ta tyder pa att graden av kapitalutnyttjande har haft betydelse for produktivitets-
utvecklingen. De delar av livsmedelsindustrin som okat sin produktivitet har
sannolikt lyckats anpassa kapitaltillgdngarna till den nya situationen. Detta ver-
kar inte vara fallet for manga av de tidigare skyddade delbranscherna.

De viktigaste slutsatserna fran produktivitetsanalysen &r att;

e produktiviteten i livsmedelssektorn som helhet inte nimnvért har for-
dndrats,

e arbetsproduktiviteten har 6kat i alla delbranscher,

o tidigare skyddade delbranscher har i manga fall har fatt ldgre produkti-
vitet.

7.3 Export

EU-medlemskapet forvéntades inte minst stimulera export i de delbranscher
som tidigare mott hoga skyddsmurar. I denna rapport undersdks om de fasta ex-
portkostnaderna, det vill sdga kostnader som foretag moter dé de etablerar sig pa
utldndska livsmedelsmarknader, har sjunkit i och med EU-medlemskapet. Till
etableringskostnaderna hor exempelvis det arbete som behdvs for att etablera
marknadskanaler och anpassa produkterna till utlandsmarknaden. Dessa export-
kostnader dr en investering som kan avgdra om foretag viljer att exportera
overhuvudtaget.

Analysen visar att exportinvesteringen &r av stor betydelse eftersom det &r be-
tydligt mer sannolikt att ett foretag exporterar om det exporterade aret innan —
allt annat lika. Analysen visar ocksa att efter EU-medlemskapet har livsmedels-
foretagen blivit véasentligt mer exportorienterade och att exportinvesteringen inte
dr ett lika stort hinder for att exportera. Analysen ger ocksé stod for att utveck-
lingen som forvintat dr speciellt gynnsam i de tidigare skyddade delarna av
livsmedelsindustrin. Resultaten stdder ocksa att utlandsdgande sporrar foretagen
att exportera. Foretags kontaktytor inom koncernen kan alltsé vara viktiga for att
exportbeslutet. Sammanfattningsvis visar analysen att;
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e exporten Okar och fler foretag véljer att exportera

e exportinvesteringen far allt mindre betydelse; det blir alltsa léttare att
borja exportera,

e exportinvesteringen har framforallt fatt mindre betydelse inom de tidi-
gare skyddade delbranscherna.

7.4 Slutord

Studien visar att den handelsliberalisering som EU-medlemskapet har fort med
sig vilfardsvinster genom &kad konkurrens och stérre exportmdjligheter.
Hérdare konkurrens med sdmre avsittningsmdjligheter har dock sannolikt gjort
att delar av livsmedelsindustrin har stdrre produktionsresurser dn vad de har
bruk for - i alla fall pa kort sikt. Detta dr en samhéllsekonomisk kostnad som
kan végas upp av en béttre anpassad livsmedelsindustri pa liangre sikt. Det kan
ta lang tid att omstrukturera och sélja delar av verksamheten och denna process
var troligtvis inte tillrdckligt langt gangen vid EU-medlemskapet i en del skyd-
dade delbranscher.

Att exportmdjligheterna har 6kat mest i de tidigare skyddade delbranscher st6-
der att effekterna av handelsliberaliseringen varit som storst for foretag i dessa
delbranscher. Fran sent 1990-tal och framat finns en tendens att exporterfaren-
heten har mindre betydelse for att foretag ska gé in och ut ur exportmarknaden.
Detta kan bero pé att foretag i de tidigare skyddade branscherna i storre ut-
strackning exporterar mindre bearbetade produkter till varldsmarknadspris, en
export som inte kraver lika langtgdende forberedelser for att kunna exportera.
Légre tullar har sannolikt stimulerat en sddan export och 6kat exportaktiviteten i
dessa delbranscher. Resultaten for de tidigare konkurrensutsatta delbranscherna
tyder dock pa att den fortlopande processen for att skapa en inre marknad har
gjort det lattare for foretag att exportera dven mer bearbetade sa kallade frihan-
delsprodukter.

Varfor har inte marginalerna sjunkit s& som forvintades vid EU-medlemskapet?
En mojlig forklaring kan vara att foretag som producerar unika produkter, som
mérkesvaror, alltid har en viss marknadsmakt eftersom produktdifferentiering
begrinsar konkurrens. Antingen forhindrades konkurrensen av att varorna redan



innan EU-intrddet hade en nisch eller sé reagerade producenterna genom att for-
ddla produkter och tillverka nya varianter. En annan forklaring som inte uteslu-
ter den forra &r att svenska livsmedelsproducenter har kunnat uppratthalla mark-
nadsmakt genom att det har blivit lattare att konkurrera p& den inre marknaden -
okade exportmdjligheter har helt enkelt vagt upp 6kad importkonkurrens.

I framtiden 4r det intressant att studera hur handelsliberaliseringen paverkar fo-
retagen pa lite ldngre sikt. En sddan analys kan till exempel besvara i vilken ut-
strackning resultaten i denna rapport beror pa att livsmedelsindustrin har befun-
nit sig i en omvandlingsfas &ren nirmast efter EU-medlemskapet. Resultaten for
livsmedelsindustrins produktivitet dr framfor allt intressant ur detta perspektiv.
En annan intressant studie som resultaten 6ppnar upp for ér en analys av hur {6-
retagens foridlingsgrad paverkas av den storre gemensamma marknaden. Ar det
till exempel s&, som resultaten antyder, att foretag med mer bearbetade produk-
ter har okat sin konkurrenskraft pa den gemensamma marknaden till skillnad
fran foretag med mer rdvarubaserade produkter?
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Appendix

Med hjélp av Ekvation (4) nedan analyseras effekten fran riktigt in- och uttra-
de” i industrin, det vill processen di anldggningar férsvinner och kommer till i

industrin.
(4) AP — B — Ptil Pt BC
t c c ?
B, B, B I

Produktivitetsutvecklingen har delats upp i foljande tre komponenter: effekten
av att anldggningar laggs ner, effekten av att anlaggningar tillkommer och effek-
ten pa produktivitetsutvecklingen som beror pa hur produktiviteten utvecklas
hos anldggningarna som &r fortsatt i bruk i industrin. Den forsta termen i ekva-
tionen jamfor i period -/ produktiviteten mellan foretagen som finns kvar nésta
period (alla foretagen forutom foretagen vars anldggningar ldggs ner) och pro-
duktiviteten hos alla foretag (alltsa dven foretagen vars anldggningar 14ggs ner).
Detta benédmns darfor som den verkliga uttradeseffekten och ar alltsé ett métt pa
hur produktiviteten paverkas av att foretag och deras anliggningar liggs ner.*’
Om foretagen som forsvinner dr mindre (mer) produktiva dn de som fortsétter
kommer detta resultera i en hogre (lagre) produktivitet i period z. Den andra ter-
men jamfor 1 period ¢ pd motsvarande sétt produktiviteten hos alla foretag med
produktiviteten hos alla foretag férutom foretag som blir verksamma under pe-
rioden som tillfér nya anldggningar i produktionen. Detta bendmns dérfér som
den intréddeseffekten av nya anldggningar (pa produktiviteten). Den sista termen
miter effekten av hur produktiviteten fordndras mellan tidpunkterna #-/ och ¢
hos foretagen som fortsitter eller foretag som kommer till genom att fusion eller
att de koper upp etablerade anlédggningar (anldggningarna) som fortsitter i indu-
strin. Det ar alltsd ett egentligen ett matt pa hur produktiviteten utvecklas hos
anldggningarna som fortsétter i industrin.

¥ Detta matt kan sagas vara indirekt eftersom det bygger pa att féretagen som férsvinner i fortsatt lika stor
utstrackning skulle vara mindre eller mer produktiva &n féretagen som fortsétter.



Tabell A1. Definition av skyddade och kansliga sektorer

SNI92 Livsmedelsbransch Kansliga | Skyddade
1511 Kreatursslakt, beredning & hallbarhetsbehandling av krea- JA JA
turskott
1512 Fjaderfaslakt, beredning & hallbarhetsbehandling av fjaderfa- | JA JA
kott
1513 Charkuteri- & annan kéttvarutillverkning JA JA
1520 Beredning & hallbarhetsbehandling av fisk & fiskprodukter JA NEJ
1531 Beredning & hallbarhetsbehandling av potatis NEJ JA
1532 Juice- & safttillverkning NEJ JA
1533 Annan beredning & héllbarhetsbehandling av frukt, bar & NEJ JA
gronsaker
1541 Utvinning av rda vegetabiliska & animaliska oljor & fetter JA JA
1542 Framstallning av raffinerade vegetabiliska & JA JA
animaliska oljor & fet
1543 Matfettstillverkning JA JA
1551 Mejerivarutillverkning JA JA
1552 Glasstillverkning NEJ NEJ
1561 Tillverkning av kvarnprodukter NEJ JA
1562 Starkelsetillverkning NEJ JA
1571 Framstallning av beredda fodermedel JA -
1572 Framstallning av mat till sallskapsdjur JA -
1581 Tillverkning av mjukt matbrod & farska bakverk NEJ NEJ
1582 Tillverkning av knackebrod, kex & konserverade bakverk NEJ NEJ
1583 Sockertillverkning JA JA
1584 Tillverkning av choklad, choklad- & sockerkonfektyrer JA NEJ
1585 Tillverkning av pastaprodukter NEJ NEJ
1586 Framstallning av te & kaffe NEJ NEJ
1587 Tillverkning av senap, ketchup, kryddor & andra smaksatt- NEJ NEJ
ningsmedel
1588 Tillverkning av homogeniserade livsmedelspreparat inkl. di- NEJ NEJ

etmat
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1589 Framstallning av andra livsmedel NEJ NEJ

1591 Framstallning av destillerade, alkoholhaltiga drycker NEJ NEJ

1592 Framstallning av rasprit ur jasta ravaror NEJ NEJ
Framstallning av vin

1594 Framstallning av cider & andra fruktviner NEJ NEJ
Framstallning av andra icke-destillerade jasta drycker

1596 Framstallning av o6l JA NEJ

1597 Framstallning av malt JA NEJ

1598 Framstallning av mineralvatten & laskedrycker NEJ NEJ

Noter: S = skyddade sektorer, NS = oskyddade sektorer. Kéllor: EFTA (1992) Tabell 7, konver-

terad till SNI92 och Sveriges Livsmedelsindustriférbund et al. (1993)
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