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FORORD

Forutsattningarna for ett konkurrenskraftigt svenskt lantbruk i saval det korta som langa per-
spektivet har allt mer kommit att std i fokus for den jordbrukspolitiska debatten. Orsaken till
detta &r en dppnare marknad for jordbrukets produkter. Denna &r dels en foljd av Sveriges med-
lemskap i EU, dels en foljd av avtal rérande varldshandeln, som begransar landers mojligheter
att avskarma den egna marknaden fran konkurrens samtidigt som nya méjligheter till export

Oppnas upp.

Den nyligen genomférda reformen av EU:s gemensamma jordbrukspolitik, som bl.a. syftar till
att frikoppla stod fran produktion, innebar ocksa i grunden andrade forutsattningar for priméar-
produktionen. | en situation dar foretagarna i princip skall bortse fran direktstdden i sina kalky-
ler sa kommer deras beteende att forandras. Vissa foretag upphor, andra expanderar eller dnd-
rar produktionsinriktning.

Vilka ar d& problemen och méjligheterna for svenskt lantbruk i denna nya situation? Och &n
viktigare: Hur kan konkurrenskraften forbattras?

Detta &r centrala fragesallningar som féreliggande rapport soker besvara.

Rapporten har utarbetats av Agr dr Sone Ekman och Fil dr Joakim Gullstrand vid Livsmedels-
ekonomiska institutet.

Bidrag till studien har Iamnats av Stiftelsen Lantbruksforskning.

Lund i oktober 2006

Dag von Schantz
Generaldirektor
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Inledning

Denna studie syftar till att understka de grundldggande konkurrensforutsatt-
ningarna for svenskt lantbruk och i ett internationellt perspektiv analysera fram-
tidsutsikterna for nagra av de viktigaste produktionsgrenarna. Fokus ligger pa
ravaruproduktionen pé gardsnivd snarare an pa livsmedelsindustrin. SLI-
rapporten "Det svenska jordbrukets konkurrenskraft efter EU-intradet” (Ham-
marlund, 2004) kan ses som ett komplement till féreliggande studie.

Bakgrunden till studien ar den ékande internationaliseringen av den svenska
jordbrukssektorn. Denna 6kade 6ppenhet mot omvérlden har flera orsaker. 1 och
med EU-medlemskapet 1995 forsvann gransskydd och andra handelshinder mot
ovriga EU-lander, vilket oppnat upp for savél ékad import som Gkad export.
Genom 2003-érs reform av EU:s jordbrukspolitik forandrades forutsattningarna
ytterligare genom att merparten av jordbruksstoden frikopplades fran produktio-
nen. Denna frikoppling innebdr att jordbruksproduktionen inom unionen blir
mindre stodberoende och mer marknadsinriktad. Handeln gentemot lander utan-
for unionen &r inte fri, men tidigare och pagaende forhandlingar inom WTO om
de villkor som skall galla for den internationella handeln leder successivt till en
allt friare internationell handel med jordbruksprodukter.

Sahdr inledningsvis kan det vara pa sin plats att ge snabb dverblick dver nulaget
och de viktigaste trenderna i Sverige och pé varldsmarknaden. En forsta obser-
vation ar att Sveriges handel med jordbruksprodukter (inklusive foradlade livs-
medel) Okat kraftigt sedan EU-medlemskapet. Den 6kade 6ppenheten mot om-
varlden har lett till att sdval import som export av jordbruksprodukter ungefar
fordubblats. Importen till Sverige ar dock néstan dubbelt s stor som exporten.

Trots den 6kade handeln syns inga tydliga trendmassiga forandringar av produk-
tionsvolymerna for spannmal, mjolk, griskott och notkétt, dtminstone inte Gver
en 20-arsperiod. Sedan mitten av 1980-talet har mjclkproduktionen i ett svagt
cykliskt monster varierat mellan 3,1 och 3,4 miljoner ton per ar, griskottspro-
duktionen har i ett tydligt cykliskt monster varierat mellan 270 och 330 tusen
ton per &r och notkottsproduktionen har pendlat mellan 125 och 150 tusen ton
per ar. Totalskérden spannmal har fluktuerat mellan 3,5 och 6,5 miljoner ton,
men det syns ingen tydlig trend. Daremot har spannmalsarealen minskat med



drygt en tredjedel éver en 20-arsperiod. Aven antalet grisar och mjolkkor uppvi-
sar en tydlig neratgdende trend som kompenseras av 6kad produktivitet. Slakt-
kycklingproduktionen bryter mot monstret och har ungeféar férdubblats sedan
1990. For andra grodor an spannmal kan saval 6kningar som minskningar av od-
lad areal observeras. (Jordbruksverket, 1990-2005; Jordbruksverket, 2005b;
Jordbruksverket, 2006)

Effekten pa produktionsvolymerna av den 6kade konkurrensen tycks alltsa, med
nagra undantag, vara mattliga. Daremot har det okade konkurrenstrycket lett till
att svenska jordbruksprodukter tappat marknadsandelar pa hemmamarknaden.
Inte minst marks detta pd marknaden for kott, dar importen svarat upp mot kraf-
tigt 6kad konsumtion av framst nét- och fagelkott. Exempelvis svarade importen
av notkott for 15 procent av den svenska nétkottskonsumtionen &r 1995, medan
andelen stigit till 42 procent 2004 (Jordbruksverket, 2004).

Aven om produktionsvolymerna inte forandras sarskilt mycket sker en snabb
omvandling inom jordbruket, i riktning mot storre foretag. Manga lantbrukare
slutar att producera samtidigt som andra tar 6ver marken eller investerar for ut-
okad animalieproduktion. Exempelvis har antalet gardar med mjolkkor halverats
mellan 1995 och 2004 och tva tredjedelar av antalet foretag med grisar har for-
svunnit under samma period. Detta skall jamféras med att producerad kvantitet
mjolk och griskott endast var 5-6 procent lagre 2004 &n 1995. (Jordbruksverket,
1990-2005)

Figur 1 ger en forsta inblick i situationen pa varldsmarknaden. Den visar 197
landers nettohandel med jordbruksprodukter under aren 1995 och 2004. (Netto-
handel ar det samma som export minus import.) Figuren visar tydligt att de allra
flesta lander har en jamférelsevis liten nettohandel med jordbruksprodukter.
Sverige kan sagas vara en medelstor nettoimportor; ar 2004 var Sverige den
15:e storsta nettoimportdren i vérlden. Endast ett mindre antal lander &r stora
nettoexportorer eller stora nettoimportdrer. De 10 stdrsta nettoexportérerna 2004
var i fallande ordning Brasilien, Nederlanderna, Australien, Argentina, Frankri-
ke, Nya Zeeland, Thailand, Danmark, Kanada och Malaysia. Den Klart storsta
nettoimportéren i vérlden ar Japan, foljt av i fallande ordning Storbritannien,
Kina, Tyskland och Ryssland. Figuren visar ocksa pa att en del lander fordndrat
sin handel markbart mellan 1995 och 2004. De mest anméarkningsvérda forand-
ringarna sedan 1995 ar att USA halkat ner till en 14:e plats, fran att ha varit den



storsta nettoexportdren 1995, och att Brasilien genom att fyrdubbla nettoexpor-
ten gétt fran en 6:e plats till att vara den storsta nettoexportoren. Bland nettoim-
portérerna ar den mest tydliga forandringen att Kina nastan fyrdubblat nettoim-
porten under perioden. Sveriges nettoimport av jordbruksvaror och livsmedel
har 6kat med ca 40 procent mellan 1995 och 2004.

Figur 1. Nettohandel med jordbruksprodukter under 1995 och 2004, data fér 197 lan-
der (miljarder USD)
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Kélla: FAO (2006).

Uppenbarligen pagar forandringar i saval Sverige som omvarlden. Vilka forut-
sattningar har da svenskt lantbruk att pa langre sikt klara konkurrensen fran om-
varlden? Kommer importerade jordbruksprodukter fortsatta att ta marknadsan-
delar i Sverige? Kommer laglonelander att ta dver produktionen? Eller har
svenskt lantbruk goda framtidsutsikter? For att svara pa detta kravs en djupare
analys av det svenska lantbrukets internationella konkurrenskraft. Féreliggande



rapport syftar till att genomféra en sddan analys och detta gérs genom att soka
svar pa foljande fragestallningar:

o Vilka krafter ar det som styr utvecklingen av lantbruket i Sverige och i
dvriga vérlden?

¢ Vilka konkurrenter moter Sverige pa vérldsmarknaden och hur star sig
svenskt lantbruk i forhallande till dessa lander?

e Hur kan jordbruksproduktionen i Sverige forvantas utvecklas fram-
Over?

o Vilka ar problemen och méjligheterna for svenskt lantbruk?

e Hur kan konkurrenskraften forbattras?

Analysen gar ned pé produktionsgrensniva (spannmél, mjolk osv.) eftersom for-
utsattningarna kan se olika ut for olika produktionsgrenar. Studien &r inte hel-
tackande, utan nagra av de viktigaste produktionsgrenarna har valts ut. Vid ur-
valet av produktionsgrenar har tillgangen pé relevant information varit en be-
gransande faktor.

Rapporten bygger dels pa litteraturstudier, dels pa analyser av statistiskt materi-

al. Malet &r att strukturera och sammanfatta information som kan bidra till att
forklara och helst bidra till att forbattra svenskt lantbruks konkurrensposition.
Rapporten ar upplagd pa sa sétt att nasta kapitel ger en teoriGverblick, darefter
studeras Sveriges position i ett mer allmént perspektiv. Efter en kort dverblick
over metoder for att mata konkurrenskraft foljer darnast en genomgang av kon-
kurrenslaget i nagra av de viktigaste produktionsgrenarna. Slutsatser dras om
framtidsutsikterna for de olika produktionsgrenarna. Rapporten gar vidare med
att studera faktorer som forklarar enskilda lantbruksféretags dverlevnad och till-
vaxt och slutligen diskuteras mdjligheterna att stirka svenskt lantbruks konkur-
renskraft infor framtiden. Rapporten avslutas med en sammanfattning av resul-
taten.



Teorier som forklarar konkurrenskraft

Syftet med detta kapitel &r att ge en Gverblick 6ver de i litteraturen férekom-
mande teorierna om vad som kan tinkas paverka konkurrenskraften och utveck-
lingen inom en viss bransch.

2.1 Produktivitet och faktortillgangar

| traditionell handelsteorin finns tva forklaringsmodeller till varfor lander hand-
lar med varandra och varfor de ar importorer eller exportérer av en vara. Den
ena, den Ricardianska teorin, bygger pé att produktiviteten i olika sektorer skil-
jer sig mellan lander. Den andra forklaringsmodellen, Heckscher-Ohlin teorin,
bygger pa att tillgdngen pa produktionsfaktorer skiljer sig mellan lander. Ricar-
dos och Heckscher-Ohlins forklaringsmodeller &r visserligen tva olika teorier.
De &r dock inte konkurrerande teorier utan kompletterar varandra. Ett antal stu-
dier har visat att faktortillgangar och produktivitet tillsammans kan bidra till att
forklara landers specialiseringsménster (exempelvis Davis & Weinstein, 2001;
Gustavsson m.fl., 1999; Hakura, 2001).

Poangen med bada forklaringsmodellerna ar att lander kommer att specialisera
sig pa (producera relativt mycket av och darigenom exportera) produkter som de
har en komparativ fordel i att producera. Med komparativ menas att fordelen &r
relativt andra lander och relativt annan produktion. Sett i Ricardos perspektiv
handlar det om att ett land kan vara en konkurrenskraftig exportér av en vara
trots att foretag i konkurrentlander &r mer produktiva (anvénder mindre resurser
per producerad enhet av varan). P4 samma satt ar det inte nodvandigtvis sa att
en hogre produktivitet an i konkurrentlanderna leder till att ett land blir exportor
av en vara. Produktiviteten i andra branscher i respektive land ocksd har bety-
delse. Ett land med hog produktivitet dverlag kommer att specialisera sig inom
branscher dar produktivitetsdvertaget ar som storst. Ett land med lag produktivi-
tet Gverlag kommer att specialisera sig pd det man ar minst dalig pa. Bade det
hogproduktiva och det lagproduktiva landet tjanar pa handel genom att speciali-
sera sig pa det man relativt sett ar bast pa. Det lagproduktiva landet kan konkur-
rera genom att priset pa resurserna, t.ex. lénenivan, blir lagre an i det hogpro-
duktiva landet. Ett utforligare exempel finns i Hammarlund (2004).



I Heckscher-Ohlins forklaringsmodell &r det i stallet skillnader i faktortillgangar
(resurser) mellan lander som bestdmmer vilken typ av produktion ett land kom-
mer att specialisera sig pa. Narmare bestamt ar det resurser med I&g internatio-
nell rérlighet som &r av betydelse. Liksom i Ricardos forklaringsmodell handlar
det om komparativa fordelar, alltsa i forhallande till andra branscher och andra
lander.

Ett land som utnyttjar sina faktortillgangar fullt ut kommer att specialisera sig
pa varor som kraver relativt mycket av faktortillgdngar som det finns relativt
mycket av. Lander med mycket akermark i forhallande till arbetskraft kommer
att specialisera sig pé arealkravande jordbruksproduktion, sa att andelen av sa-
dan jordbruksproduktion av total produktion kommer att vara storre an i lander
med relativt mycket arbetskraft. PA samma satt kommer ldnder med mycket ar-
betskraft att inrikta sig pa arbetsintensiv produktion, som klddsémnad eller ar-
betsintensiv jordbruksproduktion. Anledningen till detta &r att priset pa resur-
serna i respektive land kommer att skilja sig beroende pa resurstillgangen. | lan-
det med mycket arbetskraft i forhallande till akerareal blir priset pa dkermark re-
lativt sett hdgt och darmed blir det dyrt att producera arealkrdavande jordbruks-
produkter. Landet tjanar pa att importera arealkravande jordbruksprodukter som
blir relativt sett billigare att producera i landet med mycket dkermark. Det ar
alltsa det relativa prisforhallandet mellan resurserna jordbruksmark och arbets-
kraft som kommer att vara olika i de bada landerna. Darigenom blir ocksa pro-
duktionskostnaderna olika och handel l6nar sig.

En 6kad handel leder dock till att skillnaderna i resurspriser mellan lander mins-
kar, eftersom handeln forandrar efterfrdgan pa ett lands resurser. Ett satt att se
pa saken ar att ett land genom handel indirekt importerar resurser landet har ont
om, detta genom att importera de varor som kraver mycket av en knapp resurs. |
stallet later man andra lander dra nytta av de resurser landet har gott om genom
att producera mer av och exportera varor som kraver mycket av de resurser lan-
det har relativt gott om. For en mer utforlig genomgang av teorin hanvisas till
Bowen m.fl., 1998.

De resurser som vanligen brukar tas upp vid analyser av ett lands specialiserig
&r (Lundberg, 1999):

e Naturresurser: olja, malm, skog, vattenkraft, odlingsbar jord, klimat
o Realkapital: maskiner och byggnader



o  Arbetskraft

o Humankapital eller kompetens hos arbetskraften; ett vanligt sétt att
mata detta r att dela upp arbetskraften efter utbildningsnivé

e  Teknisk och kommersiell kunskap hos foretagen

Naturresurser paverkar den internationella lokaliseringen av en industri bara da
det finns starka lokaliseringslankar mellan utnyttjandet av naturresursen och den
efterféljande bearbetningen eller foradlingen. Exempelvis &r spannmalsproduk-
tionens lokalisering helt beroende av tillgang pa odlingsbar mark, medan kvarn-
eller bageriindustrin lika val kan vara lokaliserad dar konsumenterna finns. For
andra typer av jordbruksproduktion, liksom foér skog och malm, &r kopplingen
forhallandevis stark mellan produktionen eller utvinningen av sjalva ravaran och
atminstone ett forsta foradlingssteg. Avgorande for om foradlingen maste ske
nara dar rdvaran produceras dr ravarans egenskaper i forhallande till den forad-
lade produktens egenskaper. En ravara som ar mer skrymmande eller har kortare
héllbarhet &n den fardiga produkten ar ofta billigare att foradla dar den produce-
ras/utvinns. Men inte nédvéandigtvis; ett land som inte har en komparativ fordel i
produktionen av ravaran kan ha en komparativ fordel i vidareforadlingen av
denna.

Ett land med relativt sett god tillgang till realkapital kan forvantas ha en kompa-
rativ fordel i kapitalintensiv produktion. Kapitalintensiv produktion &r vanligen
det samma som hogt mekaniserad industri. Realkapitalet &r forhallandevis oror-
ligt mellan lander och kan pa kort sikt ses som givet. Ddaremot paverkas realka-
pitalstocken i ett land genom de investeringar i produktionsanldggningar som
gors, bade for att ersatta gamla produktionsanlaggningar och for att utdka pro-
duktionskapaciteten. Pa langre sikt kan alltsd ett lands tillgang pa realkapital
forandras. Investeringar kraver dock tillgdng pa finansiellt kapital, som i sin tur
kan vara en begrénsad resurs. Historiskt har sparandet varit avgdrande for till-
gangen pa finansiellt kapital i ett land, men rorligheten for finansiellt kapital
6ver landsgranserna har dkat allt mer.

Arbetskraftens internationella rorlighet har hitintills varit ganska lag. Harigenom
har humankapitalet, dvs. tillgangen pa arbetskraft med en viss kompetensniva,
ocksa varit en produktionsfaktor med lag internationell rorlighet. Tillgangen pé
humankapital i ett land gar dock att paverka genom utbildningssystemets kvali-
tet och omfattning. Lundberg (1999) har visat att stor andel hogutbildade av ar-



betskraften starker konkurrenskraften och specialiseringen pa humankapitalin-
tensiva branscher, som t.ex. informationsteknologi och I&kemedel.

Tillgangen av teknisk och kommersiell kunskap i foretagen har stor betydelse
for utveckling av nya produkter, produktkvalitet och produktivitet. Tillgdngen
pa teknisk och kommersiell kunskap kan forandras over tiden. Ny sadan kun-
skap uppkommer dels som en erfarenhet av produktion och marknadsforing,
dels genom att foretagen alternativt staten avsatter resurser till forskning och ut-
veckling. I branscher med medelhdg och hog teknologiniva har foretagens sats-
ningar pa forskning och utveckling visat sig vara av stor betydelse for den inter-
nationella konkurrenskraften (Gustavsson m.fl., 1999).

Spridning av kunskap mellan foretagen leder ocksé i hog grad till att tillgdngen
pa teknisk och kommersiell kunskap 6kar. Flera studier (exempelvis Scherer,
1982) har visat att satsningar pa forskning och utveckling i ett foretag spiller
over pa andra foretag, varfor det samhéllsekonomiska vardet av forskningen ar
storre an vardet for det enskilda foretaget. Samtidigt har féretagens kunskap bli-
vit allt mer rérlig 6ver landsgranserna, inte minst genom direktinvesteringar.
Gutirrez & Gutirrez (2003) visar i en analys av ett stort antal lander att saval in-
hemsk som utlandsk jordbruksforskning haft en starkt positiv inverkan pa pro-
duktiviteten i jordbruket i enskilda lander.

2.2 Andra faktorer

Utover de forklaringsmodeller som fokuserar pa relativa skillnader i produktivi-
tet och faktortillgdng redovisas i litteraturen ett antal andra faktorer som bidrar
till att forklara ett lands eller en regions konkurrenskraft inom en viss typ av
produktion.

Infrastrukturen i ett land, i form av transport- och kommunikationssystem, pa-
verkar foretagens internationella konkurrenskraft i branscher dér kraven pa laga
fraktkostnader och snabba transporter ar viktiga. Manga jordbruksprodukter &r
skrymmande och/eller farskvaror och for dessa kan infrastrukturen ha stor bety-
delse. Bra infrastruktur &r naturligtvis positivt ndr produkter skall transporteras
fran en region, men forbattrad infrastruktur kan ocksé sla ut lokal produktion
genom att det blir billigare att transportera varor till en region. Sistndmnda beror
pa att hoga transportkostnader utgor ett slags konkurrensskydd for lokal produk-
tion med svag konkurrenskraft. N&r transportkostnaderna sjunker kan varor im-



porteras till regionen till lagre kostnad och ineffektiv lokal produktion slas ut
(Johansson & Kaspersson, 2004).

Inte bara infrastrukturen har betydelse for transportkostnaden utan ocksa av-
standen. Transportkostnader kan forsamra ett avlagset lands eller en avlagsen
regions konkurrenskraft vid export. Dock inte nddvéndigtvis, eftersom avlag-
senheten ocksa kan avspeglas i att priset pa produktionsfaktorerna ar lagre (Ve-
nables & Limao, 2002). | en avlagsen region blir I6nerna lagre och lokaler och
bostader blir billigare, om I6ner och priser tillats anpassa sig efter de lokala
marknadsforutsattningarna.

Konsumenternas agerande kan paverka konkurrenskraften hos en sektor i ett
land. Anta att foretagen differentierar produkterna (gér produkter som ér lite an-
norlunda jamfért med konkurrenternas produkter), samtidigt som konsumenter-
na vill ha flera varianter av en vara. DA kan ett land bli exportdr av en vara ge-
nom att specialisera sig pa en eller flera varianter av varan, utan att landet for
den skull har komparativa férdelar i att producera en standardkvalitet av varan.
Om det t.ex. ar sa att Sverige inte har komparativa fordelar i att producera ano-
nym ost av standardkvalitet kan Sverige anda vara konkurrenskraftig pa vissa
sorters (svensk) ost. Det bygger pa att svenska konsumenter vill ha bade svensk
och importerad ost samtidigt som konsumenterna i andra lander ocksa efterfra-
gar svensk ost. Denna typ av handel, dar ett land &r bade import6r och exportor
av en vara, kallas intra-industriell handel. Utéver konsumenternas efterfragan pa
olika varianter och foretagens vilja att differentiera sina produkter kan stordrifts-
fordelar i produktionen vara en forutsattning for intra-industriell handel. Genom
att foretagen i varje land specialiserar sig pa att enbart producera nagra fa vari-
anter av en vara som dven exporteras till andra lander blir produktionskostnaden
per enhet lagre.

Konsumenterna i ett land kan vérdera en produkt olika beroende pa vilket land
den kommer frén, dven om produkten i évrigt &r helt identisk. Aven detta paver-
kar produktionens internationella lokalisering, vilket visats av t.ex. Roy & Viae-
ne (1998). Preferenser for inhemska produkter starker konkurrenskraften for in-
hemska producenter. Samtidigt kan konsumenter i vissa fall féredra importerade
produkter, eller produkter fran ett visst specifikt land.



Hemmamarknadens efterfrageinriktning och storlek kan ocksa paverka narings-
livets specialisering. Vilka typer av varor eller kvalitetsegenskaper konsumen-
terna i ett land efterfrdgar har avgoérande betydelse for vad foretagen i landet
producerar. Om konsumenterna i ett land efterfragar t.ex. miljovanliga, halso-
samma eller pa annat sitt hogkvalitativa produkter ar det sannolikt att foretagen
i landet skaffar sig kompetens for produktion och marknadsféring av sadana
produkter. Denna kunskap kan utnyttjas vid export. Vidare ar det mojligt att en
stor hemmamarknad kan ge komparativa fordelar i branscher med betydande
stordriftsfordelar i produktionen. Detta genom att féretag som regel forst inriktar
sig pd hemmamarknaden och darefter satsar pa export.

2.3 Regioner och kluster

De senaste decenniernas utveckling mot globaliserade marknader har inneburit
att foretagen snabbare maste lara sig nya saker och genomga forandringsproces-
ser. Detta har gett upphov till ett 6kat intresse for regionernas eller ndrmare be-
stamt den ekonomiska narmiljons betydelse for foretagens utveckling. Teorier
inom ny ekonomisk geografi forklarar uppkomsten av konkurrensférdelar inom
ett avgransat geografiskt omrade, s.k. klustereffekter. Enligt dessa modeller
finns positiva effekter av att foretag med liknande eller angréansande verksamhe-
ter samlas pé ett och samma stalle. | synnerhet dr det 6verforing av kunskap via
personliga kontakter som anses vara kritiskt for framgang. Detta kan ske genom
att koncentrationen av liknande foretag bidrar till att det finns en kompetent och
rorlig arbetskraftspool, samt genom sociala kontakter utanfor arbetet och genom
natverk mellan foretagen. Genom att befinna sig i ett kluster fér ett foretag latta-
re tillgang till kunskap fran andra foretag. Andra fordelar ar battre tillgdng pa
specialiserad arbetskraft, narhet till kunder och leverantérer och en anpassad inf-
rastruktur i regionen. Nackdelen med den geografiska koncentrationen av akto-
rer &r att konkurrensen okar i vardekedjans alla led. Kostnader for t.ex. fastighe-
ter och arbetskraft 6kar som en foljd av 6kad konkurrens om faktortillgangarna.
Nérvaron av konkurrerande foretag gor att kunderna kan stélla stora krav. Kan
man da bygga kluster? Enligt Nilsson m.fl. (2002) ar svaret i princip nej, efter-
som det handlar om skapandet av en social kultur. Daremot gar det att forbattra
forutsattningarna for dem. Den offentliga sektorn kan forbéattra investerings- och
foretagsklimatet pa en plats och darigenom framja dess konkurrensforutsatt-
ningar.



Porter (1990) har studerat faktorer som bidrar till utveckling av framgangsrika
kluster i olika branscher. Han har i sin teoretiska modell delat in faktorer som
bidrar till utvecklingen av ett kluster i sex kategorier:

1.
2.
3.

Faktortillgangar

Efterfrageforutsattningar, dar hemmamarknaden anses sarskilt viktig
Férekomst av angransande och stddjande industrier som ar konkur-
renskraftiga

Féretagens strategier, foretagsstruktur och konkurrens mellan féretagen
Statliga atgarder som paverkar de fyra ovanstaende kallorna till kon-
kurrenskraft

Ovéntade handelser som andrar forutsattningarna

Kategorierna kan ses som en mall for att strukturera analyser av utvecklingen i
en bransch inom en viss region. De pekar pa ett antal viktiga forutséttningar som
visat sig paverka utvecklingen och konkurrenskraften.






Sveriges konkurrensforutsattningar

3.1 Bakgrund

Att analysera ett helt lands langsiktiga konkurrenskraft relativt andra lander ar
ganska meningslost, eftersom ett land inte kan vara konkurrenskraftigt pd ex-
portmarknaden i alla branscher. Det gr inte att enbart exportera och inte impor-
tera nagra varor, atminstone inte langsiktigt. Stor export och liten import leder
pa sikt oundvikligen till att vaxelkursen alternativt faktorpriserna (t.ex. léner
och markpriser) anpassar sig sa att landets varor blir dyrare i forhallande till
andra landers varor. Nar landets varor blir dyrare pa exportmarknaden, samtidigt
som importvarorna blir relativt sett billigare, minskar exporten och importen
okar. Marknadskrafterna stravar alltsd mot balans i utrikeshandeln. P& kort till
medellang sikt kan kapitalfloden éver landsgranserna maéjliggora att vérdet av
exporten skiljer sig fran vardet av importen, men sett dver en lang tidsperiod
kan i princip inte vardet av ett lands totala export 6verstiga vérdet av importen.

Det som &r relevant att studera &r inom vilka branscher ett land & mest konkur-
renskraftigt. Ett land kommer, som beskrivits i teorikapitlet, alltid vara konkur-
renskraftigt pa att exportera nagot samtidigt som landet tjanar pa att importera
andra varor. Den intressanta fragan ar darfor vad ett land har relativt sett battre
forutsattningar for att producera och exportera. | detta sammanhang ar det vart
att notera att forutsattningarna kan férédndras éver tiden och vissa l&nder kan ut-
vecklas battre an andra. Lander som satsar pa att oka tillgangen pa och kvalite-
ten hos de produktiva resurserna kan starka sin konkurrenskraft; konkurrens-
kraften starks i de branscher som anvander mycket av de resurser som tillgang-
en/kvaliteten pa okar.

Lundberg (1999) har analyserat hur tillgdngen av olika resurser forklarar nar-
ingslivets inriktning i ett land. Analysen har gjorts for 22 branscher i 14 OECD
lander och ger foljande resultat:

e Lander med betydande tillgangar av skogsmark och &kermark tenderar
ha stark konkurrenskraft och specialisering inom skogsindustri respek-
tive livsmedelsindustri, dvs. har en i jamforelse med andra lander stor
produktion och stor nettoexport i dessa branscher.

e  For lander med hdg energiproduktion (elkraft) per kapita finns motsva-
rande samband till energikrdvande produktion.



e Lander med god tillgang pa realkapital tenderar ha stark konkurrens-
kraft och specialisering inom hégt mekaniserad industri, &ven om sam-
bandet verkar svagare i detta fall.

o Det finns ett starkt samband mellan andelen hégutbildade av arbets-
kraften (métt som andelen sysselsatta med teknisk eller naturveten-
skaplig utbildning pa eftergymnasial niva) och konkurrenskraft i hu-
mankapitalintensiva branscher (branscher med stor andel hégutbilda-
de).

e Resultaten visar tydligt att desto mer som investerats i forskning och
utveckling (FoU) i en bransch, relativt dvriga lander, desto starkare ar
konkurrenskraften i branschen. En huvudférklaring &r att satsning pa
FoU leder till 6kad teknisk effektivitet, dvs. att en produkt kan produ-
ceras med lagre resursatgang.

Naturligtvis finns det darutdver manga andra, ej analyserade, faktorer som ocksa
forklarar konkurrenskraften i en sektor. Lundbergs resultat ligger dock i linje
med andra internationella studier.

Vad &r det dd som har styrt och styr inriktningen pa det svenska naringslivet och
den svenska exporten? Hundra ar tillbaka i tiden grundades det svenska handels-
och specialiseringsmonstret framst pa naturresurser som skog, malm och vatten-
kraft. Exporten dominerades av ravaror eller 1&gt foradlade halvfabrikat basera-
de pa dessa naturresurser. Efter hand forandrades inriktningen pa exporten i
riktning mot 6kad andel foradlade varor. Under efterkrigstiden pekade denna ut-
veckling forst i riktning mot realkapitalintensiv processindustri som massa och
papper, senare har utvecklingen varit mot kunskapsintensiva sektorer som lake-
medel och IT. De svenska naturtillgangarna verkar dock fortfarande ha stor in-
verkan pa exportmadnstret. Flera studier pekar tydligt pa att Sveriges i forhallan-
de till andra lander rikliga skogstillgangar bidrar till mycket hég nettoexport av
skogsprodukter (Gustavsson & Kokko, 2003; Lundberg, 1999). Tillgangen pa
billig elenergi har ocksa visat sig vara en faktor som bidrar till att férklara kon-
kurrenskraften inom energiintensiv industri.

Tillgangen pa realkapital har tidigare varit en viktig kalla till konkurrenskraft.
Sverige har dock over tiden blivit allt mindre specialiserat pa produktion som
karaktériseras av stora investeringar i byggnader och maskiner, som olika for-
mer av process- och tillverkningsindustri (Leamer & Lundborg, 1997). Speciali-
ceringskvoten (forhallandet mellan inhemsk produktion och inhemsk forbruk-
ning) for realkapitalintensiv industri ar till och med aningen lagre dn vad som



kan forvantas utifran tillgdngen pa realkapital (Gustavsson & Kokko, 2003).
Aven om exporten frdn kapitalintensiv industri minskat i betydelse &r konkur-
renskraften fortfarande god inom flera kapitalintensiva branscher som massa
och papper, travarutillverkning, jarn och stal och maskinindustri. Lakemedel, te-
leprodukter och motorfordon &r andra sektorer dar Sveriges konkurrenskraft for
narvarande ar god. Konkurrenskraften ar svagast inom omraden som tillverk-
ning av klader och tillverkning av kontorsmaskiner.

Inom vilka omraden starker Sverige sin konkurrenskraft? Sverige &r ett av de
lander i varlden som investerar mest i forskning och utveckling (FoU) och i hu-
mankapital. Konkurrenskraften har de sista artiondena ocksa stérkts inom hu-
mankapitalintensiv produktion, dvs. produktion med hdg andel hégutbildade.
Specialiseringskvoten for humankapitalintensiv produktion visar sig till och
med vara nagot hogre an vad som kan forvantas utifran tillgangen pa hogutbil-
dad arbetskraft. De tydligaste exemplen pa stark konkurrenskraft pa detta omra-
de &r telekom och lakemedel. Det kan dock vara vért att notera att humankapi-
talintensiv produktion aterfinns bade bland branscher med stark och med svag
specialiseringskvot, dvs. Sverige ar specialiserat pa vissa typer av humankapital-
intensiv produktion. Kontorsmaskiner ar det mest utmarkande exemplet pa en
bransch, med stor andel hégutbildad personal, dar den svenska konkurrenskraf-
ten ar svag.

Medan satsningarna pa utbildning tycks ge resultat i form av stirkt konkurrens-
kraft i humankapitalintensiv produktion, har satsningarna pa FoU daremot inte
resulterat i mérkbart starkt konkurrenskraft fér produktion av hdgteknologiska
produkter (OECD definierar detta som lakemedel, datorer och kontorsmaskiner,
flygplan och instrument). Den svenska konkurrenskraften i FoU-intensiv pro-
duktion &r inte sérskilt stark i forhallande till hur mycket som investerats i FoU.
Detta kan bero pa att en stor del av FoU-investeringarna i Sverige gors for att
skapa hogteknologiska produktionsprocesser i branscher som producerar enkla
produkter. Den andra huvudférklaringen som fors fram ar att Sverige har en
komparativ férdel i FoU for att utveckla hogteknologiska produkter. Multinatio-
nella foretag kan vélja att lagga sin forskning och utveckling i Sverige, medan
produktionen sker i lander som har komparativa fordelar sjalva produktionen.
Aven om Sverige generellt inte & mer konkurrenskraftigt inom forskningsinten-
siv produktion &n andra OECD-lander kan det noteras att den svenska konkur-
renskraften har starkts i branscher dér FoU-investeringarna i Sverige varit hoga



relativt évriga OECD-lander. FoU investeringar i en bransch forefaller alltsa ge
resultat i form av 6kad export. (Gustavsson & Kokko, 2003; Lundberg, 1999)

3.2 Sveriges faktortillgangar i ett internationellt perspektiv

For jordbrukets del &r tillgdngen pa jordbruksmark naturligtvis betydelsefull.
Tillgangen pa jordbruksmark maste dock ses i perspektivet av ett lands dvriga
forutsattningar. Heckscher-Ohlins forklaringsmodell pekar pa att det ar den rela-
tiva tillgangen av jordbruksmark som har betydelse, dvs. om ett land har mycket
jordbruksmark i férhallande till andra lander och i férhallande till landets Gvriga
tillgdngar av produktionsfaktorer. Figur 2 illustrerar Sveriges position i detta
perspektiv.

Figur 2. Relativa tillgdngar av akermark (J.Mark), arbetskraft (A) och realkapital (K) i
79 lander 6ver hela véarlden, ar 2000 *

° L—inkomst

° M—inkomst. J.Mark Argentina

° H—inkomst

Sverige

* Arbetskraften berdknas som antal personer mellan 15 och 64 ar. Realkapital ar det samma
som vardet av det fysiska kapitalet i form av maskiner och produktionsanldggningar.
Kélla: Egna berdkningar baserade pa Vérldsbanken (2006)

Figur 2 visar de relativa tillgangarna av akermark (J.Mark), realkapital (K) och
arbetskraft (A) i 79 lander dver hela varden. Varje punkt i triangeln represente-



rar en viss kombination av dessa tre resurser. Centrum av triangeln representerar
det genomsnittliga forhallandet mellan de tre faktortillgdngarna i alla 79 lander-
na (varlden). Desto langre mot ett av hornen i triangeln ett land befinner sig,
desto mer koncentrerade ar landets faktortillgangar till just den resursen. Exem-
pelvis visar figuren att Japan (JPN) &r det land som har mest kapital i férhallan-
de till bade tillgdngen pa arbetskraft och tillgdngen pa dkermark. Langs med
varje rak linje ut fran ett horn &dr det relativa forhallandet mellan tva resurser
konstant. Forhallandet mellan den faktor som hérnet representerar och de andra
tva faktorerna varierar daremot ldngs med linjen. Exempelvis finner man, om
man drar en rak linje frdn hornet som representerar kapital och drar den genom
Sveriges punkt (SWE), att Sverige har ungefar lika mycket akermark i forhal-
lande till tillgdngen pa arbetskraft som Spanien (ESP). Sverige har dock storre
relativ tillgang pa realkapital, eftersom landet befinner sig narmare det hérn som
representerar kapital. Nagot som triangeln inte tar hansyn till ar att kvaliteten pa
de tre produktionsfaktorerna kan skilja sig mellan l&nderna. Jordbruksmarken i
Australien och Kanada éar till exempel betydligt mindre produktiv (méatt som
skord per hektar) &n den svenska akermarken.

Landerna &r i Figur 2 indelade i tre kategorier efter inkomstniva (BNP per capi-
ta). Det mest tydliga monstret ar det starka sambandet mellan inkomstniva och
kapitaltillgang. De flesta hdginkomstlanderna finns nara det horn som represen-
terar kapital, medan laginkomstlanderna har vildigt lite kapital i forhallande till
dvriga resurser. Lander med forutsattningar for arealintensiv jordbruksproduk-
tion aterfinns bland alla inkomstnivaer. | synnerhet bland ldginkomstlanderna
finns en stor andel lander som forefaller ha forutsattningar for arealintensiv
jordbruksproduktion, forutsatt att den inte baseras pa kapitalkravande teknologi.
Kaffe och socker kan vara exempel pa sadan produktion. Bland medelinkomst-
landerna finns lander som Argentina med relativt sett god tillgang pa akermark.
Manga av medelinkomstlanderna ar emellertid bland de lander som har bast for-
utsattningar for arbetsintensiv produktion. Detta kan vara arbetsintensiv jord-
bruksproduktion med maéttligt behov av mark och kapital, till exempel gron-
saksodling. Samtidigt finns naturligtvis mycket annan arbetsintensiv produktion
dessa lander kan tankas specialisera sig pa, t.ex. kladsomnad och skotillverk-
ning. Kina (CHN) &r ett exempel pa ett land med god tillgdng pé arbetskraft i
forhallande till kapital och jordbruksmark. Bland hdginkomstlanderna utméarker
sig Australien och Kanada som lander med mycket god tillgdng pa jordbruks-
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mark i forhallande till dvriga resurser. Manga av hoginkomstlanderna tycks
emellertid snarare ha forutsattningar for kapitalintensiv produktion &n arealin-
tensiv jordbruksproduktion. Hogteknologisk eller pa annat satt kapitalkravande
jordbruksproduktion kan ha forutséattningar i dessa lander.

Sveriges forutsattningar ar ganska genomsnittliga fér hoginkomstlanderna, som
i och for sig har mycket varierande forutsattningar nar det géller forhallandet
mellan tillgdng pa akermark och tillgang pa kapital. Jimfort med genomsnittet
av de 79 lander som redovisas i Figur 2 utmarker sig Sverige som ett land med
forutsattningar for kapitalintensiv produktion, medan férhallandet mellan till-
gangen pé jordbruksmark och tillgangen pé arbetskraft skiljer sig mindre fran
genomsnittet. Sverige har ungefar samma position som Danmark (DNK) och
Frankrike (FRA) nar det galler forhallandet mellan resurserna akermark, arbets-
kraft och kapital. Detta betyder naturligtvis inte att Sveriges jordbruksproduk-
tion och jordbruksexport maste se exakt likadan ut som den danska eller franska,
eftersom det finns manga andra faktorer som ocksa péaverkar och historiskt har
paverkat utvecklingen i dessa lander. Vissa likheter kan dock forvantas, i syn-
nerhet vad géller teknologival (med avseende pa forhallandet mellan kapital och
arbetskraft).

Figur 3 illustrerar ytterligare Sveriges position. Figuren visar det relativa forhal-
landet mellan tillgang pa realkapital, antal hogutbildade och antal lagutbildade
(invanare over 15 ar har delats in personer med respektive utan eftergymnasial
utbildning). Bland de 79 landerna i figuren ligger Sverige pa en sjatteplats nar
det galler forhallandet mellan antal hogutbildade och antal lagutbildade perso-
ner. Enligt detta méatt har Sverige alltsd mycket god tillgdng pd humankapital.
Som namnts &r tillgangen pé realkapital ocksé forhallandevis god. Detta innebar
att Sverige borde ha férutsattningar for att vara konkurrenskraftigt inom human-
kapitalintensiv och kapitalintensiv produktion. Jamfért med Danmark och
Frankrike som namndes ovan har Sverige bittre tillgdng pa hogutbildad arbets-
kraft i fornallande till tillgdngen pa kapital. Sverige kan darfor forvantas ha na-
got béttre forutsattningar for hogteknologisk och forskningsintensiv produktion
&n dessa lander. For det svenska jordbruket, som dr mer kapitalintensivt &n hu-
mankapitalintensivt, kan detta vara en nackdel eftersom arbetskraft och kapital
kan komma att dras till humankapitalintensiv produktion i stallet for till jord-
bruket.



Figur 3. Relativa tillgangar av lagutbildade (LU), hégutbildade (HU) och realkapital (K)
i 79 lander 6ver hela varlden, ar 2000
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Kélla: Egna berdkningar baserade pa Varldsbanken (2006) och Barro & Lee (2000).

3.3 Forandringar 6ver tiden

Skillnader i hur mycket olika I&nder investerar i realkapital och utbildning for-
andrar landernas inbordes position dver tiden. Utvecklingen mellan 1990 och
2000 har inneburit att manga av medelinkomstlanderna narmat sig hoginkomst-
landerna. Framst vad géller andel hogutbildade, men &ven vad géller kapitaltill-
gangen. Jamfort med genomsnittet for varlden har dock hdginkomstlanderna
behallit sin position som lander med mycket god kapitaltillgdng. For jordbruket
i medelinkomstlanderna innebér den starkta positionen nagot battre forutsatt-
ningar for kapitalintensiv jordbruksproduktion och for foradling av jordbruksra-
varorna. Tillvaxt av real- och humankapital kan dock &ven vara negativt for
jordbrukets utveckling, genom att den leder till 6kad konkurrens om produk-
tionsfaktorer som arbetskraft med bl.a. hdgre lénekostnader som foljd. Lander
med stark tillvaxt (av real- och humankapital) kan alltsa forvantas fa svarare att
konkurrera inom arbetsintensiv jordbruksproduktion, samtidigt som de anvander
mer avancerad teknologi och inte exporterar lika mycket oféradlade ravaror. Om
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jordbruksproduktionen totalt sett gar upp eller ned ar ddremot svart att uttala sig
om; det beror pa jordbrukets konkurrenskraft i forhallande till andra sektorer.

Laginkomstlanderna har halkat efter under perioden 1990-2000, i den meningen
att deras investeringar i real- och humankapital inte utvecklats i samma takt som
i medel- och héginkomstanderna. Framfor allt ar det tillvaxten av kapital som &r
lagre an genomsnittet for varlden. For jordorukets del betyder detta att 1agin-
komstlanderna starker sina komparativa fordelar i arbetsintensiv jordbrukspro-
duktion, men att de i &n mindre grad &n tidigare har forutsattningar for att satsa
pa kapitalkravande foradling av jordbruksravarorna.

3.4 Faktorintensitet i jordbruket

Det &r viktigt att ha i minnet att det finns manga olika typer av jordbruksproduk-
tion, i form av olika produktionsgrenar som mjolk, spannmal osv. De olika pro-
duktionsgrenarna anvander inte produktionsfaktorerna i samma proportioner.
Darfor ar det forenklat att saga att ett visst land har bra eller daliga forutsatt-
ningar for att producera och exportera jordbruksprodukter i storsta allménhet. |
stéllet ar det lampligt att studera forutsattningarna fér var och en av produk-
tionsgrenarna i olika lander och sarskilja mellan exempelvis areal- och arbetsin-
tensiv jordbruksproduktion.

Figur 4 visar faktorintensiteten (dvs. de relativa proportionerna mellan produk-
tionsfaktorerna) i de viktigaste typerna av jordbruksproduktion inom EU-15.
Dataunderlaget ar Jordbruksekonomiska undersokningen (FADN) och medeltal
for 1anderna inom EU-15 har beréknats for var och en av de viktigaste driftsin-
riktningarna. Med driftsinriktning menas att ett jordbruksforetag huvudsakligen
ar inriktat pa en viss produktionsgren, aven om flera produktionsgrenar kan fo-
rekomma pé garden. Precis som trianglarna for faktortillgdng ovan svarar varje
hérn mot en viss produktionsfaktor. | en driftsinriktning som ligger néra hérnet
for realkapital (K) har gardarna mer kapital bundet i produktionen, i forhallande
till antal arbetade timmar (A) och antal hektar dkermark (J.Mark), &n i andra
driftsinriktningar. Centrum av triangeln representerar det genomsnittliga forhal-
landet mellan produktionsfaktorerna, sett dver alla driftsinriktningar.



Figur 4. Relativ faktorintensitet inom EU-15 for olika driftsinriktningar *
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* S1 = Jordbruksvaxter, S2-4 = Tradgardsvaxter, vin och 6vriga permanenta grodor,

S5 = Mjolk, S6 = Betesbaserad k&ttproduktion, S7 = Spannmalsbaserad animalieproduktion,
S8 = Blandat vaxtodling och husdjur. De allra minsta gardarna ar inte medtagna i berakning-
arna (gardar mindre an 16 ESU).

Kélla: Egna berdkningar baserade pa Kommissionen (2006).

Betesbaserad kottproduktion visar sig vara den i praktiken mest arealintensiva
produktionen. Aven vaxtodlingsgardarna 4r mer arealintensiva 4n genomsnittet.
Mijolkproduktion och spannmalshaserad animalieproduktion (grisar och fjader-
fa) ar mest kapitalintensiv, medan gardar inriktade pa frukt och grénsaker (in-
klusive vin och oliver) &r mest arbetsintensiva. Nagot som inte syns i triangeln
ar att mindre gardar i genomsnitt ar mer arbetsintensiva an stora gardar, medan
det relativa forhallandet mellan kapitalinsats och areal &r ganska lika pa smé och
stora gérdar.

Faktorintensiteten kan jamforas med faktortillgdngen i olika lander som en for-
sta grov metod att bedéma vilken typ av jordbruksproduktion som kan tankas ha
forutsattningar i ett visst land. Det ar dock viktigt att notera att den faktorinten-
sitet som redovisas i Figur 4 avser forhallandena inom det kapitalrika EU-15. |
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lander med mer arbetskraft i forhallande till kapital (och darmed lagre 16neniva)
&r det I6nsamt att anvanda en mer arbetsintensiv och mindre kapitalintensiv tek-
nologi an i EU-15. Arbetskraftsrika landers mojligheter att konkurrera inom det
som i EU-15 raknas som kapitalintensiv produktion riskerar darfor att under-
skattas. Oavsett detta ar det uppenbart att l&nderna i EU-15 bér mota tuff kon-
kurrens inom frukt och gronsaksodlingen. Arbetskraftsrika 1ag- och medelin-
komstlander har en klar komparativ férdel i denna typ av produktion.

Nér det galler den arealintensiva produktionen ar det klart att lander som Argen-
tina, Australien och Kanada har goda forutsattningar. Mjélkproduktion och
spannmalsbaserad animalieproduktion forefaller kapitalrika lander som Sverige
ha goda forutsattningar fér, men som namnts ar det mojligt att fattigare lander
kan vara konkurrenskraftiga genom att utnyttja en mer arbetsintensiv teknologi.
Vidare tyder det faktum att stora gardar ar mindre arbetsintensiva 4n mindre pa
att jordbruksproduktionen i EU-15 har bast forutsattningar for att bedrivas i stor
skala. Stordrift bor daremot vara av mindre betydelse i l&nder med relativt sett
god arbetskraftstillgdng och darmed I&g I6neniva.



Olika landers konkurrenskraft inom
lantbruket

4.1 Att mata konkurrenskraft

Foregaende kapitel fokuserar pd Sveriges grundlaggande konkurrensforutsatt-
ningar. Detta kapitel syftar till att forsoka jamfora konkurrenskraften i olika
produktionsgrenar inom jordbrukssektorn i olika lander. | litteraturen finns ett
betydande antal métt som anvands for att mata konkurrenskraft inom en viss
sektor, de kan dock sammanfattas i nagra huvudkategorier:

o Matt som baseras pa statistik 6ver produktion, konsumtion och mark-
nadsandelar

e  Matt som baseras pa statistik dver internationell handel

e Matt som fokuserar pa Ionsamheten (produktpriser och/eller produk-
tionskostnader)

e Matt som bygger pa teknologi- och produktivitetsindikatorer

Konkurrenskraft pa sektorsniva definieras ofta som att uthalligt och med god
I6nsamhet kunna behélla och ta marknadsandelar pd hemmamarknaden och/eller
pa exportmarknaderna (Agriculture Canada, 1991). De olika matten pa konkur-
renskraft syftar till att antingen mata faktisk framgang och/eller till att forsoka fa
en uppfattning om hur den framtida utvecklingen kan tankas bli. Motivet for att
anvinda handels- eller produktions-/konsumtionsstatistik ar att det ar pa mark-
naden som det ytterst avgors om en viss sektor eller produktionsgren i ett land
eller i en region ar konkurrenskraftig. Stor export betraktas som ett tecken pa att
branschen ar konkurrenskraftig pd varldsmarknaden. Utvecklingen over tiden
ger dessutom en uppfattning om trenden i utvecklingen. De I6nsamhets- och
kostnadsinriktade matten syftar till att bedéma forutsattningarna for framtida
produktion i forhallande till andra lander eller regioner. En viktig fordel med
kostnadsjamfarelser ar att de ocksa bidrar till att identifiera orsaker till skillna-
der mellan lander och var det finns mojligheter att sénka kostnaderna och dar-
med starka konkurrenskraften. De teknologi- och produktivitetsinriktade matten
kan ségas vara inriktade pa faktorer som bidrar till kostnadsstrukturen i produk-
tionen.
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Inga av matten &r problemfria och de maste darfor tolkas med forsiktighet. Jord-
brukspolitik och handelshinder paverkar saval produktions- och handelsstruktu-
ren som kostnaderna i produktionen, vilket ar problematiskt nar lander med oli-
ka jordbruks- och handelspolitik jamférs. Exempelvis bidrar handelshinder till
att utestdnga import, medan olika stdd kan géra det mojligt att bedriva jord-
bruksproduktion i omrdden med hdga produktionskostnader. Konkurrensen
snedvrids darmed. En annan aspekt ar att den observerade produktions- och
handelsstrukturen delvis &r resultatet av historiska forutsattningar. Genom att
lander och sektorer inom landerna som regel inte utvecklas pd samma sétt dver
tiden forandras konkurrenskraften i jordbruksproduktion kontra annan produk-
tion. Andrade prisforhéllanden, teknologiutveckling och investeringar r viktiga
pusselbitar i denna forandringsprocess.

Vixelkurser har betydelse genom att de pa kort sikt kan hallas pa en konstlat
hog eller 1&g niva genom penningpolitik; detta &r en felkélla dd produktions-
kostnader jamfors mellan lander. Nagot som ocksa forsvarar anvindandet av
kostnader som matt pd konkurrenskraft ar att produktionskostnaderna i ett land i
viss man tenderar att anpassas till intakterna, dvs. att hogre produktpriser eller
stdd leder till hogre produktionskostnader. En orsak till detta fenomen &r att ett
hdgre produktpris gor det I6nsamt att dka intensiteten i produktionen (anvand-
ningen av insatser per kilo produkt). En viss kostnadsékning ar darfor helt natur-
lig vid ett hdgre produktpris. En annan orsak till att kostnaderna anpassas till in-
takterna ar att ett lagt produktpris leder till att trycket pa producenterna att effek-
tivisera produktionen och pressa kostnaderna ar hogre. En del producenter med
hdga produktionskostnader kommer dessutom att upphdra med sin produktion
om produktpriset sanks. Bakom medeltal for produktionskostnader i ett land
doljer sig dessutom foretag med bade lagre och hogre produktionskostnader &n
medeltalet.

| det foljande kombineras produktions- och i synnerhet handelsstatistik med
sammanfattningar av andra studier som analyserat produktionskostnaderna i oli-
ka lander i olika produktionsgrenar. Denna kombination av matt (eller snarare
indikatorer) pd konkurrenskraft har valts dels pa basis av vilken information
som finns att tillga, dels for att dessa métt kompletterar varandra vél och passar
bra foér jordbruksproduktion.



4.2 Spannmal
Produktion och handel

Spannmal har egenskaper som gor den val liampad for internationell handel och
enligt FAQ:s statistik exporteras 13 procent av véarldens landers produktion. De
flesta lander i varlden exporterar spannmal. Sverige ar en relativt liten exportor;
det finns ca 25 lander med ett exportvarde stdrre &n Sveriges, om majs och ris
inkluderas begreppet spannmal. Tabell 1 redovisar exporten fran de storsta ex-
portlanderna i varlden samt Sverige. USA &r den klart storsta exportéren med en
export som varderas till 11,5 miljarder USD. Dérnast foljer Frankrike med 4,5
miljarder USD. Argentina, Australien, Kanada och Thailand har ett exportvérde
i storleksordningen 2-3 miljarder USD. Indiens och Thailands spannmalsexport
ar stor, men bestdr till storsta delen av ris och konkurrerar darfor endast i mindre
utstrackning med Sveriges export.

Tabell 1. Sverige jamfort med varldens stérsta exportoérer och nettoimportérer av
spannmal*, miljoner USD i genomsnitt under 2002-2004

Export Nettoexport Nettoexport spannmal / total export
Algeriet 1 -1263
Argentina 2390 2378 0,080
Australien 3050 2999 0,038
Egypten 166 -1050
Frankrike 4563 4001 0,011
Indien 1746 1744 0,027
Indonesien 17 -1164
[talien 1 -1153
Japan 89 -4332
Kanada 2759 2239 0,009
Kina 1684 -1591
Mexico 99 -1816
Saudiarabien 7 -1158
Spanien 479 -1048
Sverige 164 94 0,001
Sydkorea 5 -1847
Thailand 2133 1938 0,022
Tyskland 1514 680 0,001
USA 11456 10514 0,014

* Lander med export alternativt nettoimport éverstigande 1 miljard USD. | begreppet spann-
mal inkluderas aven ris och majs.
Kélla: FAO ( 2006) och FN (2006,).
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Sett till nettoexport av spannmal (export minus import) har endast ett 15-tal lan-
der i varlden en nettoexport av stérre omfattning (FAO, 2006). Sverige tillhor
dessa lander, &ven om Sveriges nettoexport av spannmal motsvarar mindre &n
en procent av USA:s nettoexport. USA &r den klart storsta nettoexportéren. Ov-
riga l&nder med en nettoexport vérderad till dver 1 miljard USD &r Frankrike,
Australien, Argentina, Kanada, Thailand och Indien. De tva sistnamnda &r som
namnts huvudsakligen risexportorer. Ser man i stallet pd nettoimport finns aven
hér ett antal dominerande aktorer, &ven om flertalet l1ander i vérlden &r nettoim-
portérer. 10 lander har en nettoimport vérderad till mer &n 1 miljard USD (se
Tabell 1). Japan ar Kklart storst, darefter foljer ett antal folkrika lander i olika
varldsdelar.

Kolumnen l&ngst till hdger i Tabell 1 visar kvoten mellan nettoexport av spann-
mal och landets totala exportvarde, for de lander som ar nettoexportérer. Denna
kvot ar ett matt pa landet komparativa fordelar inom spannmalsproduktion. (No-
tera att mattet inte ar jamforbart med det matt pa komparativa fordelar som an-
vands i Hammarlund (2004), d&ven om bada métten visar hur stark den kompara-
tiva fordelen &r.)

En hdg kvot mellan nettoexporten av spannmal och landets totala export antyder
att landet har goda forutséttningar for spannmalsproduktion, jamfért med andra
lander och relativt annan produktion inom landet. Argentina och Australien upp-
visar jamforelsevis hog kvot, vilket inte ar forvanande eftersom Figur 2 ovan an-
tyder att dessa lander har komparativa fordelar inom arealintensiv jordbrukspro-
duktion. Det &r dock vart att notera att dven lander med mer mattlig tillgang pé
areal i forhallande till tillgdng pé arbetskraft och realkapital finns bland de stora
nettoexportorerna (jamfor Tabell 1 och Figur 2). Det mest extrema exemplet ar
Tyskland som har en inte ovasentlig nettoexport av spannmal trots att landet en-
ligt Figur 2 inte borde ha ndgra komparativa fordelar inom arealintensiv jord-
bruksproduktion. Det ar uppenbart att andra faktorer som avkastningsnivaer i
odlingen och animalieproduktionens omfattning ocksé har stor betydelse for ett
lands nettohandel med spannmal.

Det ar svart att utifran exportstatistiken skonja klara trender 6ver hur spann-
malsexporten fran enskilda lander utvecklas Gver tiden, eftersom védervariation
leder till stora skillnader i skérdens storlek fran ett ar till ett annat. Ibland kom-
mer torrar eller goda ar flera i en féljd. Genom att konsumtionen i ett land &r re-



lativt konstant fran ar till ar kan dessutom effekten av en skordeforandring resul-
tera i en procentuellt sett mangdubbelt stérre forandring av exporten. Saledes ar
det inget ovanligt att spannmalsexporten fran ett land halveras fran ett ar till ett
annat. Ur produktionsstatistiken ar det nagot lattare att utldsa trender &n ur han-
delsstatistiken. Produktionsstatistiken visar pad forhallandevis méttliga forand-
ringar av produktionsvolymerna 6ver tiden. Samtidigt ar det viktigt att ha i min-
net att sdval animalieproduktionens utveckling som utvecklingen av konsumen-
ternas kopkraft har stor betydelse for hur exporten fran ett land langsiktigt ut-
vecklas. Med detta sagt kan foljande konstateras om trender pa varldsmarkna-
derna for spannmal (FAO, 2006; Lu & Kersten 2005; OECD, 2006):

e For merparten av EU-landerna har handelsbalansen med spannmal for-
samrats eller &r ofdrandrad, sett 6ver en tioarsperiod.

e Brasiliens tidigare stora nettoimport av spannmal har tenderat att mins-
ka under den senaste tiodrsperioden.

e Den australiska produktionen verkar vara ovanligt kanslig for véderva-
riation.

e Manga utvecklingslander bedéms 6ka sin import av foderspannmal
framdver som en f6ljd av 6kad animalieproduktion, som i sin tur ar en
foljd av forstarkt kdpkraft hos konsumenterna.

e Mojligheter att 6ka spannmalsarealen bedéms framfor allt finnas i Syd-
amerika.

e Ryssland, Ukraina och i viss man Kazakstan har potential att bli bety-
dande veteexportorer. Ryssland visar i nuldget tendenser till 6kad ex-
port.

e Kina tycks vara jokern i leken. Landet har mycket stor inverkan pa
spannmalsmarknaderna i kraft av sin stora befolkning och det faktum
att landet jamsides med USA &r den storsta spannmalsproducenten. Ki-
nas nettoimport bedéms 6ka éver tiden, osékert hur mycket.

Ytterligare en faktor som kan inverka pa spannmalsmarknaderna framoéver &r
den Okade produktionen av biobranslen baserade pa jordbruksgrédor. Utveck-
lingen pa detta omréde ar dock mycket osaker och beroende pa oljeprisets ut-
veckling samt i vilken utstrackning varldens lander valjer att subventionera bio-
branslen.

Vete, korn och havre

Sveriges spannmalsproduktion domineras av vete, korn och havre. Darfor ar det
av intresse att se vilka lander som &r stora exportdrer av dessa produkter och
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darmed direkta konkurrenter till Sverige pa exportmarknaden. De stora exporto-
rerna av vete, korn och havre aterfinns med ndgra f4 undantag i Nordamerika
och i Europa norr om Alperna.

| Tabell 2 listas de lander som tillhér de fem storsta exportérerna av respektive
spannmalsslag. Av varldens veteexport beraknas ca 70 procent komma fran Ar-
gentina, Australien, Frankrike, Kanada och USA (FAO, 2006). USA ensamt
svarar for uppskattningsvis en fjardedel av varldsexporten. Andra lander med en
betydande veteexport ar Tyskland och Ryssland (exportvarde omkring 700 mil-
joner USD) samt Indien, Kazakstan, Ukraina och Storbritannien (exportvérde
300-400 miljoner USD).

Tabell 2. Varldens fem storsta (siffror i fetstil) exportérer av spannmalsslagen vete,
korn respektive havre. Exportvirde i genomsnitt under 2002-2004, miljoner USD

Vete Korn Havre
Argentina 1134 19 0
Australien 2304 590 26
Finland 5 9 53
Frankrike 2173 697 9
Kanada 2225 168 143
Ryssland 696 207 0
Storbritannien 344 120 16
Sverige 77 31 a7
Tyskland 719 271 6
Ukraina 350 270 1
USA 4257 71 8

Kélla: FAO (2006).

De stora kornexportorerna i varlden ar Australien, Frankrike, Ryssland, Tysk-
land och Ukraina (se Tabell 2). Dessa fem svarar for omkring 70 procent av
varldsexporten. L&ggs dessutom Danmark, Kanada och Storbritannien till listan
tacks 85 procent av kornexporten.

Havreexporten ar mindre &n kornexporten och bara en brakdel av varldens vete-
handel, men den &r ocksd mer koncentrerad. Australien, Finland, Kanada, Stor-
britannien och Sverige svarar tillsammans for ca 85 procent av vérldens havre-
export. Kanada svarar ensamt fér drygt 40 procent. Finland och Sverige ar de
nast efter Kanada storsta exportdrerna av havre.



Intressant att notera &r att de flesta av landerna med stor vete-, korn- eller havre-
export har relativt 13ga hektarskordar. Hog avkastningsniva ar uppenbarligen
ingen nodvandig forutsattning for att ett land skall vara konkurrenskraftigt pa
exportmarknaden. Av de fem storsta veteexportdrerna har alla utom Frankrike
en hektarskord under 3 ton per hektar (FAO, 2006). Ser man i stéllet pa de 10
storsta exportorerna av vete har 8 av 10 en hektarskérd under 3 ton per hektar.
De andra tva, Frankrike och Tyskland, har & andra sidan en skordeniva i stor-
leksordningen 7 ton per hektar. | Sverige ligger avkastningen pé ca 6 ton per
hektar.

Inte heller for korn eller havre finns nagot samband mellan avkastningsniva och
export. Bland de fem storsta exportérerna av korn har tre (Australien, Ryssland
och Ukraina) en avkastningsnivd pd omkring 2 ton per hektar. | ovriga tva
(Frankrike och Tyskland) ar avkastningsnivan ca 6 ton per hektar. Havreav-
kastningen i de fem storsta exportlanderna ligger mellan knappt 2 ton per hektar
i Australien och 6 ton per hektar i Storbritannien. | Sverige ligger medelavkast-
ningen i korn och havre pa ca 4 ton per hektar.

Produktionskostnader

Nelson (1999) jamfor svenska produktionskostnader i spannmalsodlingen med
kostnaderna i nagra europeiska regioner samt Australien och USA. Jamforelsen
géller vete och majs. Kostnadsdata &r visserligen inte helt aktuella, men Nelson
lyfter fram ett antal viktiga skillnader i produktionsforutsattningar mellan de
studerade landerna. En Gvergripande slutsats utifran studien &r att svenska od-
lingskostnader varken &r sarskilt hoga eller ldga jamfort med Frankrike och
Tyskland. Daremot lyckas Australien och Nordamerika producera till ndgot lag-
re kostnad.

Jamfort med lander langre soderut i Europa och jamfort med torrare omraden i
resten av varlden utmérker sig Sverige negativt genom behovet att torka spann-
malen. Detta har betydelse eftersom torkningskostnaden i Sverige ofta motsva-
rar mer an 10 procent av produktvardet. Nelson pekar ocksa pa det forhallande-
vis stora behovet av att dranera jordbruksmarken. Detta behov ar dock inte unikt
for Sverige; i omraden med liknande forutsattningar, vad galler klimat och jord-
art, finns som regel draneringsbehov. Samtidigt kan man i torra omraden i olika
delar av vérlden i stéllet ha kostnader for att bevattna marken.
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Ytterligare en viktig faktor som Nelson lyfter fram &r transportkostnader. Trans-
portkostnader péaverkar det pris lantbrukaren far nar spannmélen séljs. Stora de-
lar av Australiens och USA:s spannmalsproduktion exporteras och fraktas over
langa avstand innan den nar forbrukarna. Exempelvis har béatfrakt av vete fran
Mexikanska golfen till Antwerpen eller Hamburg de senaste aren kostat mellan
10 och 30 ore per kilo (FAO, 2005). Darfor kan spannmalspriset vara hogre i
lander som importerar spannmal &n inom Australien och USA. Generellt sett
galler att spannmalspriset ar olika beroende pad om en region har underskott pa
spannmal och importerar eller har éverskott och exporterar. Avstand till stora
hamnar har ocksé betydelse, sa att ett 6verskottsomrade Iangt fran en export-
hamn kommer att ha ett relativt 1agt spannmalspris. | exempelvis Kanada belas-
tas spannmalspriset av den langa jarnvagstransporten fran odlingsomradena i in-
landet till exporthamnarna vid kusten.

Nelson (1999) konstaterar att insatserna och kostnaderna i odlingen anpassar sig
till intakterna. | omraden med laga priser och/eller 1ag hektarskord &r produk-
tionskostnaden ocksa lag. Ju lagre avkastningspotential, desto storre ar arealen
per gard och maskin. Nelsons kostnadsjamforelse visar att den australiensiska
typgarden, som i studien har en veteavkastning pa ca 2 ton per hektar, lyckas
uppna en lagre maskin- och arbetskostnad per kilo spannmal &n de jamférda
typgardarna i Nord Dakota och Sverige. Inte bara maskin- och arbetskostnaden
&r l&gre, i princip alla kostnader &r l&gre i Nord Dakota och i synnerhet i Austra-
lien. Detta trots att hektaravkastningen av vete ar flera ganger hogre pa de
svenska typgardarna.

Maskinkostnaderna &r en mycket viktig kostnadspost, da de svarar for ca 1/3 av
odlingskostnaden i de studerade l&nderna. Ett hinder for att sdnka maskinkost-
naderna i Sverige, som lyfts fram av Nelson, &r att sdsongerna for bade varbruk
och skord &r korta i Sverige. Detta okar behovet av maskinkapacitet jamfort med
regioner med stabila vaderforhallanden och jordarter som &r tjanliga for bear-
betning under lang tid.

Néagot som i viss man 6kar kostnaderna for europeiskt och i synnerhet svenskt
jordbruk ar att statens regelverk for och insyn i verksamheten dr omfattande.
Nelsons analys visar pd higre overhead-kostnader i Sverige an i de 6vriga jam-
forda landerna och framst &r det lantbruket i de transoceana landerna som upp-
visar ldga overhead-kostnader. Exempel pa faktorer som enligt Nelson bidrar till



hégre kostnader i Sverige ar skatte- och redovisningsregler samt olika kontrol-
ler, besiktningar och krav pa behérighetsbevis.

LRF (2005) jamfor kostnader i vaxtodlingen mellan liknande svenska och dans-
ka vaxtodlingsgardar, som samtliga har omkring 300 hektar i produktion. Ande-
len spannmal i vaxtfoljden &r ca 60 procent i Danmark och 70 procent i Sverige.
De danska gardarna i jamforelsen har hogre andel potatis och sockerbetor samt
mer vallfréodling. | jamforelsen uppvisar de svenska foretagen 8 procent hogre
kostnader i forhallande till omsattningen. Den storsta skillnaden galler insatsva-
ror som gddselmedel och utsade. De svenska foretagen hade ar 2003 utsades-
kostnader som var 36 procent hogre och kostnader fér gédning som var dubbelt
sa stora som i Danmark. Skillnaderna i godselkostnad kan bero pa att manga
danska gérdar har tillgang till stallgédsel frdn granngardar. Skillnader i utsades-
kostnader kan bero pa inkopspriset och andelen hemmaproducerat utséde. | 6v-
rigt ar det inte klarlagt vad skillnaderna beror pa. Drivmedel ar en annan post
med stora skillnader mellan landerna; studien visar p& dubbelt si hoga kostnader
for drivmedel per omsatt euro i de svenska foretagen. Delvis kan skillnaden for-
klaras med den hogre dieselskatten i Sverige. Ett omrade dar de danska foreta-
gen har hogre kostnader ar arrende- och rantekostnader, beroende pa hdgre
skuldséttning och hégre markpris.

Gorton & Davidova (2003) har sammanstallt ett antal studier av det central- och
osteuropeiska jordbrukets konkurrenskraft (Bulgarien, Polen, Rumanien, Slova-
kien, Slovenien, Tjeckien och Ungern). | kostnadsberékningarna i dessa studier
har man analyserat om produktionen ar I6nsam da man bortser fran stod, grans-
skydd och liknande. Situationen kan i viss man ha forandrats sedan studierna
gjordes, men det finns nagra slutsatser som ar varda att lyftas fram. Ett dver-
gripande resultat ar att produktion av avsalugrddor ar mer konkurrenskraftig an
animalieproduktion. Stora vaxtodlingsgardar i den sodra delen av regionen &r
mest konkurrenskraftiga, i den meningen att de har bést forutsattningar for att
producera till varldsmarknadspriser. De mest konkurrenskraftiga grodorna fore-
faller vara vete och oljevéxter. Bulgarien och Rumanien har de mest fordelakti-
ga naturliga forutsattningarna for vaxtodling, men dessa l&nder har lidit av in-
stabilitet och har en dalig infrastruktur.
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4.3 Oljevaxter
Produktion och handel

De oljevéxter som odlas i Sverige &r i huvudsak raps och rybs. | den fortsatta
framstéllningen far benamningen raps representera dessa bada. Svensk rapsod-
ling konkurrerar dock inte enbart med rapsodling i andra delar av vérlden. Den
konkurrerar ocksd med produktion av andra &tbara oljor och i synnerhet med
andra oljevaxter. Av vérldens produktion av dtbara oljor berdknas rapsolja svara
for omkring 12 procent (ISMEA, 1999). De é&tbara oljor som har storre andel ar
sojabdnsolja och palmolja. Animaliska oljor och fetter berdknas svara for i stor-
leksordningen 20 procent.

Oljeutvinning fran oljevaxter som raps, solrosor och sojab6nor innebér inte en-
bart oljeproduktion. | hog grad handlar det ocksd om produktion av en foderra-
vara. Oljemjdl, oljekakor eller pellets, som &r en biprodukt av oljeutvinningen,
beraknas svara for ca 30 procent av intakten vid oljeutvinning fran raps- och sol-
rosfrén, samt i fallet sojabonor hela 70 procent av intdkten (ISMEA, 1999).

Sojabonor ar den kvantitetsméssigt storsta oljevéaxten i vérlden. Produktionsvo-
lymen &r storre &n produktionen av de fyra nést storsta oljevaxterna tillsammans
(bommulsfrén, jordnétter, rapsfron och solrosfron). Argentina, Brasilien och
USA dr de stora sojabdnsproducenterna i varlden. Den brasilianska produktio-
nen har fordubblats under en tioarsperiod och den argentinska har mer an for-
dubblats. Produktionen i USA har ocksa 6kat nagot. De stora producenterna av
rapsfrd ar Indien, Kanada och Kina, féljt av Frankrike och Tyskland. Sett éver
en tiodrsperiod tycks det inte finnas nagra tydliga tendenser till 6kad eller mins-
kad rapsproduktion i dessa lander. Stora producenter av solrosfrén &r Argentina,
Ryssland och Ukraina. | Ukraina har produktionen 6kat nagot, medan den mins-
kat ndgot i Argentina. (FAO, 2006)

De fyra storsta exportdrerna av oljevéxtfrd generellt sett & Argentina, Brasilien,
Kanada och USA. Den klart storsta nettoimportéren av oljevaxtfron ar Kina.
Kinas nettoimport &r ungefar lika stor som USA:s nettoexport eller Argentinas
och Brasiliens sammanlagda nettoimport. Kina har mer &n tiodubblat nettoim-
porten under en tioarsperiod.

For rapsfro finns tre stora exportorer i varlden. Australiens nettoexport uppgar
till ca 300 miljoner USD arligen, Frankrikes nettoexport uppgar till ca 500 mil-



joner USD och Kanadas nettoexport ar vard ca 900 miljoner (FAO, 2006). Au-
stralien har gatt frdn en marginell export i borjan av 1990-talet till att vara en
stor exportor. Ovriga nettoexporterande lander i vérlden finns i Osteuropa. Des-
sa lander har var for sig en mattlig export, men de osteuropeiska landerna har
tillsammans en stor nettoexport av rapsfré. Sverige kan betecknas som en me-
delstor nettoimportor av rapsfrd, med en nettoimport i storleksordningen 30 mil-
joner USD.

Produktionskostnader

Plessman m.fl. (2005) jamfor produktionskostnader for sojabdnor, rapsfron och
solrosfron i 11 lander spridda 6ver fyra varldsdelar. De 24 jamforda typgardarna
skall representera medelstora och stora lantbruksforetag med oljevéxtodling, ty-
piska for respektive land. Jamfort med svenska forhallanden &r géardarna stora.
Gardarna i Syd- och Nordamerika har mellan 480 och 2430 hektar och gardarna
i Europa har mellan 50 och 2250 hektar. Den pakistanska garden i jamfarelsen
har 6 hektar. For att kunna jamfora skordar och kostnader for dessa oljevéxtslag
har kvantiteter raknats om till rapsfroekvivalenter, sa att en rapsfroekvivalent
har samma foradlade varde i en Nordsjohamn oavsett véxtslag. Bakgrunden till
denna omréakning &r att sojabonor, rapsfron och solrosfrén i de stora Nordsjo-
hamnarna konkurrerar saval pd marknaden for olja som p& marknaden for
mjol/kakor/pellets.

Resultaten visar att produktionskostnaderna per ton rapsekvivalent &r hoga eller
mycket higa i Frankrike, Tyskland, Pakistan, Polen och Ungern samt pa en av
typgardarna i Tjeckien. | dessa fall ligger produktionskostnaderna pa éver 300
USD per ton, vilket motsvarar ca 2,40 kr/kg. | Argentina, Brasilien och Ukraina
ar daremot produktionskostnaderna laga, under 200 USD per ton (ca 1,6 kr/kg).
Daremellan finns Kanada, USA och en av de Tjeckiska typgardarna. Resultaten
visar alltsd att odlarna i Sydamerika och Ukraina producerar till lagst kostnad,
foljt av Nordamerika. Inom EU och i synnerhet Vasteuropa ar produktionskost-
naderna hoga. Liksom for spannmal galler att produktionskostnaderna &r lagst i
lander med laga produktpriser.

Negativt for sydamerikanska och ukrainska odlare &r hdéga transportkostnader
och héga transaktionskostnader, som en foljd av bristfallig infrastruktur och
problem med korruption. Detta avspeglas framfor allt i lagre produktpriser. Na-
got som péverkar transportkostnaderna inom ett land ar om transporten kan ske
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med pradm, jarnvag eller lastbil. I Argentina och Brasilien transporteras merpar-
ten av oljevéxtskorden med lastbil medan transporten i USA i stor utstrdckning
sker med pram. ISMEA (1999) redovisar kostnadsexempel fran dessa lander dar
pramtransport per ton och kilometer kostar mellan en tredjedel och en niondel
av kostnaden for landsvéagstransport. Transport pa jarnvag uppges kosta 55-80
procent av vad landsvégstransport kostar.

For EU:s del ser Plessman m.fl. tidigare hoga stodnivaerna som en viktig orsak
till det hogre kostnadslaget. Odlarna inom EU har darigenom kunnat 6verleva
trots hdgre kostnader &n i andra delar av varlden. Plessman m.fl. betecknar dock
jordar och klimatforhallanden Frankrike och Tyskland som mycket goda med
hdga hektarskdrdar. Hektarskdrden i Kanada ar betydligt lagre (under 2 ton/ha)
och odlingssésongen kortare, utan att produktionskostnaderna for den skull ar
sarskilt hoga. De i manga fall hoga kostnaderna i Polen, Tjeckien och Ungern
beror delvis pa att manga av de analyserade typgardarna nyligen fatt subventio-
ner for att investera i maskiner. Kostnadsberdkningarna har dock inte beaktat
subventionerna, utan de forutsatter att maskininvesteringarna som gjorts ar nor-
mala och att grdarna sjdlva betalat allt. Subventionerna har rimligen bidragit
till att gardarna investerat mer i maskiner 4n vad de skulle géra utan stod, eller
atminstone till att de tidigarelagt investeringar. N&r rante- och avskrivningskost-
nader sedan beraknas pa den befintliga maskinparken Gverskattas maskinkost-
naderna.

Det omrade dar kostnaderna skiljer sig mest mellan de analyserade typgardarna
ar avseende maskin- och arbetskostnader. Visserligen &r maskin- och arbets-
kostnaderna i genomsnitt lagst i de lander som uppvisar l1ag total produktions-
kostnad (Sydamerika och Ukraina) och hdgst i hogkostnadslanderna (EU), men
aven inom landerna finns anmarkningsvart stora skillnader i maskinkostnad.
Dessa skillnader kan endast delvis forklaras av skillnader i gardsstorlek. Resul-
taten antyder att det, oavsett land, finns en potential att sdénka produktionskost-
naderna pé en stor andel av gardarna genom battre ledning och organisation av
foretagen. Nar det géller kostnader for utsade, gddsel och véxtskydd visar
Plessman m.fl. att de europeiska gardarna generellt har hogre kostnader per kilo
produkt &n resten av varlden.

Odling av GMO-grodor ar ytterligare en faktor som kan paverka produktions-
kostnaden. Om produktionskostnaden per kilo produkt kan sénkas vasentligt ge-



nom att ga over fran en konventionell groda till en GMO-gréda riskerar lander
som avstéar fran odling av GMO att forsvaga sin konkurrensformaga. PG Eco-
nomics (2003) har analyserat méjliga effekter av att odla GMO-grédor for 16n-
samheten i brittisk vaxtodling. | fallet herbicidresistent hdstraps raknar de med
en skordedkning pd 10 procent och £15/ha (ca 200 kr/ha) hdgre odlingskostna-
der, jamfort med konventionell hostraps. Oversatt till svenska foérhallanden skul-
le detta motsvara en kostnadsminskning i storleksordningen 13 6re per kilo raps-
fr. En kostnadsminskning som &r svar att avfarda som forsumbar.

4.4 Mjolk
Produktion och handel

Néstan 70 procent av varldens mjolk produceras i Asien och Europa, med Indien
som det storsta enskilda producentlandet. Indien berdknas svara for ca 15 pro-
cent av vérldens mjolkproduktion och EU 25 for néstan en fjardedel av produk-
tionen (FAOQ, 2006). | Indien liksom i de flesta andra utvecklingslander ar pro-
duktionen dock smaskalig och bara en mindre del av mjolken foradlas industri-
ellt. Den storsta produktionsékningen i vérlden sker i Asien som svar pa okad
inhemsk konsumtion. Produktionstkningen &r sarskilt stark i Kina.

Sverige som land kan betecknas som en medelstor mjolkproducent och har i
forhallande till befolkningen en relativt stor mjélkproduktion. Sverige ar dock
nettoimportor av mjolk, liksom de flesta andra l&nder i vérlden.

Av varldens mjolkproduktion berdknas 11 procent omsattas pa vérldsmarkna-
den. Alla de stora exportlanderna finns i EU och Oceanien. EU och Oceanien
svarar tillsammans for ca 80 procent av den internationella handeln med mjolk-
produkter. Totalt 10 lander har en export av mjélkprodukter varderad till mer &n
1 miljard USD (se Tabell 3). Frankrike, Nederlanderna, Nya Zeeland och Tysk-
land har en export i storleksordningen 3-5 miljarder USD arligen. Australien,
Belgien, Danmark, Irland, Italien och Storbritannien exporterar for mellan 1 och
2 miljarder per ar.

Flera av de stora exportlanderna har samtidigt en mycket stor import, eftersom
de importerar vissa produkter och exporterar andra. Italien och Storbritannien ar
de tydligaste exemplen pa detta, eftersom de samtidigt som de tillhor de 10
storsta exportorerna ocksa ar vérldens tva storsta nettoimportorer av mjolkpro-
dukter. Sett till nettoexport ar Nya Zeeland stérst, foljt av Frankrike och Neder-
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landerna. Ocksa Australien, Danmark, Irland och Tyskland har en betydande
nettoexport. Bland de stora exportldnderna i EU syns inga tendenser till 6kad
nettoexport, vilket inte dr forvanande med tanke pa att produktionen begréansas
av mjolkkvoter. Nettoexporten fran Australien och Nya Zeeland har ungefar
fordubblats sedan bérjan av 1990-talet.

Tabell 3. Varldens stérsta exportorer och nettoimportorer av mjolkprodukter, miljo-
ner USD i genomsnitt 2002-2004*

Export Nettoexport Nettoexport mjolk / total export

Australien 1561 1363 0,017
Belgien 2030 -270

Danmark 1591 1209 0,019
Frankrike 4389 2274 0,006
Irland 1258 957 0,010
Italien 1286 -1613

Nederlanderna 3865 1864 0,008
Nya Zeeland 3014 2989 0,175
Storbritannien 1072 -1057

Tyskland 4928 1057 0,001

* Lander med export alternativt nettoimport 6verstigande 1 miljard USD.
Kélla: FAO (2006) och FN (2006).

Nya Zeeland &r den stdrsta nettoexportéren av mjolkprodukter. Mjélkprodukter
svarar ocksa for en stor del av landets exportintakter. Kvoten mellan landets net-
toexport av mjolkprodukter och vérdet av landets totala export far betecknas
som mycket hdg (Tabell 3). Inget annat land i vérlden uppvisar tillndrmelsevis
lika stark komparativ férdel inom mjolkproduktion. Kvoten mellan nettoexport
mjolk och véardet av den totala exporten antyder vidare att Australien och Dan-
mark har en nagot storre komparativ fordel inom mjélkproduktion an Frankrike,
Irland och Nederlanderna. Mjoélkkvoterna ar dock en felkalla i denna jamforelse,
da de kan halla tillbaka exporten. Kvoterna medfor att det anvanda mattet pa
komparativa fordelar riskerar underskatta vissa EU-landers konkurrensférmaga.

Marknadsférutsattningar

Konkurrenskraften for svensk mjolkproduktion kan métas bade i forhallande till
grannlanderna inom EU och i forhallande till resten av vérlden. Konkurrenskraf-
ten i forhallande till grannlanderna ar av storst betydelse for farskvaror med kort
héllbarhet, t.ex. konsumtionsmjolk och yoghurt. Dessutom har EU ett grans-
skydd for mjolkprodukter mot resten av varlden som gor konkurrensen fran lan-



der utanfér EU mindre kannbar &n vad den annars varit. Konkurrensen frn res-
ten av vérlden har trots det stor betydelse, eftersom EU exporterar mjélkproduk-
ter till lander utanfor EU (om an med exportbidrag) samtidigt som andra lander
exporterar till EU. Férhandlingarna inom WTO, om de villkor som skall gélla
for den internationella handeln med jordbruksprodukter, kommer med stdrsta
sannolikhet innebéra att andra lander far lattare att exportera till EU samt att
mjolkpriset inom EU sjunker ytterligare. | WTO-férhandlingarna har exempel-
vis EU foreslagit att exportsubventionerna skall tas bort, vilket leder till sankt
mjélkpris om inte produktionen inom unionen samtidigt minskar.

Det finns aven forslag pa att avskaffa mj6lkvoterna inom EU. Detta kommer i s&
fall att medféra 6kad mjoélkproduktion i de mest konkurrenskraftiga regionerna
inom unionen, dar produktionen hitintills hllits tillbaka av kvoterna. Okad pro-
duktion kan i sin tur leda till att mjolkpriset sjunker nagot, vilket forsamrar de
minst konkurrenskraftiga gardarnas majligheter att kunna konkurrera. Ett bort-
tagande av mjolkkvoterna kan darfor forvéntas bidra till att mjélkproduktionen
Okar i vissa EU-lander samtidigt som den minskar i andra.

Produktionssystem

Produktionskostnaderna i mjélkproduktionen beror mycket pa vilket produk-
tionssystem som tillampas. Klimatet ger de grundldggande forutséttningarna for
att tillampa ett visst produktionssystem. ISMEA (1999) definierar tre olika typer
av system for att bedriva mjolkproduktion:

e Ensilagesystem
e Betessystem
e  Subtropiska system (feedlot)

Ensilagesystemet ar det dominerande i Kontinentaleuropa, Kanada och norddst-
ra USA. Korna utfodras huvudsakligen med gras- och/eller majsensilage samt
kraftfoder. Jamférelsevis stora investeringar i byggnader karaktariserar detta sy-
stem. Insatsen av arbetskraft per kilo mjolk ar ocksa storre an i de andra syste-
men, samtidigt som gardarna vanligen &r mindre an i betessystemen och i syn-
nerhet de subtropiska systemen. Kornas mjélkavkastning ar hdg och sasongsva-
riationen (skillnaden i producerad mangd mjolk mellan olika delar av aret) ar
mattlig.
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Betessystemet karaktériserar mjolkproduktionen i Argentina, Australien, Nya
Zeeland, Irland och delar av Storbritannien. Mjélkkorna gar ute pa bete aret runt
och byggnaderna inskranker sig i manga fall till ett mjélkstall. Férutom bete far
korna kraftfoder och ibland en sparsam tilldelning av grovfoder under vintern.
Sasongsvariationen &r stor, eftersom korna i hég utstrackning sinldggs under
vintern da betesavkastningen ar 1ag. Mjolkavkastningen per ko ar lagre an i ensi-
lagesystemet (mjélkavkastningen per hektar ar av storre betydelse i detta sy-
stem). Sasongsvariation samt langa transportavstand medfor att exporten fran
lander med betessystem inriktas pa produkter med lang hallbarhet, som mjolk-
pulver, ost och smor.

De subtropiska systemen kallas dven feedlot-system (Hemme & Deeken, 2005).
Det 4r dominerande i sydvastra USA och norra Mexico, men finns ocksa i andra
varma omraden som kring Medelhavet. Utfodringen baseras i hog utstrackning
pa inkopt foder, saval vad galler kraftfoder som grovfoder. Byggnadsinvester-
ingarna ar mattliga eftersom korna gar utomhus med soltak som enda skydd.
Mijolkavkastningen per ko dr hog och sasongsvariationen lag. Gardarna ar stora
med hundratals eller tusentals kor.

Till ovanstéende indelning kan ldggas sméskaliga system med bara nagra f& kor
per gard (Hemme & Deeken, 2005). De smaéskaliga systemen ar arbetsintensiva
och bygger pa att arbetskraften ar billig. Mjolkproduktionen i de flesta u-lander
ar av den smaskaliga typen. Till exempel beraknas mer &n 70 procent av den In-
diska produktionen komma fran gérdar med tva kor eller bufflar (OECD, 2006).
Den sméaskaliga produktionen &r ocksé av stor omfattning i flera lander i Osteu-
ropa, t.ex. Polen, Ukraina och Ungern.

Produktionskostnader

Hemme & Deeken (2005) jamfor produktionskostnader i mjolkproduktionen i
33 lander over hela varlden. For varje land analyseras 1-4 typgardar som repre-
senterar medelstora och stora mjolkgardar i respektive land. Sverige tillhér hog-
kostnadslanderna, tillsammans med de flesta andra lander i Vasteuropa. Aven
Kanada tillhor hogkostnadslanderna, men pa mjélkomradet har Kanada ocksa en
jordbrukspolitik som liknar den i EU.

Overlag &r produktionskostnaderna laga i Sydamerika, Asien och Oceanien.
Produktionskostnaden per kilo mjdlk &r, grovt raknat, nastan dubbelt s& hdg i



Visteuropa som i lagkostnadslanderna (den ligger i intervallet 1-2 kr/kg i lag-
kostnadslanderna). Ungefar samma relation géller for mjolkpriset; mjolkpriset i
EU-15 &r knappt det dubbla jamfort med exempelvis Argentina, Brasilien, Chi-
le, Indien, Vietnam och Nya Zeeland. Studien visar att det aven inom Osteuropa
finns lander med potential att kunna producera mjolk till 1ag kostnad, om an inte
lagst bland de jamforda landerna. Polen, Tjeckien och Ukraina har laga kostna-
der pa grund av att mark och arbetskraft ar billig samtidigt som kapitalkostna-
derna & mattliga. Argentina ar det land som uppvisar allra lagst produktions-
kostnader. Har finns goda naturliga forutsattningar och priserna pa produktions-
faktorerna ar laga.

Allra hogst ar produktionskostnaderna i lander eller regioner som har héga stod-
nivaer, med Schweiz och Norge som mest extrema exempel. Irland, Storbritan-
nien och USA &r lander med en kostnadsniva nagot under merparten av de vést-
europeiska landerna (ca 2,50 kr/kg). Kina, ett land med starkt expanderande
mijolkproduktion, uppvisar relativt 1dga produktionskostnader men tillhér inte
landerna med allra lagst produktionskostnad. OECD (2005) pekar pa att den Ki-
nesiska produktionen lider av délig produktivitet samt begransad tillgang pa vat-
ten och 1amplig mark.

Nivan pa produktionskostnaden tycks i hdg grad vara relaterad till vilken typ av
produktionssystem som tillampas. Lagkostnadslanderna i Sydamerika, Asien
och Oceanien tillampar huvudsakligen betesbaserade produktionssystem (framst
Argentina, Australien och Nya Zeeland) eller sméskaliga system. Produktions-
kostnaden &r hég i ensilagesystemen. Feedlot-system, dar studien omfattar typ-
gardar frdan USA, Spanien, Israel och Australien, uppvisar en produktionskost-
nad som i genomsnitt &r knappt 20 procent l&gre &n i ensilagesystemen. Samti-
digt visar resultaten att andra faktorer an produktionssystem har stor betydelse
for att forklara kostnadsskillnader mellan och inom l&nder.

Hemme & Deeken (2005) redovisar hur nagra viktiga kostnadsposter skiljer sig
mellan lander. Generellt & mjolkproduktion arbetsintensiv och arbetskraftskost-
naden &r darfor betydelsefull. Medan typgardarna i Osteuropa, USA, Argentina,
Chile, Australien och Nya Zeeland har arbetskraftskostnader i storleksordningen
3-8 USD per 100 kilo mjolk, ligger den véasteuropeiska arbetskraftskostnaden i
intervallet 5-60 USD per 100 kilo. De tre svenska typgardarna i studien uppvisar
en arbetskraftskostnad i storleksordningen 15-30 USD per 100 kilo mjolk, jam-
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fort med ca 10 USD per 100 kilo i Danmark, Storbritannien, Irland. De svenska
typgérdarna har en medelmattig arbetsproduktivitet (kg mjolk/timme) samtidigt
som arbetskraften ar dyr (ett alternativvarde har i studien beréknats for lantbru-
karfamiljens egen arbetsinsats). Liksom i 6vriga vasteuropeiska lander lider den
svenska produktionen av att den &r kapitalintensiv. Kostnaden for kapital ar
dock av mindre betydelse &n arbetskraftskostnaden; pa flertalet typgardar varl-
den over ligger kapitalkostnaden i intervallet 1-4 USD per 100 kilo mjélk. Mark
och mjolkkvot ar produktionsfaktorer som &r forhallandevis billiga i Sverige,
men detta dr samtidigt ett tecken pa svag lénsamhet i jordbruket. Rekryterings-
kostnaderna i Sverige forefaller ligga pa genomsnittet for Europa och Nordame-
rika. Ett omrade dar Sverige utmarker sig dr den hoga mjélkavkastningen per
ko. Den hdga avkastningsnivan verkar dock inte resultera i en lag produktions-
kostnad, men det kan inte uteslutas att produktionskostnaden per kilo mjoélk
hade varit annu hogre med en lagre avkastningsniva.

Foder &r den stdrsta kostnadsposten i mjdlkproduktionen och kan svara for halva
den totala produktionskostnaden. Hemme & Deeken sarskiljer dock inte foder-
kostnaden. Sannolikt beror detta pd att den &ar svar att berakna eftersom den in-
nefattar flera andra kostnader, som arbetskraft, kapital och mark. Nilsson m.fl.
(2005), Nilsson & Nordgren (2003) samt LRF (2005) har jamfért foder- och ar-
betskraftskostnaden i Sverige med nagra grannlander. Dessa typgardsjamforel-
ser pekar pa hogre foder- och arbetskostnad per kg mjolk &n i jamférbara ut-
landska produktionssystem i Belgien, Danmark, Holland och Tyskland. I den
svenska mjolkproduktionen anvéands en storre andel kraftfoder &n i évriga lan-
der, framst beroende pa att grasensilage ar det dominerande grovfodermedlet i
Sverige. | de sydliga grannlanderna kan man anvanda billigare grovfoder, i form
av majsensilage och bete, tack vare formanligare klimat. Detta grovfoder kan i
viss man ersatta kraftfoder. Priset per kg for inkopt kraftfoder anges dessutom
vara hogre i Sverige an i de jamforda landerna. | vilken man det hogre priset i
Sverige beror pa kvalitetsskillnader, hogre transportkostnader pé grund av langa
avstand eller bristande konkurrens péa fodermarknaden har inte undersokts. Sam-
mantaget visar Nilsson m.fl. (2005) pa att foderkostnaden i Sverige ligger 10-15
procent dver den i Danmark och Nederlanderna.

Adderas den hogre arbetskostnaden i Sverige till den hégre foderkostnaden visar
Nilsson m.fl. pd att den sammanlagda foder- och arbetskostnaden ligger ca 15
procent higre pa de svenska typgérdarna an i Danmark och Nederlanderna.



Slutligen bor det papekas att produktionskostnaderna i primarproduktionen inte
ger hela bilden av kostnadsstrukturen i ett enskilt land, eftersom den internatio-
nella handeln med mjolkprodukter inte sker med farsk mjolk direkt fran géarden
utan med mer eller mindre foradlade produkter. Forutsattningar och kostnader i
mejeriledet (om det dverhuvud taget finns) har darfor ocksa betydelse for om
mjolksektorn i ett land kan konkurrera pa den internationella marknaden. Exem-
pelvis pekar Kaspersson m.fl. (2002) pé att forutsattningarna inom mejeriindu-
strin i de dsteuropeiska landerna inte alls &r lika goda som i primérproduktionen.
For avlagsna lander &r den langa transporten dessutom ett problem och i synner-
het da for farskvaror.

4.5 Griskott
Produktion och handel

Vérldens griskéttsproduktion &r i hég grad koncentrerad till EU, Nordamerika
samt dstra och syddstra Asien. De enda storre producentlanderna utanfor dessa
omraden &r Brasilien och Ryssland. Kina &r det utan konkurrens storsta produ-
centlandet och beddms svara for ndra halften av varldsproduktionen, matt som
producerad kvantitet (FAO, 2006). Produktionen i Kina berdknas dessutom ha
okat med 50 procent pa en tiodrsperiod. Andra viktiga producentldnder som
Brasilien, Kanada och Spanien har 6kat produktionen i liknande storleksord-
ning, d4ven om okningen kvantitetsmassigt dr avsevart mycket mindre. Aven i
Danmark, Tyskland och USA har produktionen ¢kat méarkbart. 1 Vietnam har
produktionen ungefar fordubblats pa en tiodrsperiod. Den brittiska och neder-
landska produktionen har daremot minskat nagot.

De lander i varlden som exporterar mest griskott aterfinns bland ett antal lander
i EU-15 och i Nordamerika (Tabell 4). Danmark &r den tveklost stérsta exporto-
ren och vérdet av exporten uppgick till 3,8 miljarder USD under 2004 (FAO,
2006). Belgien, Kanada, Frankrike, Tyskland, Nederlanderna, Spanien och USA
ar ocksa stora exportorer av griskott, med en export som uppgick till mellan 1,3
och 2,2 miljarder USD &r 2004. Darefter foljer Italien. Inte forrdn pa 10 och 11
plats aterfinns lander utanfér EU-15 och Nordamerika. Brasilien exporterade for
800 miljoner och Kina for knappt 600 miljoner USD under 2004.

Intressant att notera nar det géller Brasilien ar att exporten fyrdubblats under en
fyradrsperiod, saval véarde- som kvantitetsmassigt. Aven Kanada, Tyskland och
Spanien har 6kat exporten kraftigt; under en femarsperiod har den ungefar for-
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dubblats. Ocksa Italien och USA har okat exporten mérkbart pa senare ar. Dan-
mark och Nederldnderna, som traditionellt varit de storsta exportérerna av
griskott, uppvisar inte samma 6kningstakt. Den danska exporten har tkat ca 60
procent under en 15-arsperiod. Den nederlandska exporten har kvantitetsmassigt
inte forandrats namnvért pa 15 ar. En viktig orsak till att den nederlandska pro-
duktionen inte 6kat ar att miljoproblem och milj6lagstiftning medfért begréns-
ningar p& produktionens omfattning. | viss man galler detta ocksd Danmark.
(Kalla exportdata: FAO, 2006)

Tabell 4. Sverige jamfort med varldens storsta exportorer och nettoimportorer av
griskott 2004*, miljoner USD

Export Nettoexport Nettoexport griskott / total export
Belgien 1763 1307 0,005
Brasilien 800 799 0,010
Danmark 3754 3496 0,054
Frankrike 1313 95 0,000
Italien 951 -1006
Japan 1 -5203
Kanada 1903 1592 0,006
Kina 564 214 0,000
Nederlanderna 2135 1520 0,007
Ryssland 17 -650
Spanien 1559 1331 0,009
Storbritannien 286 -2121
Sverige 87 -234
Tyskland 2157 -191
USA 2092 669 0,001

* Lander med export alternativt nettoimport éverstigande 500 miljoner USD, inklusive beredda
produkter av griskott.
Kélla: FAO (2006) och FN (2006).

Ser man till nettohandel med griskdtt, dvs. ndr exporten justerats for import av
griskatt, framstar Danmark dnnu tydligare som den stora exportéren med en net-
toexport vérd 3,5 miljarder USD 2004. Aven Belgien, Kanada, Nederlanderna
och Spanien &r stora nettoexportdrer, med en nettoexport i storleksordningen 1,5
miljarder USD &r 2004. Brasilien och USA har en nettoexport pa ca 700 miljo-
ner USD, medan Kinas &r mindre. Frankrikes nettoexport ar relativt liten och
Tyskland 4r i sjélva verket nettoimportor. Trots att Italien &r bland de 10 stérsta
exportorerna ar landet i sjalva verket varldens tredje stérsta nettoimportér av
griskott. Forklaringen ar att exporten mestadels bestar av foradlade produkter,



medan stora mangder oféréadlat kott importeras. Den allra stérsta nettoimporto-
ren &r Japan, med en nettoimport av griskétt som motsvarade 5,2 miljarder USD
2004. Andra stora nettoimportorer ar Storbritannien, Italien och Ryssland. Sve-
rige kan betraktas som en medelstor nettoimportér med en nettoimport vard
drygt 200 miljoner USD. (FAO, 2004)

Danmark &r det land bland de stora exportérerna som uppvisar starkast kompa-
rativ fordel inom griskéttsproduktion, matt som kvoten mellan nettoexporten av
griskott och vardet av landets totala export (Tabell 4). Darnast foljer Brasilien
och Nederladnderna. USA har visserligen néstan lika stor nettoexport som Brasi-
lien, men for Brasilien ar griskott en 10 ganger viktigare exportprodukt. Att an-
vanda kvoten mellan nettoexport av griskétt och landets totala export som matt
pa landernas langsiktiga konkurrensformaga ar dock vanskligt, eftersom de
snabba produktionsdkningarna i vissa lander kommer att férandra rangordning-
en mellan landerna.

Produktionskostnader

Hoste & Backus (2003) har jamfort produktionsforutsattningar och produk-
tionskostnader for griskott i Brasilien, Kanada, Kina, Nederlanderna, Polen och
USA. Av dessa sex lander &r det Nederldnderna som ar mest likt Sverige. Kina
berdknas svara for narmare 50 procent av varldens griskottsproduktion och mer-
parten av uppfodningen &r mycket smaskalig (for husbehov). Studien visar
emellertid att produktionskostnaderna i lite storre kommersiella produktionsan-
laggningar i Kina ar hogre an i de andra undersokta landerna (4 procent hogre
&n i Nederlanderna). Det finns flera orsaker till detta. Stora investeringar i
byggnader, ineffektiv produktion och dalig tillgang pa kapital &r nagra orsaker.
Fodret visar sig dessutom vara dyrare &n i évriga lander, eftersom Kina &r netto-
importor av flera foderravaror. Arbetskraften ar billig, men detta véger inte upp
de ovriga kostnadsnackdelarna. Hoste & Backus menar ocksd att en eventuell
produktionsdkning i Kina kommer att absorberas av den stora inhemska mark-
naden, genom att okat valstand bidrar till 6kad efterfragan.

Nederlanderna visar sig ha nast hogst produktionskostnader. Bidragande orsaker
&r dyra byggnader och hdga I6ner. Investeringen per sugga, inklusive byggnader
for slaktsvin, beraknas vara 4,5 ganger storre dn i Brasilien dar betydligt enklare
och billigare byggnader anvands. Ett annat problem i Nederlanderna &r hdga
kostnader for att bli av med gddseln, dessa kostnader berdknas uppga till 73 ore
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per kilo slaktad vikt. De hollandska uppfédarna véager upp det héga kostnadsla-
get genom att vara effektiva, vilket avspeglas i lag foderforbrukning och lag ar-
betsinsats per gris. Tillgangen och narheten till stora importhamnar bidrar till att
hélla foderkostnaderna nere, trots att det mesta fodret importeras.

Produktionskostnaderna beraknas enligt Hoste & Backus vara 10 procent lagre i
Kanada, Polen och USA, &n i Nederlanderna. Bdde USA och Kanada har god
tillgdng pa billigt foder, eftersom dessa lander ar stora nettoexportorer av
spannmal. Foderkostnaderna ar ocksa lagst bland de jamférda landerna, vilket
har mycket stor betydelse eftersom fodret svarar for atminstone halva produk-
tionskostnaden. Langt driven storskalighet, saval inom uppfodnings- som slakt-
ledet, karaktériserar den kanadensiska och i synnerhet den amerikanska gris-
kottsproduktionen. I USA finns ingen generell djurskyddslagstiftning, men
branschen sjélv satter upp vissa riktlinjer. Produktionen tenderar ett expandera i
stater med gles befolkning och mojlighet att bli av med godseln fran de storska-
liga anlaggningar som byggs. Kostnaderna for att bli av med godseln ar dock pa
vég upp i bade Kanada och USA som en foljd av striktare miljolagstiftning.

Polen klarar att halla en lag produktionskostnad genom ett allmant lagt kost-
nadslage, med undantag for foder. Saval 1oner som byggnadskostnaderna ar lag-
re, men effektiviteten, i form av t.ex. foderforbrukning per kg kott, ar 1ag. Kott-
kvaliteten uppges ocksa vara lagre i Polen och exporten kommer darfor sanno-
likt g till lander i Osteuropa snarare an vasterut. Jordbrukets smaskalighet i Po-
len &r ett hinder for griskottsproduktionens expansion. Flera undersékningar vi-
sar tydligt pa betydande stordriftsfordelar i bade uppfodnings- och slaktledet.

Den brasilianska uppfédningen har fordelar i form av god tillgang pé billigt fo-
der, billig arbetskraft och ett klimat som mojliggér enklare byggnader. Problem
finns i form av en mycket dalig infrastruktur, bristfalliga sanitara forhallanden
och lag kattkvalitet. Brasiliens export ar darfor inriktad pé fryst griskott som ex-
porteras till Ryssland och lander i Asien. Produktionskostnaden beréknas vara
25 procent lagre an i Nederlédnderna, tack vare billigt foder, billig arbetskraft
samt avsaknad av miljé- och djurskyddsregler. Sammantaget kan Brasilien sa-
gas ha en valdig potential att 6ka produktionen och exporten, men detta kraver
ocksa forbattrad kottkvalitet, effektivitet och infrastruktur. Véxelkursens utveck-
ling har ocksé betydelse. En framgangsrik brasiliansk jordbruksexport kan éver
tiden bidra till att starka Brasiliens valuta sa att produktionskostnaden 6kar na-



got relativt andra landers produktionskostnad. (Hoste & Backus, 2003; The
Economist, 2005)

LRF (2005) har jamfort produktionskostnader for griskétt mellan Danmark, Fin-
land, Sverige och Tyskland. Resultaten visar pd en svensk kostnadsniva som
ligger 15 procent 6ver den danska. Den finska ligger 20 procent 6ver och den
tyska 8 procent éver dansk kostnadsniva. Fodret utgor atminstone halva produk-
tionskostnaden. Sverige hade i underékningen 15 procent hége foderkostnader
an Danmark, vilket dels beror pa lagre produktivitet (farre producerade grisar
per sugga) och dels pa hogre foderpris. Foderpriset kan vara hogre pa grund av
hogre transportkostnader for framst importerade foderravaror, men i undersok-
ningen anger man ocksa att skillnaden kan bero pa tillfalligheter under det ana-
lyserade aret. Vidare pekar studien pd nagot hogre arbetsatgang i den svenska
produktionen.

Den stora skillnaden mellan Danmark och Sverige ligger pa byggnadskostna-
derna. Sverige beréknas ha 0,20 euro per kilo slaktad vikt eller 34 procent hdgre
byggnadskostnad. Den hdgre kostnaden beror pa storre byggnadsyta per gris,
dels pa grund av svensk djurskyddslagstiftning och dels pa grund av skillnader i
byggtradition. Aven Jordbruksverket (2005a) konstaterar att man i Danmark
bygger ytsnlare och att skillnaden mot Sverige bara till viss del kan forklaras
av skillnader i djurskyddslagstiftning.

En nagot aldre underdkning (Jonasson & Andersson, 1997) anger att skillnader i
lagstiftning mellan Sverige och Danmark 6kar den svenska produktionskostna-
den med ca 50 6re per kilo kott. En del av skillnaderna mellan landerna &r dock
pa vag att jamnas ut som en foljd av striktare regler i Danmark. Jonasson & An-
dersson har i sina berakningar studerat ett hypotetiskt danskt produktionssystem
byggt i Sverige och funnit en kostnadsskillnad pd 1,13 kronor per kilo kott.
Denna fordelas pa “oforklarad skillnad i produktionsresultat” 40 ore, byggtradi-
tion 22 6re och den nyss namnda effekten av strangare lagstiftning 51 6re. Skill-
naderna finns framst i smagrisproduktionen. Priser pd produktionsmedel har an-
tagits vara desamma i det svenska och det danska systemet.
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4.6 NoOtkott
Produktion och handel

Omkring 60 procent av vérldens notkreatur finns i Sydamerika, sédra Asien och
i Afrika. Av producerad kvantitet n6tkott kommer daremot ca 60 procent fran
Nordamerika, Sydamerika och EU-15. Dessa siffror visar pa skillnaden i pro-
duktivitet mellan & ena sidan Nordamerika och EU-15 och & andra sidan sédra
Asien och Afrika. USA ar det stdrsta producentlandet, foljt av Brasilien, Kina,
Indien och Argentina. Sett 6ver en tioarsperiod har produktionen 6kat med ca 30
procent i Sydamerika och 20 procent i Asien, medan den minskat med drygt 10
procent i Europa. (FAO, 2006).

En genomgang av FAO:s exportstatistik visar att de flesta lander i vérlden ex-
porterar ndtkott. Ett tiotal lander exporterar i stor skala men 6évriga lander, in-
klusive Sverige, har en forhallandevis blygsam export. Exporten fran de stora
exportlanderna uppvisar ibland stora skillnader mellan olika ar. Dels beroende
pa torka som leder till minskad produktion (i lander med betesbaserad produk-
tion), dels beroende pa att export stoppas pé grund av sjukdomsutbrott (mul- och
klévsjuka och BSE).

Australien ar det storsta exportlandet med en export som varderas till 2,7 miljar-
der USD per ar. Déarefter foljer USA (se tabell 5). USA har dock under den se-
naste tiodrsperioden gatt fran att ha varit nettoexportér till att bli nettoimportor,
pa grund av okande inhemsk konsumtion. Brasilien har nast efter Australien den
storsta nettoexporten av notkott. Brasilien ar ocksé det land i varlden som upp-
visar den stdrsta och mest stabila 6kningen av notkottsexporten. I mitten av
1990-talet lag exporten omkring 200 000 ton och 2003-2004 lag den éver 1 mil-
jon ton. Aven den kanadensiska exporten dkar. Statistiken tyder pa en fordubb-
ling av sdvil export som nettoexport under en tiodrsperiod, om an med variation
mellan aren. Bland de stora europeiska exportdrerna av notkott ar den mest
markbara forandringen under den senaste tioarsperioden att fransk notkottsex-
port kvantitetsmassigt gatt ned med i storleksordningen 40 procent, s att landet
blivit nettoimportor. Sveriges nétkottsexport ar blygsam (ca 10 000 ton/ar) och
Sverige dr med hansyn till landets storlek en stor nettoimportér. Nettoimportens
varde 2004 uppgick till ca 200 miljoner USD. (FAO, 2006)

Matt som kvoten mellan nettoexport av notkétt och total export &r det Nya Zee-
land som uppvisar starkast komparativ fordel inom noétkéttsproduktionen (Ta-



bell 5). Déarefter foljer, i fallande ordning, Australien, Argentina, Brasilien och
Irland. Samtliga dessa lander har goda eller mycket goda forutsattningar for are-
truntbete. For Kanada och Nederlanderna ar notkétt en mindre betydelsefull ex-
portvara.

Tabell 5. Varldens storsta exportorer och nettoimportérer av n6tkott*, miljoner USD

Export Nettoexport Nettoexport notkott / total export
Argentina 697 691 0,023
Australien 2708 2695 0,035
Brasilien 1675 1608 0,021
Frankrike 864 -40
Irland 1203 1154 0,012
Italien 309 -1334
Japan 6 -1884
Kanada 1252 765 0,003
Nederlanderna 1424 701 0,003
Nya Zeeland 1039 1010 0,059
Ryssland 8 -628
Sydkorea 3 -830
Tyskland 1216 568 0,001
USA** 2141 -952

* Lander med export alternativt nettoimport éverstigande 500 miljoner USD, inklusive beredda
produkter av notkott. Genomsnitt for aren 2002-2004.

** Under 2004 var exporten en femtedel av normal pga. exportstopp med anledning av BSE.
Kélla: FAO (2006) och FN (2006).

Produktionskostnader

Notkottsproduktion kan baseras antingen pa kalvar fran mjolkkor eller pa kalvar
fréan dikor. Av de 10 lander i véarlden som har en export av notkott pd mer dn
500 miljoner USD arligen (se Tabell 5), har de flesta en notkottsproduktion som
i hog grad baseras pa kalvar fran dikor. | Argentina, Australien, Brasilien, Ka-
nada och USA svarar dikorna for mer an 75 procent av koantalet. | Frankrike, pa
Irland och Nya Zeeland &r andelen dikor knappt 50 procent. | Nederldnderna
kommer merparten av kalvarna fran mjolkkor och tillgangen pé kalvar ar darfor
beroende av utvecklingen i mjélkproduktionen.

Dikoproduktion baseras som regel pa gras. | USA, pé sodra halvklotet och pa Ir-
land utgors fodret nastan uteslutande av bete och djuren gar ute aret runt. I 6vri-
ga europeiska ldnder samt Kanada bestar grovfodret vanligen av bade gréasensi-
lage och bete.
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Deblitz m.fl. (2004b) jamfor produktionskostnader for kalvar fran dikor i 10
lander 6ver hela varlden. Analysen visar tydligt att de jamforda landerna pé s6d-
ra halvklotet, i detta fall Argentina, Australien, Brasilien och Namibia, har laga
kostnader for att producera kalvar (i storleksordningen 50-100 USD per 100 kg
levande vikt). | dessa lander baseras produktionen nastan uteslutande pa bete,
vilket bidrar till Iaga foder- och arbetskostnader. Inga byggnader behdvs heller.
Dock &r antalet avvanda kalvar per ko lagt i Argentina och Brasilien. Aven i
USA dér ranchdrift dominerar utgors fodret ndstan uteslutande av bete, men
kostnadsnivan hamnar pa i storleksordningen dubbelt upp mot landerna pa sodra
halvklotet (ca 200 USD per 100 kg levande vikt). Detta pa grund av ett allmant
hogre kostnadslage.

For de analyserade europeiska typgdrdarna ar kostnadslaget mera blandat; fran
den amerikanska nivan upp till fyrdubbelt mot kostnaderna pa sodra halvklotet.
Inom Europa finns en stérre mangfald av produktionssystem, delvis for att hoga
stodnivaer gor det mojligt att bedriva produktion i omraden och med uppfod-
ningsformer dar produktionskostnaderna ar hdga. | samtliga av de studerade eu-
ropeiska landerna (Frankrike, Irland, Tyskland, Ungern och Osterrike) ar kost-
naderna for foderproduktion hdga. Med undantag for Irland anvénder de europe-
iska typgardarna i studien 40-60 procent av grovfoderarealen till att producera
grasensilage eller ho. Den europeiska produktionen ar ocksa sméskalig, jamfort
med Argentina, Australien, Brasilien och USA dar djuren gar fritt pa stora be-
tesmarker. Nar det galler kostnaden for mark per producerat kilo levande vikt
syns daremot inget tydligt monster beroende pé land eller produktionssystem.

Aven om ingen kostnadsjamfarelse funnits tillganglig ar det intressant att notera
att dikoproduktionen expanderat i Kanada. Kanada har liknande klimatférutsatt-
ningar som Sverige. Till skillnad mot Sverige &r stoden till nétkottsproduktionen
marginella, men den kanadensiska produktionen har & andra sidan en viktig for-
del i tillgdngen pa stora sammanhangande arealer med betesmark.

For slutgddning av handjur finns tvd dominerande metoder for att forse djuren
med foder (Deblitz m.fl., 2004a):

o  Grasbaserade system, ofta med stor andel bete. Vanliga pa sédra halv-
klotet och forekommer i manga europeiska lander (t.ex. Irland och Os-
terrike).



e System baserade pa majs, spannmal och sojabénor med intensiv upp-
fodning pa stall eller i s.k. feedlots. Dominerande i USA och férekom-
mer i manga europeiska lander (t.ex. Frankrike och Tyskland).

| de grasbaserade systemen och/eller nar kalvarna kommer frén dikor &r stutupp-
fodning dominerande, medan uppfédning av tjurar dominerar i system baserade
pa majs/spannmal/sojabonor och/eller da kalvarna kommer fran mjolkkor.

Deblitz m.fl. (2004b) jamfor produktionskostnader for slutgédning av handjur i
15 lander. Kostnaderna visar sig vara lagst i Argentina, Uruguay och Pakistan
(100-150 USD per 100 kg slaktad vikt). I Australien, Brasilien, Namibia, Polen,
Tjeckien, Ungern och USA &r kostnaderna mattliga, eller dubbelt s hoga som i
landerna med lagst kostnad. Landerna inom EU-15 uppvisar i samtliga fall hoga
produktionskostnader (6ver 300 USD per 100 kg). Inkdp av kalvar svarar for i
storleksordningen 20 till 70 procent av totalkostnaden i de studerade landerna.
Intressant att notera ar att kalvpriserna &r l1aga i lander med lagt Kottpris och
hoga i lander med hogt kottpris. P4 samma satt framgar det tydligt att produk-
tionskostnaderna i respektive land totalt sett anpassar sig till kéttpriser och even-
tuella stod i landet.

Utover kalvar ar kostnader for foder (inkl bete) ocksa en stor kostnadspost i
uppfodningen. Dessa sérredovisas dock inte av Deblitz m.fl. och det &r dérfor
svart att dra nagra generella slutsatser. Daremot framgar det att arbetskostnaden
ar lag i de betesbaserade produktionssystemen och i storskalig slutgédning av
feedlot-typ.

Lagkostnadslandernas konkurrensférmaga

Kommer de laga produktionskostnaderna i lander som Argentina och Uruguay
att leda till kraftigt 6kad export darifran och darmed till en prispress pa den in-
ternationella marknaden? Mycket tyder pé att potentialen for okad export fran
lagkostnadslianderna &r begréinsad. Okad notkottsproduktion kraver ékad diko-
produktion, som i sin tur ar beroende av tillgang pa lamplig betesmark for att
uppna laga produktionskostnader. Tillgangen pa stora arealer billig mark lamp-
lig for aretruntbete ar dock begréansad och i vissa omraden konkurrerar notkotts-
produktion med annan markanvéndning. | Argentina konkurrerar mjolkproduk-
tion och i synnerhet odling av avsalugrédor om marken (Deblitz & Ostrowski,
2004). | de delar av Argentina dar forhallandena dr lampliga for véaxtodling har
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den relativa lénsamheten i att odla avsalugrodor tenderat att férbattras dver ti-
den.

Tillgangen pé billig spannmal talar i och for sig for att intensiv slutgddning av
handjur kan vara konkurrenskraftig i Argentina, vilket skulle kunna fristalla are-
aler for dikoproduktion. Emot detta talar att det argentinska notkoéttets image av
naturlig betesbaserad produktion skulle forstoras, att tillgdngen pa kapital ar da-
lig och att tradition spelar en stor roll i argentinsk produktion (Deblitz &
Ostrowski, 2004).

Brasilien har som namnts kraftigt 6kat produktion och export under ett antal &r.
Deblitz m.fl. (2004a) menar att potentialen till ytterligare 6kad produktion i Bra-
silien framst ligger i dkad produktivitet, men pekar samtidigt pa att 6kad pro-
duktion kan komma att vagas upp av ékad inhemsk konsumtion. The Economist
(2005) pekar vidare pa Brasiliens problem med t.ex. délig infrastruktur, mul-
och klovsjuka och bristande laglydnad som hinder for 6kad export av jordbruks-
produkter generellt.

Ytterligare en faktor som paverkar den sydamerikanska produktionens konkur-
renskraft &r transportkostnader. Deblitz m.fl. (2004a) anger som exempel att
transportkostnaden fran Buenos Aires till Hamburg av kylt kétt pa bat uppgar
till 0,30-0,34 USD per kilo, dvs. omkring 2,50 kronor per Kilo.

4.7 Slaktkyckling
Produktion och handel

| den internationella statistiken saknas tillforlitliga data om produktion av och
handel med kycklingkaétt. Darfor far jamforelsen av exportlander avse fjaderfa-
kott. Av varldens produktion av fjaderfakdtt berdknas 85 procent utgdras av
kyckling, men andelen varierar mellan l&ander.

Produktionen av fjaderfakott okar i alla vérldsdelar. Procentuellt sett &r 6kning-
en storst i Asien, dar produktionen dkat med mer an 50 procent pa en tioarsperi-
od. Inom EU-15 finns dock en tendens till minskad produktion. De fyra enskilda
lander som producerar mest fjaderfédkott ar Brasilien, Kina, Mexico och USA.
USA beraknas svara for 23 procent av varldsproduktionen, Kina for 18 procent,
Brasilien for 11 procent och Mexico for knappt 3 procent. Darefter foljer ett 20-



tal lander som vardera svarar for 1-2 procent av varldsproduktionen. Sveriges
andel &r drygt en tiondels procent. (FAO, 2006)

Tabell 6. Varldens stérsta exportorer och nettoimportorer av fjaderfakott 2004*, mil-
joner USD

Export Nettoexport Nettoexport fiaderfakott / total export
Belgien 757 305 0,001
Brasilien 2813 2812 0,037
Frankrike 1345 862 0,002
Japan 3 -1520
Kina 539 -101
Nederlanderna 1336 633 0,003
Ryssland 1 -680
Storbritannien 480 -1439
Thailand** 674 668 0,008
Tyskland 713 -607
USA 2210 2079 0,003

* Lander med export alternativt nettoimport 6verstigande 500 miljoner USD, inklusive beredda
produkter av fjidderfakatt.

** Exporten 2004 var 40 procent lagre an under 2003 pga. fagelinfluensa.

Kélla: FAO (2006) och FN (2006).

Brasilien och USA é&r de Kklart storsta exportorerna, med ungefar dubbelt s stor
export som Frankrike, Nederlanderna och Thailand (se Tabell 6). Ovriga lander
med en export dverstigande 500 miljoner USD arligen ar Belgien, Kina och
Tyskland. Beaktas importen ar dock Tyskland varldens fjarde storsta nettoim-
portér av fjaderfakott, efter Japan, Storbritannien och Ryssland. Aven Kina ar
nettoimportor. Ser man vidare pa nettohandeln framstar Brasilien och USA &n
mer tydligt som de stdrsta exportérerna av fjaderfakott, med en nettoexport som
uppgick till 2,8 respektive 2,1 miljarder USD under 2004. Frankrike, Nederlan-
derna och Thailand hade under 2004 en nettoexport i storleksordningen 600-900
miljoner USD. Thailands export under 2004 var dock 40 procent lagre an 2003
pga. fagelinfluensan.

Brasiliens export av fjaderfakott (kyckling) har fyrdubblats p& mindre an 10 ar
och 6kningen fram till 2004 verkar vara i det ndrmaste exponentiell (FAO,
2006). Under de narmaste aren véntas 6kningstakten bli mer mattlig, bl.a. pé
grund av att vaxelkursen blivit mindre formanlig (The Economist, 2005). Ett
annat land med stor 6kning av exporten &r Thailand. Exporten fran Thailand har
fordubblats under en tiodrsperiod. Aven den belgiska och tyska exporten har
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Okat méarkbart. Den amerikanska, franska och kinesiska exporten verkar daremot
ligga kvar pa en stabil niva.

Bland de stora nettoexportérerna &r det Brasilien som uppvisar starkast kompa-
rativ fordel i produktionen av fjaderfakott, matt som kvot mellan nettoexport av
fjaderfakdtt och vérdet av landets totala export. Nast starkast komparativ fordel
enligt denna kvot har Thailand. Det kan noteras att fjaderfakott ar en mer &n 10
ganger sa viktig exportvara for Brasilien som for Frankrike, Nederlanderna eller
USA (se Tabell 6).

Produktionskostnader

ISMEA (1999) jamfor forutsattningar for produktion av fjaderfakott i Brasilien,
Kina, Nederlanderna, Thailand, USA och Ungern. Studien fokuserar pé uppfod-
nings- och slaktleden. En kostnadsjamfarelse gors ocksa. Kostnadsjamforelsen
ar dock inte helt aktuell, eftersom reformer av EU:s jordbrukspolitik har lett till
sankta foderkostnader inom EU. Bortsett fran sistnamnda framgar det anda tyd-
ligt att Brasilien och USA har de l4gsta uppfdodningskostnaderna. Orsaken &r
laga priser pa foderravaror i kombination med bra tekniska produktionsresultat.
Fodret svarar for i storleksordningen tva tredjedelar av produktionskostnaden i
dessa lander. Thailand och Kina har enligt ISMEA en nagot higre produktions-
kostnad &n Brasilien och USA, till stor del beroende pd hogre foderkostnader.
Ungern uppvisar de hogsta produktionskostnaderna, beroende pa lag produktivi-
tet. | studien representerar Nederlanderna forhallandena i de mest konkurrens-
kraftiga landerna inom EU. Produktionskostnaden i Nederlanderna hamnar upp-
skattningsvis nagot eller nagra tiotal procent 6ver produktionskostnaden i 1ag-
kostnadslanderna Brasilien och USA, nér sankta foderkostnader efter studiens
genomfdrande beaktas.

Om &ven slaktkostnaderna tas i beaktande ser konkurrensldget ndgot annorlunda
ut. Brasilien har da den l4gsta totalkostnaden (uppfodning + slakt). Kostnaden i
Kina och Thailand hamnar p& samma niva som i USA, som en foljd av laga ar-
betskraftskostnader i de forstn&mnda landerna. Skillnaderna mellan Brasilien,
Kina, Thailand och USA &r i intervallet 10 procent.

Utover foder- och arbetskostnader lyfter ISEMA fram ett antal faktorer som bi-
drar till att forklara skillnader i konkurrenskraft mellan de studerade l&nderna.
Klimatet ar en sadan faktor. Extremt hog eller 1dg temperatur, hog luftfuktighet



och stora variationer ar ofordelaktigt. I lander med sadana forhallanden behéver
uppfodarna investera i dyrare byggnader med system for klimatkontroll, vilket
leder till kostnadsnackdelar. Inom EU har Nordeuropa stora klimatvariationer,
medan Sydeuropa har ett mer fordelaktigt klimat. Bland de jamforda landerna ar
forhallandena bast i Brasilien och USA, ganska bra i Kina och Ungern, medan
Thailand har problem med hog luftfuktighet.

Tillgangen pa kapital bedéms vara bast i Vasteuropa och USA, vilket bidrar till
laga kapitalkostnader i dessa regioner. Tillgdngen pé sektorsspecifik kunskap ar
god i sdval EU och USA som i Brasilien och Thailand. I t.ex. Kina och Ungern
ar kunskapsléget daremot samre, vilket avspeglas i en lagre produktivitet. Kun-
skap har samtidigt en tendens att bli allt mer rorlig 6ver landsgranserna, bade
som en foljd av modern informationsteknologi och av det faktum att foretag
som tillverkar teknisk utrustning verkar internationellt. Darutéver finns det fore-
tag i framst USA som investerar t.ex. i Brasilien och darmed for med sig kun-
skap. Nar det galler sdval sjukdomar som bakterieinfektioner (exempelvis sal-
monella) ar laget bast i EU och USA, tack vare strikta rutiner och kvalitetskon-
trollprogram. Hog djurtithet i omraden som exempelvis Nederlanderna ar dock
ett problem ur smittspridningssynpunkt. I mindre utvecklade lander &r i stéllet
avsaknaden av slutna byggnader ett problem ur smittspridningssynpunkt. En
nackdel for EU som lyfts fram &r bristande koncentrationsgrad i industrin. |
USA och Brasilien har man storre mojligheter att dra nytta av stordriftsfordelar
for att sédnka kostnaderna. Inom EU anges stora producentlander som Frankrike
och Nederlanderna ha en bra position i utnyttjande av stordriftsfordelar.

ISMEA:s genomgang kan sammanfattas som att europeisk slaktkycklingproduk-
tion har kostnadsnackdelar vad géller grundldggande forutsattningar som klimat,
foderkostnader och miljo- och djurskyddsregler. Fordelarna ligger pa kunskaps-
sidan (utveckling av nya produkter, produktivitet och produktkvalitet) och i nar-
het till en krdvande konsumentmarknad.

LRF (2005) jamfor produktionskostnader for slaktkyckling i Sverige och Dan-
mark. Foder och daggammal kyckling ar de storsta kostnadsposterna. Foder sva-
rar for ungefar halva produktionskostnaden och daggammal kyckling fér drygt
20 procent. Foderkostnaderna per kg slaktad vikt berdknas vara 4 procent hogre
i Sverige. Huvudforklaringen &r 7 procent hogre foderpris, som en foljd av hog-
re kostnader i fodertillverkningen. Detta beror pa faktorer som hogre kostnader
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for transport och lagring av ravaror samt salmonellakontroll och GMO-fritt fo-
der. Kostnaden for daggammal kyckling &r 17 procent hogre i Sverige enligt
studien.

En annan avgdérande skillnad mellan Sverige och Danmark ar producerad kvan-
titet kyckling per kvadratmeter golvyta i stallarna. Danmark producerar 22 pro-
cent mer kyckling per kvadratmeter och ar, beroende pa hogre beldggning och
fler omgangar per ar. Tillaten beldggning i Sverige ar 36 kg per kvadratmeter
mot 42 i Danmark. Antalet omgangar per ar ligger enligt LRF:s studie 7 procent
hogre &n i Sverige. Byggnadskostnaden per kg slaktad vikt ligger 39 procent
over den danska, bade som féljd av den lagre belaggningen men framst pa grund
av hogre byggkostnader. Arbetskraftskostnaden ar visserligen ingen stor post
men kostnaderna anges vara 28 procent hogre i Sverige. Huvudférklaringen &ar
lagre belaggning. Sammantaget visar LRF:s analys pa 11 procent hogre uppfod-
ningskostnad i Sverige an i Danmark.

Det kan slutligen ndmnas att det finns forslag inom EU att inf6ra en begrénsning
av bel&ggningen per kvadratmeter i stallarna. Genomfors detta kommer svenska
uppfodares kostnadsnackdel i forhéllande till exempelvis Danmark att minska
nagot. Samtidigt kan uppfodarna inom flera EU-lander fa svarare att klara kon-
kurrensen fran lagkostnadslander.

4.8 Agg
Produktion och handel

Agg produceras av i stort sett alla lander i vérlden och omfattningen pa Sveriges
aggproduktion ar forhallandevis normal med tanke pa landets storlek. Det ar en-
dast en mindre del av varldens dggproduktion som omsitts pa den internationel-
la marknaden. Nar det galler export av 4gg bor man skilja pé farska skalagg och
foradlade produkter tillverkade av dgg. Mojligheten att transportera skalagg
l&nga strackor begransas av aggens héllbarhetstid. Produkter som t.ex. dggpul-
ver kan daremot enkelt transporteras dver hela varlden och produktionen av for-
adlade aggprodukter ar darmed i hogre grad utsatt for internationell konkurrens.

Av varldens dgghandel berdknas 6 lander svara for tva tredjedelar av exporten
(se Tabell 7), aven om det finns atminstone 100 lander i varlden som exporterar
&gg (FAO, 2006). En stor del av varldens agghandel sker inom EU. Av de 6 sto-
ra exportlanderna finns alla utom USA inom EU-15. Nederlanderna ar den



storsta exportoren, med ett exportvarde p& ca 300 miljoner USD éarligen. USA
har ungeféar halften sa stor export som Nederlanderna och 6vriga mindre &n 1/3
av Nederlandernas export. Sveriges aggexport varderades 2004 till ca 7 miljoner
UsD.

Sett till nettoexport framstar Nederlanderna, USA och Spanien som de storsta
&ggexportorerna. Tyskland har visserligen en stor export, men &r samtidigt véarl-
dens stdrsta nettoimportdr av dgg. De nast efter Tyskland stérsta nettoimporto-
rerna av agg ar Singapore, Schweiz och Storbritannien (omkring 40 miljoner
USD per ar). Storbritannien har gatt fran att vara nettoexportor till att bli en stor
nettoimportor pa& mindre dn 10 &r. Bland de stora exportlanderna tycks den enda
patagliga forandringen av exporten under den senaste tiodrsperioden vara att
Spanien fyrdubblat sdval export som nettoexport. Indien och Polen ar visserli-
gen inte bland de allra storsta exportlanderna dnnu, men exporten fran dessa tva
lander 6kar i snabb takt.

Tabell 7. Varldens stérsta exportorer och nettoimportorer av dgg 2004*, miljoner USD

Export Nettoexport Nettoexport dgg / total export
Belgien 75 25 0,000
Frankrike 82 24 0,000
Nederlanderna 314 234 0,001
Spanien 93 80 0,001
Tyskland 98 -223
USA 153 139 0,000

* Lander med en export alternativt nettoimport 6verstigande 50 miljoner USD arligen.
Kélla: FAO (2006) och FN (2006).

De lander dar adggproduktionen kvantitetsmassigt dkat mest under den senaste
tiodrsperioden &r Kina, Indien och Mexico. Procentuellt sett har produktionen i
dessa l&nder 6kat med 50-70 procent enligt FAO-statistiken. Den absoluta mer-
parten av produktionsdkningen har svarat upp mot en ékande inhemsk konsum-
tion. 1 ndgon man har produktionsokningen ocksé forbattrat handelsbalansen
med 4gg. | det stora exportlandet Nederlanderna finns inga tecken pa 6kad pro-
duktion. Nederlandernas produktion av dgg kan inte heller betecknas som sar-
skilt stor, utan & av samma omfattning som i exempelvis Polen och Storbritan-
nien.
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Den hogra kolumnen i Tabell 7 visar att 4gg inte ar ndgon sarskilt viktig export-
vara for ndgot av landerna. Kvoten mellan nettoexport av 4gg och landets totala
export ar hogst for Nederlanderna och darefter féljer Spanien. Baserat pa detta
matt ar det saledes Nederlanderna som uppvisar starkast komparativ fordel i
&ggproduktionen, jamfort med andra stora exportdrer. USA som &r den nést
storsta nettoexportéren har daremot en betydligt svagare komparativ fordel i
aggproduktion (dgg svarar fér en mycket liten del av USA:s totala export).

Féradlade dggprodukter

Handeln med aggpulver och flytande aggprodukter, som &r frysta eller pa annat
sétt konserverade, ar mindre an hélften av handeln med féarska dgg. Delvis ar det
samma lander som &r stora exportdrer. Av varldshandeln berdknas Belgien,
Frankrike, Nederlanderna, Tyskland och USA svara for tva tredjedelar av expor-
ten (FAO, 2006). Nederlanderna &r den klart stérsta aktéren med knappt 30 pro-
cent av vérldens export. Stora nettoimportorer ar Japan, Schweiz, Storbritanni-
en, Tyskland och USA (se Tabell 8). Aven Sverige &r nettoimportor.

Tabell 8. Varldens storsta exportérer och nettoimportorer av dggpulver och flytande
aggprodukter (frysta eller pa annat satt konserverade) 2004*, miljoner USD

Export Nettoexport
Belgien 49 14
Frankrike 66 31
Japan 1 -53
Nederlanderna 138 116
Schweiz 0 -26
Storbritannien 10 -45
Tyskland 30 -68
USA 36 30

* Lander med en export alternativt nettoimport 6verstigande 25 miljoner USD arligen.
Kélla: FAO (2006).

Produktionskostnader

Horne & Bondt (2003) jamfér produktionskostnader for skaldgg och heléggs-
pulver mellan EU-15, Brasilien, Indien, Polen, Ukraina och USA. Produktions-
kostnaden for skaldgg kan betecknas som mycket hég i EU-15, hdg i Polen och
USA, medelhdg i Ukraina och lag i Brasilien och Indien. Foder ar den storsta
kostnadsposten i alla landerna och svarar fér omkring 60 procent av produk-
tionskostnaden for skaldgg. Foderkostnaden berdknas vara ca 35 procent lagre i



Brasilien och Indien &n i EU. | USA och Ukraina visar studien pa en foderkost-
nad som ligger knappt 10-15 procent under nivan i EU. Foderkostnaden i Polen
bed6ms vara ungefar som i EU-15. Kostnad for inképta hénor ar den nést storsta
kostnadsposten. Kostnaden fér hénorna verkar i stort félja det allmanna kost-
nadslaget i 4ggproduktionen, sé att kostnaden for insatta honor &r lagst i Indien
och hogst i EU. Det generellt sett hdgre kostnadslaget i EU kompenserar uppfo-
darna delvis genom att ha det basta produktionsresultatet bland de jamforda lan-
derna, vad galler antal d4gg per hona, foderomvandling och dédlighet. Kostnad
for arbetskraft ar en ganska liten post och de stora skillnaderna i I6neldage mellan
landerna ar darfér av mindre betydelse. Horne & Bondt rdknar med att det for-
bud mot traditionella burar som ska inféras i EU 2012 ¢kar produktionskostna-
den for skaldgg med 13 procent. (I Sverige ar forbudet redan infort.)

Horne & Bondt har &ven beréknat transportkostnad till EU-15 (i detta fall
Frankfurt) fran respektive land for att fa en uppfattning om landets konkurrens-
kraft p& EU-marknaden for skalagg. (Aggens begransade héllbarhetstid ar ytter-
ligare en faktor som skyddar mot konkurrens fran lander langt bort, men detta
har inte beaktats.) Med transportkostnader beaktade visar sig alla lander utom
USA kunna konkurrera med uppfédare inom EU. Med kostnader for bade pro-
duktion och transport till Frankfurt beaktade visar sig totalkostnaden vara ca 10
procent lagre for Indiska, Polska och Ukrainska &gg, 4n for agg fran EU-15.
Brasilianska &gg blir ca 5 procent billigare &n EU-&gg. | dagsléget finns dock ett
gransskydd som okar kostnaden for agg utanfor EU till en niva som ligger dver
kostnaden for dgg producerade inom EU.

Fér helaggspulver ligger EU samre till an fér skaldgg, i synnerhet som heléggs-
pulvret lampar sig battre for 1dnga transporter. Kostnaden for sjélva tillverk-
ningen av pulvret ligger enligt Horne & Bondt 30 procent lagre i Brasilien, Indi-
en och Ukraina, huvudsakligen pa grund av mycket laga l6ner. Beaktas kostnad
for savél produktion av sjalva &gget som pulvertillverkning och transport till
EU-15 (Frankfurt) kan samtliga analyserade lander uppvisa en totalkostnad pa
EU-marknaden som ligger under kostnaden for helaggspulver producerat i EU-
15. 1 synnerhet Brasilien och Indien dr konkurrenskraftiga med en kostnad in-
klusive transport som ligger pa i storleksordningen tva tredjedelar av kostnaden
for en produkt fran EU-15.
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LRF (2005) jamfor produktionskostnaden for agg mellan Sverige och négra eu-
ropeiska lander. Kostnader for foder, hdna, arbete, byggnader och salmonella-
kontroll ingdr i jamforelsen, vilket ar de mest betydelsefulla kostnadsposterna
(men inte alla). I analysen har Sverige och Finland de hogsta kostnaderna per
kilo &gg, medan kostnaderna &r lagst i Nederlanderna och Tyskland. Kostnader-
na i Sverige och Finland ligger ca 45 procent hogre an i Nederlanderna och
Tyskland och 10 procent hdgre &n i Danmark. Det hdga kostnadslaget i de nor-
diska landerna beror huvudsakligen pa kostnader for salmonellakontroll samt
hdgre arbets- och byggnadskostnader. Kostnaderna for byggnader och arbets-
kraft & mer &n dubbelt s& hoga i Sverige som i landet med lagst kostnad (Tysk-
land respektive Nederléanderna). Jamfort med Danmark &r skillnaderna mindre;
50 procent hogre arbetskostnad och 6 procent hégre byggnadskostnad per kilo
&gg. Bilden i dvrigt & mer blandad. Den svenska foderkostnaden per kilo dgg
ligger i nivd med Nederldnderna och Tyskland, men &r 10 procent hogre an i
Danmark. Kostnaden for hénor som sétts in i produktionen ligger ca 35 procent
hoégre i Sverige an i Nederlanderna och Tyskland, medan denna kostnad &ar hdgst
i Danmark. Sammantaget visar alltsa studien pa stora skillnader mellan landerna
och en del av dessa kan forklaras av djurskydds- och salmonellaregler.

Nagot som bade bidrar till och lindrar effekten av de héga produktionskostna-
derna i Sverige ar salmonellareglerna. Reglerna utgor ett konkurrensskydd mot
de flesta andra landers export av gg.



Slutsatser fran jamforelser mellan
lander

5.1 Aktorer pa varldsmarknaden

Né&r det galler handel med jordbruksprodukter kan Sverige betecknas som ett
forhallandevis normalt land, dar merparten av de livsmedel som konsumeras ba-
seras pa ravaror av inhemskt ursprung. Liksom nastan alla andra lander i varlden
har Sverige bade en export och en import av jordbruksprodukter. Totalt sett ar
Sverige dock en nettoimportér av jordbruksprodukter, den 15:e storsta i vérlden.
(Notera att dven foradlade livsmedel har inkluderas i begreppet jordbrukspro-
dukter, eftersom den internationella handeln med exempelvis mjélk sker med
foradlade produkter och inte med den ravara som lamnar garden.)

Produktionsgrenarna spannmal, oljevéxter, mjolk, griskétt, notkott, kycklingkott
och &gg behandlades i kapitel fyra. Den internationella handelsstatistiken visar
tydligt att ett mindre antal l&nder svarar for merparten av den internationella
handeln med dessa produkter. Inom varje produktionsgren finns 5-15 lander
som tillsammans svarar for majoriteten av exporten. Nagra av dessa stora expor-
torer har dock samtidigt en stor import. Antalet stora nettoexportdrer inom en
produktionsgren &ar darfor lagre an antalet stora exportdrer. Ofta ar det bara en
handfull 1ander som kan betecknas som stora nettoexportérer och som svarar for
majoriteten av varldshandeln. Aven bland de nettoimporterande landerna finns
ett mindre antal lander som svarar for en betydande del av handeln. Bland de
analyserade produktionsgrenarna &r det endast pa spannmalsomradet som Sveri-
ge ar nettoexportor.

For jordbruksprodukter som helhet &r i fallande ordning Brasilien, Nederlander-
na, Australien, Argentina och Frankrike de vardemassigt storsta nettoexporto-
rerna, medan Japan, Storbritannien, Kina, Tyskland och Ryssland &r de storsta
nettoimportorerna. Vilka lander som &r stora nettoexportorer skiljer sig dock
mellan produktionsgrenarna. USA &r den klart storsta spannmalsexportoren,
med en nettoexport som &r 100 ganger storre 4n Sveriges. Bland de spannmals-
slag som dominerar odlingen i Sverige ar Australien, Frankrike, Kanada och
USA stora nettoexportorer. P& varldsmarknaden for rapsfro ar Kanada den stors-
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ta exportoren, men rapsfré konkurrerar i hég grad med sojabdnor som i stora
mangder exporteras fran Nord- och Sydamerika.

For mjolkprodukter kan man l1agga marke till att alla de stora nettoexportdrerna
finns i Vasteuropa och i Oceanien. Vad galler griskott &r Danmark den klart
storsta aktoren, medan Australien har den stérsta nettoexporten av notkott. Bra-
silien &r den storsta nettoexportdren av fjaderféakott. Intressant att notera &r att
Nederlanderna &r en stor nettoexportér av samtliga studerade animalieprodukter.
En viktig forklaring till att Nederlanderna klarat konkurrera trots liten egen fo-
derproduktion &r forekomsten av stora importhamnar som bidrar till att halla
nere priset pa foderrdvarorna. Tidigare har Nederlanderna ocksa utnyttjat till-
gangen till stora importhamnar genom att importera billiga fodermedel som inte
omfattats av EU:s prisregleringar.

Ett lands komparativa fordelar pé& jordbruksomradet kan inte direkt relateras till
nettoexportens eller nettoimportens storlek. En stor nettoexport av en viss pro-
dukt &r visserligen ett tecken pa att ett land har en komparativ fordel i den aktu-
ella produktionen, men séger inget om hur stark den komparativa fordelen &r.
Komparativa fordelar handlar badde om konkurrenskraft i forhallande till andra
lander och i forhallande till andra branscher i det egna landet. For att bedéma i
vilken utstréckning ett land har en komparativ fordel i produktion av jordbruks-
produkter bor darfor nettoexporten av jordbruksprodukter stéllas i relation till
landets totala handel sett 6ver alla branscher.

Bland de stora exportérerna av jordbruksprodukter ar det Argentina och Nya
Zeeland som uppvisar starkast komparativ fordel i jordbruksproduktion. Kvoten
mellan nettoexport av jordbruksprodukter och landets totala export ligger om-
kring 0,4 for dessa lander. For Australien och Brasilien som &r andra starka lan-
der pa jordbruksomradet ligger kvoten omkring 0,2. Danmark, Nederldnderna
och Thailand visar ocksa tecken pa en forhallandevis stark komparativ fordel péa
jordbruksomradet, med en kvot kring 0,07-0,08. Frankrike, Kanada och USA ar
daremot inte lika inriktade pa jordbruk som den i vissa produktionsgrenar stora
exporten kan antyda. Kvoten ligger for sistnamnda lander pa 0,01-0,03.



5.2 Trender pa varldsmarknaden

Utvecklingen dver tiden ger ytterligare information om olika landers formaga att
konkurrera. Nagra tydliga trender for vérldshandeln med jordbruksprodukter
kan skdnjas:

o  Mest tydligt ar att Brasiliens export av sojabénor, griskétt, kycklingkott
och notkott okat med 100-tals procent under en tiodrsperiod.
e  Exporten av griskétt har ocksé okat kraftigt fran Kanada, Spanien och

Tyskland.

o  Nést efter Brasilien &r Thailand det land som mest dkat exporten av
fjaderfakott.

e Kanada &r det land som uppvisar den nast storsta 6kningen notkottsex-
porten.

e Australien och Nya Zeeland har férdubblat sin export av mjélkproduk-
ter sedan borjan av 1990-talet.

e  Det land som framst 6kat rapsexporten ar Australien.

e Aggexporten har framfor allt 6kat fran Spanien, men dven fran Indien
och Polen.

e EU:s andel av varldens export av jordbruksprodukter tenderar att mins-
ka.

Pa spannmalsmarknaden &r det svarare att skonja trender, mycket beroende pa
att exporten/importen fran/till enskilda lander fluktuerar kraftigt fran ar till ar.
Négra snabba exportokningar liknande de som kan observeras for animalier i
flera lander syns dock inte inom spannmalsproduktionen. Bakom detta ligger att
producerad kvantitet spannmal uppvisar jamférelsevis langsamma trendméssiga
forandringar, vilket i sin tur beror pa att den odlade arealen forandras forhallan-
devis langsamt.

Stora och snabba produktionsokningar sker i Asien, som &r den vérldsdel dar
produktionen av animalier 6kar mest. Enligt FAO:s statistik har kottproduktio-
nen hér dkat med 50 procent och mjélkproduktionen med knappt 40 procent un-
der en tiodrsperiod. Enskilda ldnder i véarlden som utmérker sig med sérskilt sto-
ra och snabba produktionsdkningarna inom flera produktionsgrenar &r Brasilien
och Kina. Som framgar ovan har den 6kade produktionen i Brasilien framst re-
sulterat i 6kad export, medan 6kningen i Asien svarar mot 6kad inhemsk kon-
sumtion av animalier.
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Neddragningar i produktionen syns inte lika tydligt som de ibland spektakuldra
produktionstkningarna, eftersom neddragningar tenderar vara mer utdragna
dver tiden. Dessutom svarar merparten av produktionsékningarna i varlden upp
mot 6kad livsmedelskonsumtion, snarare &n att de leder till minskad produktion
i ndgot annat land. Visserligen finns manga exempel pa minskad produktion i
storleksordningen négot eller nagra tiotal procent sett, Gver en tioarsperiod, men
det ar mycket sallan produktionsvolymen i en produktionsgren i ett land minskar
med 50 procent eller mer.

Faktorer som paverkar utvecklingen

Genomgangen visar att tillgdngen pa lamplig mark med lampliga klimatforhal-
landen &r en starkt begransande faktor for produktionens omfattning, &tminstone
vad galler spannmalsodling och betesbaserad animalieproduktion. | en del lan-
der &r det dock mojligt att ta ytterligare areal i produktion eller att 6ka produkti-
viteten. Potential till okad spannmals- och oljevaxtproduktion beddms framst
finnas i Ryssland, Ukraina och Sydamerika (mdjligt att utdka arealen och/eller
avkastningen). Produktionsgrenarna konkurrerar samtidigt med varandra om
marken, exempelvis spannmélsodling kontra mjélkproduktion eller oljevéxtod-
ling. Den begransade tillgdngen pa mark minskar alltsé mojligheten att oka
jordbruksproduktionen i ett land och i varlden.

En faktor av betydelse for spannmélsmarknaden &r att manga utvecklingslander
forvantas 6ka sin import av foderspannmal som en foljd av 6kande animaliepro-
duktion, vilket i sin tur beror pa att 6kat valstand leder till 6kad efterfragan pé
animaliska livsmedel. Okad produktion av bioenergi baserad p& jordbruksgrédor
kan ocksd komma att paverka varldsmarknaden for spannmal och oljevaxter
framdver, men utvecklingen pé detta omréade ar mycket osaker.

Den begransade tillgdngen pa mark i kombination med okande efterfragan pa
produkterna bidrar till att halla uppe vérldsmarknadspriserna pa t.ex. spannmal
och notkott. | nulaget finns dock inget som talar for négra storre prisékningar.
Snarare ar det s att utan okande efterfragan pa livsmedel i vérlden hade pro-
duktpriserna sjunkit i takt med produktivitetsutvecklingen och det 6kade utbudet
frén manga lagkostnadslander.

Den spannmalsbaserade animalieproduktionen (grisar och fjaderfd) forefaller
vara mest flexibel vad galler lokalisering, beroende pa att den baseras pé foder-



ravaror som handlas pa den internationella marknaden. Denna produktion kan
darfor flytta till lagkostnadslander pé ett helt annat sétt 4n spannmélsodling och
betesbaserad produktion. Visserligen kraver spannmalsbaserad animalieproduk-
tion areal for godselspridning, men i ménga delar av varlden utgor detta inget
stdrre hinder for att expandera produktionen. Implikationen for svenskt jordbruk
ar att 6kande produktion i ldgkostnadslander bidrar till att halla nere produktpri-
serna.

5.3 Produktionsforutsattningar och kostnader

Att gora rattvisande kostnadsjamforelser mellan lander ar svart. Darfor bér man
vara forsiktig med att dra alltfor stora véxlar pa en enskild kostnadsskillnad.
Tillsammans ger de genomgangna studierna dock en férvanansvart samstammig
bild av kostnadssituationen i olika lander och olika produktionsgrenar.

En aspekt som maste beaktas &r att intakten per producerad enhet ofta skiljer sig
mellan lander. Skillnader i intdkt per enhet kan bero pa jordbruks- och handels-
politiska &tgarder (subventioner) eller vara marknadsméassigt motiverade (pga.
faktorer som transportkostnader mellan I&nder, transaktionskostnader och kvali-
tetsskillnader). Intakten per enhet har betydelse av tva anledningar. For det for-
sta kan ett land vara konkurrenskraftigt inom en produktionsgren bade som en
foljd av laga kostnader per enhet och som en foljd av hdga marknadsmassigt
motiverade intakter per enhet. (Intdkter som beror pa subventioner kan daremot
inte ses som ett tecken pa reell konkurrenskraft.) Den andra anledningen till att
intakten har betydelse &r att produktionskostnaden per producerad enhet av olika
skal tenderar att anpassa sig till intdkten per enhet, sa att lander med laga pro-
duktpriser ocksd uppvisar laga produktionskostnader. Sammanfattningsvis kan
skillnaden i konkurrensforméaga mellan tva lander vara mindre an vad skillnaden
i produktionskostnad antyder.

Tillsammans ger de olika studierna av produktionskostnader i olika lander en
bild av det svenska jordbrukets mojligheter att konkurrera pa vérldsmarknaden.
Sverige kan betecknas som ett hdgkostnadsland, &ven om Sverige inte tillhér de
mest extrema hogkostnadslanderna (norra Sverige undantaget). Sveriges forut-
sattningar liknar dock i hog utstrackning manga andra vasteuropeiska landers
produktionsforutsattningar. | ett internationellt perspektiv har Véasteuropa 6ver-
lag ett hogt kostnadslage inom jordbruket.
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Det hoga kostnadslaget beror delvis pa att jordbrukspolitiken historiskt majlig-
gjort ett hogre kostnadslage, dar dven lantbrukare med sémre forutsattningar
och/eller mindre effektiv produktion kunnat éverleva. En annan huvudférklaring
ar att priset pad ménga produktionsfaktorer generellt sett ar hogt i Vasteuropa och
att detta fenomen inte ar nagot specifikt for jordbrukssektorn. Den hdga arbets-
kraftskostnaden i Vasteuropa har stor betydelse i sammanhanget, da den inte
bara gor arbetskraften i jordbruket dyr utan ocksa paverkar priset pd annat
(byggnation, insatsvaror och olika tjanster). Klimatet bidrar i viss man till att det
behovs mer pdkostade byggnader for animalieproduktion an pa andra hall i varl-
den. Vasteuropeiskt jordbruk utmarker sig dven genom den héga graden av stat-
liga regleringar, som pa olika satt bidrar till hdgre produktionskostnader. Delvis
kompenserar lantbrukarna i Vasteuropa det allméant héga kostnadslaget genom
goda tekniska produktionsresultat, i form av exempelvis hdg avkastning per
hektar eller djur och Iag foderforbrukning per producerad enhet.

Som framgatt ovan &r det inte enbart kostnaderna som &r av betydelse utan ock-
sd intakterna. Lantbrukarna i lagkostnadslander (har i betydelsen lag produk-
tionskostnad i jordbruket) i Asien, Oceanien, Sydamerika och Osteuropa lider
av problem som gor att de inte kan fa lika mycket betalt for sina produkter som
lantbrukare i Vésteuropa. Férekommande problem eller begrénsningar &r

e langa avstand till marknaden,

o dalig infrastruktur,

korruption,

dalig tillgdng p& humankapital,

brister i den tekniska och kommersiella kunskapen,
sésongsvariation i produktionen,

bristfalliga sanitara forhallanden

daligt utvecklad foradlingsindustri och

lag produktkvalitet (som kan bero pa flera av ovanstaende faktorer).

Faktorer som bidrar till 1aga produktionskostnader i lagkostnadsldnderna ar
framst billig arbetskraft och/eller ett for produktionsgrenen formanligt klimat.
Hog skord per hektar tycks daremot inte vara nodvandigt for att uppna lag pro-
duktionskostnad per kilo produkt, dtminstone inte i spannmalsodlingen. Av de
lander som har storst nettoexport av vete och korn har de flesta en avkastnings-
niva (kg/ha) som ar halften sd hog som i Sverige. | nagra studier papekas att lag-
re produktpriser inte bara leder till effektivisering inom sjalva jordbruksproduk-



tionen utan att lagre produktpriser ocksa bidrar till effektivisering bland leveran-
torerna av insatsvaror, med lagre insatsvarupriser som foljd. Eller med andra
ord, leverantdrerna av insatsvaror tar mer betalt om lénsamheten i jordbruket ar
béttre.

Stordriftsfordelar diskuteras inte i ndgon storre utstrackning i de genomgangna
studierna, men det gar att konstatera att stordriftsfordelarnas betydelse varierar
beroende pa forutsattningarna i det enskilda landet. Lander med lag produk-
tionskostnad finns saval bland i-lander som bland mindre utvecklade u-lander. |
mindre utvecklade u-lander ar produktionen som regel extremt smaskalig och
stordriftsfordelar &r av liten betydelse. Laga kostnader uppnas i stallet genom en
arbetsintensiv produktion med billig arbetskraft. | i-lander med laga produktpri-
ser verkar stordrift vara viktigt. Produktionskostnaderna halls nere genom stor-
drift i kombination med en produktionsteknologi som ytterligare bidrar till att
hélla nere arbets- och kapitalinsatsen per djur- eller hektar. Det sistnamnda an-
tyder att en del av det vésteuropeiska jordbrukets problem &r att merparten av
gardarna ar forhallandevis sma. Ménga studier visar ocksa att storre vésteurope-
iska gardar i de allra flesta fall har lagre produktionskostnader an mindre gardar,
nar gardarna ligger i samma region. Det finns dock mer &n stordrift som kan bi-
dra till att sénka produktionskostnaden. Ett valkant fenomen, som kan observe-
ras Gverallt i varlden, ar att lantbrukare med likartade forutsattningar kan uppna
helt olika ekonomiskt resultat. Féretag med god ledning och organisation visar
sig kunna uppna betydligt lagre produktionskostnader an genomsnittsgarden i ett
land eller en region.

De svenska produktionskostnaderna forefaller vara nagot hogre &n i lander som
Danmark, Frankrike, Nederlanderna och Tyskland. JAmfort med dessa lander &r
klimatforutsattningarna nagot samre i Sverige. Detta kan bidra till hogre ma-
skin- och torkningskostnader i vaxtodlingen samt hégre foderkostnader i mjolk-
och noétkottsproduktionen. | animalieproduktionen &r investeringen per djurplats
dverlag storre i Sverige &n i ovan namnda lander, vilket bidrar till héga kapital-
kostnader. Djurskydds-, smittskydds- och miljoregler kan forklara en del av
skillnaden. Det tycks ocksa vara dyrare att bygga i Sverige 4n i grannlanderna.
Dessa faktorer kan dock inte forklara hela skillnaden, utan svenska lantbrukare
valjer ocksa mer pékostade byggnadsldsningar. Trots de pakostade byggnaderna
visar flertalet studier pa hogre arbetskraftskostnader i den svenska animaliepro-
duktionen, bade pa grund av storre arbetsinsats per djur och dyrare arbetskraft.
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Inte heller foderkostnaderna ar laga i Sverige; studierna visar att de ligger pa
samma niva eller hogre &n i namnda lander. En bidragande orsak &r hogre fo-
derpris i Sverige, men det ar inte helt klarlagt vad det ibland hdgre foderpriset
beror pa. Det faktum att Sverige ar ett overskottsomrade for spannmal borde bi-
dra till 1aga foderpriser, medan GMO-frihet, salmonellakontroll och Ianga trans-
portavstand, saval inom landet som for importerade foderravaror, kan bidra till
hdgre foderpriser.

5.4 Problem och méjligheter fér svenskt lantbruk

Ar laga kostnader viktigt for att ett land skall vara konkurrenskraftigt pé
varldsmarknaden? Genomgangen visar att det inte ar nédvandigt att kunna pro-
ducera till lagst kostnad, eftersom intékten per producerad enhet ocksa har bety-
delse. Daremot &r det uppenbart att lander som uppvisar ett hogt kostnadslage i
en produktionsgren sallan visar tecken pa 6kad produktion och ¢kad nettoex-
port. Det ar lander med I3ga eller méttliga produktionskostnader och forutsatt-
ningar i dvrigt som medger expansion av produktionen som 6kar sin nettoex-
port.

Svenskt lantbruk delar problemet med ett allmént hogt kostnadsldge med andra
vasteuropeiska l&nder. Forutséttningarna for ckad nettoexport av oforédlade
jordbruksprodukter fran Sverige och for den delen fran 6vriga Vasteuropa ar
darfor daliga, men det finns & andra sidan inte ndgot som talar for valdsamma
produktionsminskningar.

Kostnadsnivan inom animalieproduktionen verkar som namnts vara hogre i Sve-
rige &n i lander som Danmark, Nederlanderna och Tyskland, utan att intékten
per producerad enhet for den skull &r hogre. Forutsattningarna for svensk anima-
lieproduktion ser darfor sémre ut &n i dessa lander. Ljuspunkten &r att en hel del
av det som bidrar till hdgre produktionskostnader gar att paverka. Inom alla i-
lander arbetar man dock kontinuerligt med att sdnka produktionskostnaderna
och det kommer darfor att ha stor betydelse hur pass framgangsrikt svenskt
lantbruk ar i detta arbete. Samtidigt &r det viktigt att ta hansyn till intéktssidan.
Det stora fragetecknet pa sikt, som samtidigt har en avgorande betydelse for
svenskt jordbruks mojligheter att konkurrera, &r hur produktpriserna kommer att
utvecklas framdéver. Om det sker stora produktionsékningar i lander med goda
forutsattningar for en viss produktionsgren, utan att efterfradgan pa varldsmark-



naden okar i motsvarande grad, kommer varldsmarknadspriset pa produkterna
att pressas ned.

Forutsattningarna for spannmalsodling ar forhallandevis goda i slattbygderna i
sOdra Sverige, jamfort med forutsattningarna i de flesta stora exportlanderna. De
svenska hektarskdrdarna ar hoga i ett internationellt perspektiv. Daremot &r de
korta sasongerna for sadd och skord ar en nackdel i kostnadshanseende och de
flesta svenska gardarna ar troligen for sma i nulaget for att fullt ut kunna utnytt-
ja stordriftsfordelar. Positivt for spannmalsodlingen &r att efterfragan pa spann-
mal i vérlden tenderar att 6ka, vilket bidrar till att halla uppe produktpriset eller
atminstone hindrar att det sjunker i takt med produktivitetsutvecklingen.

Klimatforutsattningarna for mjélkproduktion ar inte sarskilt formanliga i Sveri-
ge, vilket leder till héga foder-, byggnads- och arbetskostnader. Dock finns till-
gang pa billig mark for grovfoderproduktion. Ytterligare sankt mjolkpris inom
EU riskerar leda till att svensk mjolkproduktion minskar nagot i omfattning,
men det tycks samtidigt finnas potential for att sdnka produktionskostnaderna.
Framtiden for svensk mjoélkproduktion ligger rimligen i att producera for farsk-
varumarknaden, medan lagkostnadslander exporterar bulkprodukter som till ex-
empel mjolkpulver.

Notkottsproduktion kan antingen baseras péa kalvar fran dikor eller kalvar fran
mijolkkor. De naturliga férutsattningarna for dikoproduktion ar daliga i Sverige,
jamfort med lander dar aretruntbete pa stora arealer kan tillimpas. Tillgdngen pa
mark lamplig for aretruntbete i varlden ar dock begransad och darfor kommer
det sannolikt inte att vara kostnaderna i denna produktion som styr kottpriset.
Troligen ar stoden anda avgorande for produktionens omfattning i Sverige. For
uppfédning av handjur tycks forutsattningarna for intensiv slutgddning vara
battre 4n for betesbaserad produktion, om man bortser fran alla eventuella stod.

Den spannmalsbaserade animalieproduktionen (grisar och fjaderfa) i Sverige
och dvriga Vasteuropa lider av det allmant hdga kostnadslaget. A andra sidan ar
produktionen effektiv och produkterna ar av hog kvalitet. Konkurrensen fran
lagkostnadslander kan dock forvantas bli hard i framtiden och detta kommer att
bidra till att halla nere produktpriserna pa varldsmarknaden. Anledningen till att
konkurrensen fran lagkostnadslander kan forvantas bli kannbar &r att den
spannmalsbaserade animalieproduktionen kan flytta och expandera pa ett helt
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annat satt an betesbaserad animalieproduktion eller spannmalsodling. Nagot
som ocksa bor lyftas fram &r att svenska uppfaodare i vissa fall tycks ha onddigt
hoga kostnader i jamforelse med jamforbara europeiska lander, dven da hansyn
tas till strangare regler for bl.a. djurskydd. Det finns saledes stora behov av, men
ocksa méjligheter att, sinka produktionskostnaderna.

Slutligen &r det viktigt att podngtera att fragan inte & om en viss produktions-
gren kommer att 6verleva eller inte, utan fragan ar hur stor omfattningen av en
viss produktionsgren i Sverige kommer att bli. Spridingen mellan de olika geo-
grafiska omradenas och de enskilda lantbruksforetagens forutsattningar samt
lantbrukarnas varierande skicklighet gor att det i praktiken finns en glidande
skala mellan lantbruk med mycket goda forutsattningar att konkurrera och de
som inte har forutsattningar for att bedriva l16nsam produktion. Statistik- och lit-
teraturgenomgangen antyder att det finns manga svenska lantbruksforetag som
inte har langsiktiga forutsattningar for att kunna konkurrera. Samtidigt finns
manga driftiga lantorukare med goda forutséttningar som okar sin produktion
nar som andra lagger ned.



Vilka jordbruksforetag laggs ned och
vilka vaxer

6.1 Introduktion

Inom det svenska lantbruket sker som redan antytts en snabb strukturutveckling
dar gardarna blir farre och storre. Det &r summan av de enskilda besluten pa fo-
retagsnivd om nedlaggning eller expansion som styr hur produktionsvolymerna
pa landsniva utvecklas. Om nedlaggningen av produktionskapacitet ar storre &n
nyinvesteringarna kommer produktionen pé landsniva att minska. Darfor ar det
av intresse att analysera vilka faktorer som paverkar besluten om nedlaggning
eller investering pa gérdsniva. | detta kapitel analyseras betydelsen av nagra fak-
torer som kan forvantas forklara lantbrukarnas nedlaggnings- och investerings-
beslut. Bade den ekonomiska narmiljon och egenskaper relaterade till garden
och driftsledaren studeras. Med nedl&ggning eller uttrdde menas i detta kapitel
att hela jordbruksforetaget laggs ned och att ingen eftertradare tar éver driften.
Nedlaggning eller neddragning av en enskild produktionsgren réknas daremot
som negativ tillvaxt. Med "6verlevnad” menas att foretaget inte 14ggs ned.

6.2 Teoretiska aspekter pa 6verlevnad och tillvaxt
Féretagskarakteristika

En av de forsta ekonomer som forklarade uttréddes- och tillvéxtmonster bland fo-
retag i en ekonomisk modell var Jovanovic (1982). Jovanovic fokuserade pa tva
beslut som varje foretagsledare star infor. Det forsta &r om foretaget ska produ-
cera inom en given bransch, dvs. fortsatt produktion eller nedldggning. Det
andra &r hur mycket foretaget ska producera, dvs. om lika mycket, mer eller
mindre skall produceras. Varje foretag forvantas i denna modell fortsatta produ-
cera sa lange alla andra alternativ ar samre. Vidare forvantas det enskilda fore-
taget producera s& att vinsten maximeras, givet de forutsattningar som finns
(produktpriser, insatsvarupriser, tillgang till produktionsfaktorer etc.). En viktig
utgangspunkt i denna teori ar att foretagen inte vet exakt vilken kostnadsstruktur
de har ndr de fattar ett beslut om att producera, men att de kan dra nytta av erfa-
renheter fran tidigare ar.

Hur kan da foretagskarakteristika som foretagarens élder och foretagets storlek
paverka nedlaggning och tillvaxt? Nar det galler uttradesbeslutet forutsager teo-
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rin att yngre foretag har mindre och osakrare information om sitt kostnadslage
och ddrmed i storre utstrackning upptacker att de satsat pa fel bransch. Detta in-
nebér att yngre foretag kan forvantas ha en lagre dverlevnadsgrad én aldre fore-
tag. Exempelvis vet inte en nystartad lantbrukare riktigt hur gardens lénsamhet
kommer att bli, medan en etablerad lantbrukare drar nytta av erfarenheterna fran
tidigare ar. Yngre lantbrukare som har en bra kostnadsstruktur (vilket kan bero
pa skicklighet eller goda forutsattningar) kommer inte att lagga ned, utan det ar
de foretag som upptacker att de inte klarar att uppnd en tillracklig Iénsamhet
som lagger ned. Aven foretagens storlek forvantas enligt Jovanovic paverka ut-
tradesmonstret bland foretagen. Mindre foretag har ofta ett sémre kostnadslage
och de forvéantas darmed enligt teorin ha en lagre dverlevnadsgrad.

Eftersom yngre foretagare generellt har sémre information om foretagets faktis-
ka kostnadslage och lonsamhet avviker foretagets storlek mer fran den optimala
storleken. Ett yngre foretag kan darfoér forvantas ha ett storre behov av att vaxa,
forutsatt att det inte laggs ned. Ju mer féretagets storlek avviker fran den opti-
mala, desto storre férandring av storleken ar att vanta. Samtidigt finns det nor-
malt sett en storlek som ur kostnadssynvinkel dr den basta. Kontentan av detta
&r att yngre och mindre foretag véxer, medan storre och aldre foretag stagnerar.

Empiriska studier har genom &ren utokat antalet foretags- och foretagarkarakte-
ristika, utdver alder och storlek, for att forklara nedlaggnings- och tillvaxtmons-
ter (t.ex. Weiss, 1999; Rizov och Mathijs, 2003). | sddana studier inom lant-
bruksomradet har foljande faktorer analyserats: forekomst av eftertradare, drifts-
ledarens uthildning, familjeférhallanden, driftsledarens kon och om foretaget ar
ett deltidsjordbruk. | dessa studier antas effekten av alder vara mer komplex an
den laroprocess om kostnadsstrukturen som Jovanovics modell forutser. Inom
jordbruket finns det aven ett livscykelperspektiv som maste tas med i berak-
ningen. Nar driftsledaren narmar sig pensionen 6kar sannolikheten for nedlagg-
ning och viljan att expandera minskar.

Féretagets narmiljé

| tidigare studier av éverlevnad och tillvaxt hos jordbruksféretag har foretagsle-
darens beslut framfor allt kopplats till foretagets och foretagarens egenskaper.
Exempel pa sddana egenskaper ar foretagarens alder och foretagets storlek. | f6-
religgande analys studeras inte bara foretagsspecifika egenskaper utan aven hur



forutsattningarna i jordbruksforetagets omgivning paverkar det enskilda foreta-
gets utveckling.

Teorier inom ny ekonomisk geografi (se t.ex. Fujita och Thisse, 2002) behandlar
hur samspelet mellan ekonomiska aktérer pa en marknad paverkar deras val av
lokalisering. En viktig aspekt ar att forutsattningarna for det enskilda foretaget
forandras nar antalet aktorer pd marknaden forandras. Teorierna pekar pa att lo-
kaliseringen av foretag beror pd en kombination av spridnings- och agglomera-
tionskrafter. Med agglomerationskrafter menas krafter som lockar foretag att
samlas inom ett begrénsat geografiskt omrade, medan spridningskrafter ar sada-
na som gor det formanligt for foretag att sprida ut sig geografiskt. Spridnings-
krafterna uppstar genom att vissa produktionsfaktorer inte gar att flytta (exem-
pelvis mark), samt att tillgngen pa vissa insatsvaror ar begransad och priset pa
dessa Okar da fler ekonomiska aktiviteter koncentreras till ett omrade (exempel-
vis dyra lokaler i storstadernas centrum). Agglomerationskrafterna uppkommer
dels som en foljd av att en rikligare tillgang pa leverantérer av insatsvaror inom
ett omrade haller nere insatsvarupriserna, dels som en féljd av att det finns en
storre efterfragan pa produkterna om det finns en stor lokal marknad. Geogra-
fisk koncentration av foretag och konsumenter kan alltsd bidra till en storre
marknad for slutprodukterna och att vissa insatsvaror blir billigare, samtidigt
som den leder till 6kade priser pa andra insatsvaror.

For jordbruksforetagen kan det vara bade till fordel och till nackdel att vara lo-
kaliserade ndra ekonomiska centra, dar koncentrationen av ekonomisk aktivitet
per ytenhet dr hdg. Det kan vara en fordel att lokalisera sig dar det finns gott om
andra typer av foretag eftersom det da finns tillgang till ett brett batteri av in-
satsvaror och leverantérer. Overlevnaden och tillvixten kan alltsd framjas av en
lokal ekonomi som é&r diversifierad, dvs. har ekonomiska aktiviteter inom ett
flertal olika sektorer. Nackdelen med att vara lokaliserad néra ekonomiska cent-
ra (storre stéder) &r att den hdga koncentrationen av foretag leder till 6kad kon-
kurrens om resurser och darfér hogre priser pa manga insatsvaror och resurser. |
expansiva storstadsomraden &r lénerna hégre och det finns fler intressanta alter-
nativa investeringsmojligheter an i andra omraden. Lantbruket utsétts darfor for
en storre konkurrens fran andra sektorer i de expansiva storstadsomradena. Pé
grund av detta skulle jordbruksféretag kunna forvantas laggas ned i stérre ut-
strackning om de ar lokaliserade néra ett ekonomiskt centrum, eller de forvéntas
atminstone inte vaxa s& mycket om de Gverlever (inte laggs ned).
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Ett annat perspektiv inom ekonomisk geografi ar det som kallas fér teknologiska
externaliteter. Detta handlar bland annat om att féretag inom en bransch péver-
kas positivt av att det finns manga andra liknande foretag i narheten. Exempel-
vis att det skulle kunna vara positivt for en mj6lkgard att befinna sig i ett omra-
de med ménga andra mj6lkgardar. Nagra orsaker till att det kan vara fordelaktigt
for foretag med liknande produktion att lokaliseras inom samma omrade ér: till-
gang till en pool av arbetskraft med relevant kompetens, tillgang till en pool av
specialistleverantdrer och att relevant och viktig information genom personliga
kontakter sprids lattare mellan foretagen. Darmed skulle det kunna férvantas att
jordbruksforetag som ar lokaliserade i ett omrade med relativt manga liknande
foretag i en hogre utstrdckning dverlever och vaxer.

Négot som ocksa bor lyftas fram &r tillgdngars orérlighet inom lantbruket. Som
regel ar uppstart och expansion av i synnerhet animalieproduktion férknippat
med stora investeringar, samtidigt som produktionsanlaggningarna knappast gar
att flytta ndgon annanstans och ofta inte kan anvandas till annan produktion. In-
vesteringarna innebar alltsd stora fasta kostnader samtidigt som anlaggningens
varde pa fastighetsmarknaden, nar den val ar uppford, ofta ar lagt i forhallande
till investeringen. Exempelvis medfdr en investering i en anlaggning for mjolk-
produktion att jordbruksforetaget skaffar sig en tillgang som &r svar att silja om
mjolkproduktion senare inte skulle visa sig lénsamt p& den aktuella garden.
Denna ororlighet i tillgdngarna skapar trégheter i bade nedlaggnings- och pro-
duktionsbeslutet, eftersom en nedlaggning kan innebéra att investerat kapital
inte kan realiseras. Fortsatt tillvaxt kan hammas om ett jordbruksféretag maste
tacka fasta kostnader &ven sedan produktionen lagt ned. Dock skulle det kunna
finnas en fordel for jordbruksforetaget att vara lokaliserat bland andra foretag
som har en liknande produktion, eftersom det d& kan tankas finnas fler potentiel-
la kopare eller arrendatorer av produktionsanldggningen.

6.3 Data och modell fér analysen

Jordbruksféretagens dverlevnad och tillvaxt i Sverige har analyserats for perio-
den 1990 till 1999. Denna period &r intressant av tva orsaker. Den forsta ar att
det skedde tva tvéra kast i jordbrukspolitiken under 1990-talet. | borjan pa 1990-
talet introducerade Sverige ett omstallningsprogram som syftade till en succes-
siv avreglering av jordbrukspolitiken. Denna avreglering avstannade da Sverige
blev EU-medlem 1995 och EU: s jordbrukspolitik inférdes. Dessa tvara kast i
jordbrukspolitiken kan forvantas ha paverkat jordbruksforetagens nedlaggnings-



och tillvaxtbeslut. F6r det andra har de ekonomiska aktiviteterna i jordbrukssek-
torn koncentrerats allt mer geografiskt under 1990-talet (se Gullstrand, 2004).
Denna geografiska koncentration av jordbruksproduktionen avspeglas i jord-
bruksféretagens nedlaggnings- och tillvaxtbeslut.

Det statistiska underlaget for analysen ar Lantbruksregistret (Jordbruksverkets
LBR-databas), som innehaller alla jordbruksforetag i Sverige med minst tva
hektar. Datamaterialet tacker artalen 1990, 1995 och 1999. Var och en av
driftsinriktningarna mjoélkproduktion, jordbruksvaxter och svinproduktion ana-
lyseras. | den statistiska analysen av vilka foretag som l&ggs ned och vilka som
vaxer undersoks effekten av foljande variabler (en mer detaljerad beskrivning
finns i Appendix sist i rapporten):

Gardens storlek (djurantal eller antal hektar)

Driftsledarens alder

Om foretaget gick in i omstéllningsprogrammet i borjan av 1990-talet

Deltidsforetag eller inte

Specialiseringsindex pa gardsniva (méter hur specialiserad garden ar pa

den aktuella driftsinriktningen)

Om foretaget fick en ny driftsledare mellan 1990 och 1995

e Kommunens ekonomiska potential (mater om garden ligger nara ett
ekonomiskt centrum)

e  Specialiseringsindex pd kommunniva (méter hur stor andel av jord-
bruksforetagen i kommunen som har den aktuella driftsinriktningen)

o Diversifieringsindex (méter hur diversifierat kommunens néringsliv &r)

I analysen baseras nedlaggning pa om jordbruksforetaget finns kvar i lantbruks-
registret 1999 eller inte. Med andra ord, nedlaggning definieras inte som att den
produktion som karaktariserar driftsinriktningen upphor utan som att hela jord-
bruksforetaget 1aggs ned. Tillvaxten i ett foretag definieras som foéréndringen
mellan 1995 och 1999 i antalet mj6lkkor for driftsinriktning mjolk, antal grisar
for driftsinriktning svin och antal hektar aker for driftsinriktning vaxtodling.

Vissa av de forklarande variablerna ar sjalvforklarande sdsom driftledarens al-
der, variabel for deltidsjordbruk och variabel for jordbruksforetag med en ny
driftledare mellan 1990 och 1995. Andra karakteristika &r inte lika sjalvklara. |
studien anvands till exempel en variabel som indikerar om jordbruksféretaget
ingick i omstallningsprogrammet i borjan pa 1990-talet eller inte. Denna varia-
bel anvands som en indikation pa vilka foretag som hade samre forutséttningar

75



76

for att bedriva jordbruk. Programmet var frivilligt och stéd gavs endast till de
jordbruksforetag som lade areal i vantel&ge (for att senast 1996 ldgga om pro-
duktionen varaktigt) eller till féretag som lade om markanvéndningen genast.
Ytterligare en faktor som beaktas i analysen &r foretagens specialiseringsgrad.
Detta &r ett index som tar visar om foretaget ar fullstandigt specialiserat inom en
driftsinriktning eller om foretaget ar diversifierat. Specialiserade foretag forvan-
tas vara mer kansliga for andrade forutsattningar som rér den aktuella driftsin-
riktningen, t.ex. &ndrad jordbrukspolitik.

Slutligen anvands ocksa variabler for att ta hansyn till for den lokala ekonomis-
ka miljon kring varje jordbruksforetag. Med den lokala miljéon menas den kom-
mun déar foretaget ar lokaliserat. En variabel méater den ekonomiska potentialen
for varje kommun, dvs. i vilken utstrackning kommunen ligger i ett omrade som
kan réknas som ett ekonomiskt centrum. Den variabel som indikerar ekonomisk
potential har ett hégt varde om en stor del av Sveriges ekonomiska mas-
sa/aktivitet finns i dess narhet. Exempelvis har kommuner i Stockholmsomradet
hog ekonomisk potential, medan kommuner i norra Norrlands inland har lag
ekonomisk potential. Ytterligare ett lokalt matt mater hur specialiserat lantbru-
ket i kommunen &r avseende den analyserade driftsinriktningen; t.ex. i fallet
mjolkproduktion anger mattet hur stor andel av géardarna som har driftsinrikt-
ning mjolk. Slutligen anvands ett matt pa hur diversifierat kommunens narings-
liv (inkl offentlig sektor) & genom att studera hur arbetskraften ar fordelad mel-
lan tio olika sektorer. Ett hogt varde innebér att kommunen har en diversifierad
ekonomi, medan ett 1gt varde innebér att arbetskraften i kommunen ar speciali-
serad. Utdver dessa variabler anvands dven s.k. dummys for varje produktions-
omrade (8 st) for att ta hansyn till regionala skillnader som inte fangas upp av de
ovriga variablerna.

| den statistiska analysen anvands en tva-stegs metod. | det forsta steget analyse-
ras foretagens sannolikhet for att 6verleva och i det andra steget analyseras fore-
tagens tillvaxt med beaktande av information fran dverlevnadsanalysen. For mer
detaljer om metoden hénvisas till Gullstrand (2005).

6.4 Resultat

Analysresultaten visar i vilken utstrackning de olika forklarande variablerna, di-
rekt eller indirekt, paverkar om ett foretag 6verlever och om djurantal eller areal



okar. Tabeller med detaljerade resultat fran de statistiska analyserna redovisas i
Appendix sist i rapporten.

Foretagskarakteristika

Gardens storlek tycks ha olika inverkan pa 6verlevnadsgraden i de olika produk-
tionsgrenarna. Bland mjoélkproducenter och véxtodlare tenderar storre foretag att
dverleva i en hogre utstrackning, som forvéantat. Bland grisuppfédarna har stor-
leken daremot ingen (statistiskt sakerstalld) inverkan pa om jordbruksforetaget
6verlevde eller inte. Notera att 6verlevnad studeras under perioden 1995-1999.

Gardens storlek visar sig vara betydelsefull for tillvéixttakten inom alla tre
driftsinriktningarna, men effekten &r inte densamma. Bland mjélkproducenter
finns det en icke-linjar relation mellan storlek och tillvaxt, som innebar att
mindre och storre foretag véxer fortare &n medelstora. Mindre foretag vaxer mot
en medelstorlek nar det galler antal mjolkkor. Samtidigt blir produktionen mer
koncentrerad genom att de stdrsta mjolkproducenternas andel av det totala
mijolkkobestandet dkar. For svinproducenter véxer de storre foretagen mer an de
mindre, vilket innebér att stora foretag har blivit relativt sett storre. Detta inne-
bér i sin tur, precis som inom mjoélkproduktionen, att produktionen dver tiden
koncentreras till farre foretag och att de storre foretagen tar en allt stérre del av
marknaden. Inom vaxtodling ar resultaten de motsatta. De storre foretagen vaxte
mindre under perioden 1995-1999, vilket innebéar att de mindre foretagen véxer
ikapp de stora.

Driftsledarens alder paverkar foretagets dverlevnad pa ungefar samma satt i de
olika driftsinriktningarna. Bade unga och gamla tenderar att sluta som bonder i
en storre utstrackning an de som befinner sig mitt i livet. Relationen mellan san-
nolikheten att foretaget Gverlever och foretagarens alder &r alltsd icke-linjar.
Dessa resultat ar i linje med resultaten i andra studier, till exempel Weiss (1999)
och Rizov & Mathijs (2003). Att unga lantbrukare i hdgre utstrackning véljer att
sluta an medelalders kan dels forklaras med att yngre lantbrukare i borjan har
begransad kunskap om foretagets kostnader och lonsamhet, dels kan det bero pa
att yngre personer har fler alternativ utanfor jordbrukssektorn. Darmed ar det en
storre sannolikhet att yngre lantbrukare &ngrar sitt beslut och finner alternativen
utanfor jordbrukssektorn mer attraktiva an vad aldre gér. Kommer daremot lant-
brukaren narmare pensionsaldern okar sannolikheten att sluta som bonde igen.
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Nar det galler tillvéxttakt &r det de unga lantbrukarna som expanderar mest me-
dan tillvéxten avtar med aldern hos driftsledaren. Detta resultat ar i linje med
Jovanovics (1982) teori, dar yngre foretag forvantas vaxa fortare upp till en op-
timal storlek som aldre foretag redan uppnatt 6ver tiden.

Att vara starkt specialiserad verkar ha varit till nackdel for producenter inom
alla tre driftsinriktningarna. Mer diversifierade foretag overlevde i hogre ut-
strackning under den studerade perioden. En forklaring till detta kan vara att
specialiserade foretag ar kéansligare for forandringar i férutsattningarna fér en
enskild produktionsgren.

Deltidsforetag visar en storre sannolikhet for nedldggning, vilket kan tolkas som
att deltid anvands som en sprangbrada ut ur sektorn. Denna sprangbradseffekt
forstarktes inom mjélk- och svinsektorn av omstéllningsprogrammet som intro-
ducerades i bérjan pd 1990-talet. Med andra ord, mjélk- och svinproducenter pa
deltid var mer benégna att trada ut ur naringen och av dessa foretag var de som
ingick i omstallningsprogrammet allra mest benédgna att trdda ur. Inom spann-
malssektorn verkar det dock som om stoden inom omstéllningsprogrammet i
kombination med mdjligheten att halla marken i véntelage minskade deltids-
jordbrukens bendgenhet att trada ur.

Bland de deltidsféretag som blev kvar visar det sig att deltidsféretag med inrikt-
ning mjolk eller svin var mer bendgna att véxa &n heltidsforetag. Deltidsforetag
inriktade pa mjolk- eller svinproduktion stod 1995 infor ett val som innebar att
de antingen maste sluta eller stanna kvar och véxa. Storre deltidsforetag visar
sig dock inte vara sarskilt benigna att véxa ytterligare. Bland foretag med in-
riktning pa vaxtodling visar resultaten att deltidsjordbruken inte bara var mindre
benégna att stanna kvar inom jordbrukssektorn, utan de var d&ven mindre benég-
na att véxa an heltidsforetagen.

Slutligen, de féretag som fick en ny driftsledare mellan 1990 och 1995 var var-
ken mer eller mindre benédgna, an de som inte bytte driftledare, att lagga ned el-
ler att viaxa. Undantaget ar vaxtodlingsforetagen som visar tecken pa mindre
tillvaxt mellan dren 1995 och 1999 om de bytte driftsledare mellan 1990 och
1995.



Lokala karakteristika

Ett genomgaende monster i analysen ar att narhet till ett ekonomiskt centrum
begransar foretagens tillvaxt. Huvudférklaringen till detta &r sannolikt att lant-
brukarna har flera alternativa inkomst- och investeringsmojligheter i storstads-
nara omraden. Mojligen kan det ocksa ha betydelse att annat &n jordbruk i hogre
utstrackning konkurrerar om marken, i kommuner med en hég ekonomisk po-
tential. For véxtodlingsforetagen ar sambandet mer komplext an for de andra tvé
driftsinriktningarna, pa sa satt att foretagets storlek ocksa inverkar. Bland véxt-
odlingsforetagen ar det framfor allt mindre foretags tillvaxt som paverkas nega-
tivt av nérhet till ett ekonomiskt centrum. Mjolk- och grisproduktion &r mer ka-
pitalintensiv och mindre beroende av tillgang pa bra dkermark. Darfor ar det inte
forvanande att dessa tva driftsinriktningar ar mer kansliga for de negativa effek-
terna av nérhet till ett ekonomiskt centrum, oavsett om foretagen &ar stora eller
sma.

Overlevnaden hos jordbruksforetag nara ett ekonomiskt centrum paverkas var-
ken negativt eller positivt av att ligga néra centrumet, enligt den ursprungliga
modell som anvéands i tillvaxt- och éverlevnadsanalysen. En uttkad Gverlev-
nadsanalys fér mjolkproducenter visar dock att narhet till ett ekonomiskt cent-
rum paverkar dverlevnaden for vissa typer av foretag. Resultaten visar att drifts-
ledare som ar yngre an 40 ar & mer benagna att sluta som bonder om garden
ligger néra ett ekonomiskt centrum. Detta tyder pa att yngre lantbrukare néra ett
centrum ser alternativen som mer lockande. Den férdjupade dverlevnadsanaly-
sen visar ocksa att det finns ett icke-linjart samband mellan kommunens ekono-
miska potential och tillvaxten. Mjélkforetagen l&ggs ned i mindre utstrackning
om det finns en nagorlunda stor marknad in narheten, an om kommunens eko-
nomiska potential &r 13g. Nar den ekonomiska potentialen kommit Gver en viss
troskel blir i stéllet sambandet det omvénda och sannolikheten att foretaget
overlever minskar med kommunens ekonomiska potential. Sannolikheten att ett
mijolkforetag kommer att finnas kvar ar alltsd storst om den ligger i ett omréade
med maéttlig koncentration av ekonomisk aktivitet. Detta tyder pé att det &r posi-
tivt med en viss tillgang pé leverantorer, kunder, service eller andra arbetstillfal-
len, men finns det alltfor mycket annan verksamhet i omradet dras resurser till
andra branscher. For spannmals- och grisproducenter syns daremot inget tydligt
samband mellan den lokala ekonomins ekonomiska potential och féretagens
Overlevnadsgrad.
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Jordbruksforetagens éverlevnad paverkas inte i ndgon storre utstrackning av hur
diversifierat kommunens naringsliv ar. Det visar sig heller inte ha ndgon stérre
betydelse for dverlevnaden om jordbruket i kommunen &r starkt specialiserat péa
den aktuella driftsinriktningen eller inte, undantaget mjolkproduktionen. |
kommuner dar en stor andel av jordbruksforetagen &r inriktade pd mjolk laggs
mjolkgardarna ned i nagot storre utstrackning an andra kommuner.

Foretagens tillvaxt inom en viss driftsinriktning paverkas positivt av att jordbru-
ket i kommunen &r specialiserat pa just den driftsinriktningen. Detta galler for
samtliga tre driftsinriktningar. Mjélkgéardarna véxer alltsd snabbare om en stor
del av jordbruksforetagen i kommunen &r inriktade pa just mjolk. Motsvarande
samband galler for vaxtodlings- och grisgardar. Uppenbarligen finns det forde-
lar med att vara lokaliserad i ett omrade med en stor andel liknande jordbruksfe-
retag. Naturligtvis kan det vara sa att de naturliga forutsattningarna for t.ex.
grisproduktion ar battre i omraden dar en stor andel av gardarna ar inriktade pé
grisar och att det &r det &r detta som bidrar till den hdgre investeringsviljan. Det
kan ocksa vara sa att erfarenheter fran dem som investerat tidigare samt infor-
mation om t.ex. ny produktionsteknologi sprids lattare om det &r ndra mellan
gardar som har samma produktion.

Sammanfattande tabell

Tabell 9 sammanfattar resultaten fran hela dverlevnads- och tillvéixtanalysen.
Tabellen visar om négot samband kan pévisas och hur sambandet i sa fall ser ut.
Forkortningen “ins.” (insignifikant) indikerar att det inte finns nagot klart sam-
band. Ett ”+” indikerar att den forklarande variabeln har en positiv inverkan pé
foretagens Gverlevnad eller tillvaxt, exempelvis att ju stérre mjolkgard desto
storre sannolikhet att foretaget dverlever. Ett minustecken indikerar ett negativt
samband. | vissa fall &r sambandet icke-linjart, vilket indikeras av symbolen U
eller symbolen M. | exempelvis fallet med paverkan av driftsledarens alder pa
mjolkforetagens Overlevnad indikerar symbolen m att foretag med driftledare
som &r unga eller gamla har en lagre sannolikhet att dverleva an om driftsleda-
ren ar av genomsnittlig alder. Tillvixten av antalet mjolkkor &r stérre pa sma
och stora mj6lkgardar an pa medelstora, vilket indikeras av symbolen u.



Tabell 9. De férklarande variablernas inverkan pa éverlevnad och tillvaxt inom re-
spektive driftsinriktning*

Overlevnad Tillvaxt

Mjolk  Vaxtodl.  Grisprod. Mjolk  Vaxtodl.  Grisprod.

Foretagskarakteristika

Gardens storlek + + ins. v - +
Driftledarens alder N N N - - -
Ingick i omstall-
ningsprogrammet
Deltidsforetag - - - + - +
Deltidsforetag som ingick i

omstallningsprogr.

Deltidsféretag och storlek - -
Specialiserad gard - - - + - -
Ny driftsledare ins. ins. ins. ins. - ins.
Kommunkarakteristika
Kommunens ekonomiska
potential

Driftledare under 40 néra
ett ekonomiskt centrum
Stora foretag nara ett
ekonomiskt centrum
Specialiserat jordbruk i-
nom kommunen
Diversifierat naringsliv i-
nom kommunen

N ins. ins. - - -

- ins. ins. + + +

ins. ins. ins. ins. ins. ins.

* Tecknen + eller - indikerar en positiv eller negativ effekt pa 6verlevnad respektive tillvaxt, m /
U innebar att relationen &r icke-linjar (positiv/negativ effekt fram till en viss troskel och darefter
faller/okar effekten) och ins. indikerar att effekten inte kunde sékerstallas pa dtminstone en
10-procentig niva (dvs. sannolikheten att den uppmatta effekten ar felaktig ar storre an ett fall
utav tio). | de fall da ingen effekt redovisas har sambandet inte analyserats.

Kélla: Egna berdkningar baserade pa data fran Lantbruksregistret.
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Hur kan konkurrenskraften forbattras

Framtida svensk jordbruksproduktion forutsétter att det finns ménniskor som
vill jobba inom sektorn, att de &r villiga att investera i ny produktionskapacitet
och att den ekonomiska effektiviteten i produktionen kontinuerligt forbéttras. |
vilken man detta kan uppnas beror pa ett antal underliggande faktorer. Vissa av
dessa gar knappast att férdndra medan andra gar att paverka, antingen av foreta-
gen eller av staten.

Négra av de faktorer som ar svara att forandra ar vérda att namna. Klimat och
jordman ar kanske det forsta man tanker pa. Nackdelar i detta hanseende gar
dock i ndgon man att kompensera for genom teknisk utveckling. Nagot annat
som &r svart att paverka ar utvecklingen inom andra delar av svenskt naringsliv.
Ar andra sektorer mycket konkurrenskraftiga och framgéngsrika pa export- och
hemmamarknaden kommer detta att inverka negativt pa jordbrukssektorn. Detta
beror pa att kostnadsnivan i forhéallande till andra lander drivs upp nar konkur-
rensen om produktionsfaktorer som arbetskraft okar och priset pa dessa produk-
tionsfaktorer stiger. Genomgangen av internationella kostnadsjamforelser av
produktionskostnaden i olika produktionsgrenar visar tydligt pd en generellt hég
kostnadsniva inom svenskt jordbruk. Det 4r uppenbart att stark internationell
konkurrenskraft inom andra delar av svenskt néringsliv ar en viktig bidragande
orsak. Analysen av vilka jordbruksforetag som laggs ned som vilka som véxer
visar dessutom att lantbrukare néra ekonomiska centra (storre stader) &r mindre
benédgna att utbka animalieproduktionen, eftersom de har fler alternativa inve-
sterings- och inkomstmojligheter. Svenskt jordbruk konkurrerar alltsd i minst
lika stor utstrdckning med andra branscher i Sverige som med jordbruket i andra
lander.

Trots det hdga kostnadsldget och konkurrensen med andra sektorer visar
genomgangen att det finns forutsittningar for fortsatt jordbruksproduktion i Sve-
rige. Detta kréver dock ett kontinuerligt arbete med att sdnka produktionskost-
naderna och 6ka intakterna, ett arbete som for dvrigt pagar i alla industrialisera-
de lander. Eftersom jordbrukproduktion i hég grad innebar produktion av stan-
dardiserade ravaror som handlas pa den internationella marknaden &r produk-
tionskostnaden av stor betydelse, medan produktpriset &r svarare att paverka. In-
taktssidan ar dock betydelsefull inom svenskt och for den delen véasteuropeiskt
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jordbruk, d& faktorer som hdg produktkvalitet, narhet till en kravande konsu-
mentmarknad och tillgang till en vélutvecklad foradlingsindustri i viss man kan
kompensera for det htga kostnadslaget.

7.1 Statens roll

Vad kan dé olika aktorer gora for att starka konkurrenskraften? Statens roll &r
framst att hantera sadant som marknaden inte klarar pd egen hand eller som
marknaden tillhandahaller i for liten omfattning sett en ur samhallsekonomisk
synvinkel (s.k. marknadsmisslyckanden). Mer konkret handlar det om att till-
handahélla de grundlidggande spelreglerna i form av lagstiftning och rattsvasen-
de samt finansiera eller stddja vissa investeringar och vissa aktiviteter. Berkum
(2004) och Johansson & Kaspersson (2004) pekar pa foljande omraden dar stat-
liga insatser kan vara motiverade for att starka konkurrenskraften:

e Utbildning

e  Forskning och utveckling

e Underlattande av informationsspridning

e Investeringar i fysisk och kommunikationsrelaterad infrastruktur

e Lagstiftning for att sékerstalla bl.a. fungerande konkurrens och funge-
rande kapitalmarknad och arbetsmarknad

¢ Tillhandahallande av offentliga tjanster som skola, barnomsorg och
halsovard samt stdd till viss grundlaggande service.

Ovanstéende punkter ar inte unika for jordbrukssektorn och det ar just det som
&r podngen. Statens roll &r inte att stodja en viss bransch utan att ge de grund-
laggande forutsattningarna for néringslivets utveckling. Staten har normalt inte
forutsattningar att bedéma vad som kommer att bli framtidsbranscher. Lundberg
(1999) konstaterar att "det i teorin finns hallbara ekonomiska argument for en
selektiv och offensiv naringspolitik av typen "plocka vinnare” men att de prak-
tiska svarigheterna och begransningarna gor en sadan politik svar att genomfo-
ra”. Normalt leder en politik inriktad pa att gynna en viss bransch eller en viss
grupp av foretag till samhallsekonomiska forluster.

| stéllet for att forsdka styra vad som blir framtidsbranscher bor staten skapa
goda forutsattningar for att marknaden (foretagen) framgangsrikt skall kunna
I6sa detta pa egen hand. Delmar (2002) pekar pa tva egenskaper hos politiken
som kan bidra till starkt konkurrenskraft; dels att den bor framja att s& manga
olika affarsmojligheter som mojligt testas, dels att det finns en fungerande kon-



kurrens sa att olonsamma idéer slds ut och resurserna kanaliseras till de I6n-
samma idéerna. "Tillvaxt uppkommer féljaktligen inte genom att stodja de fore-
tag som redan finns och skydda dem fran eventuell konkurrens. Tvartom skall
etablerade foretag konkurrensutsattas for att nya och mer effektiva entreprenéri-
ella méjligheter ska fa uppkomma och pa sikt konkurrera om resurser” (Delmar,
2002). For att framja att manga olika affarsmojligheter testas kravs att det risk-
tagande som ar forknippat med att préva nya entreprendriella méjligheter fram-
jas.

Aven om det inte ar en politisk uppgift att planldgga utvecklingsvagar for olika
grupper av foretag ar vissa prioriteringar mellan branscher nédvandiga. Utbild-
ning, forskning och utveckling samt informationsspridning ar till viss del
branschspecifik och darfor ar det nodvandigt att fran politiskt hall valja hur
mycket branschspecifik sddan verksamhet staten skall finansiera inom olika sek-
torer. Néar det galler insatser for forskning och utveckling & motivet for statlig
inblandning att det enskilda foretaget valjer att investera for lite i sddana aktivi-
teter, eftersom det inte beaktar nyttan for andra foretag i sitt investeringsbeslut.
Ju mer tillganglig kunskap sprids och leder till l&gre kostnader eller hégre intak-
ter i jordbruksforetagen, desto stérre blir det samhéllsekonomiska vérdet av
kunskapen. | synnerhet som jordbruksforetagen ar badde manga och sma finns
goda motiv for statligt stod till forskning och utveckling inom jordbruksomra-
det, liksom for atgarder som underlattar kunskapsoverféring mellan foretagen
samt mellan forskningsinstitutioner och lantbrukare.

For att beddma om nuvarande satsningar pa utbildning, FoU och informations-
spridning ar av lamplig omfattning kradvs att den samhallsekonomiska nyttan av
ytterligare statliga anslag vags mot kostnaden. Foreliggande rapport géar dock
inte langre an att peka pa att det finns motiv for statlig finansiering av dessa ak-
tiviteter.

Lorenzen (2002) pekar pa positiva effekter av att utbildning och offentliga tjans-
ter koordineras med néringslivet. Tillgdng pa offentliga tjanster och annan
grundlaggande service verkar attraherande pa och héller kvar arbetskraften. For
de mer gleshefolkade delarna av landet kan darfor brist pd sdana tjanster verka
hammande pa utvecklingen inom jordbruket. Jordbruksspecifik utbildning hand-
lar om att stdrka humankapitalet i sektorn och detta forefaller vara viktigt for
svenskt jordbruks utveckling, med tanke pa Sveriges komparativa fordelar inom
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humankapitalintensiv och kapitalintensiv produktion. Genomgangen av svenskt
jordbruks konkurrensforutsattningar i de foregdende kapitlen tyder pé att en ut-
veckling mot stérre jordbruksféretag som tillampar avancerad teknologi kan bi-
dra till att sanka produktionskostnaderna. I detta perspektiv ar vélutbildad ar-
betskraft betydelsefullt.

7.2 Fungerande konkurrens

Okande koncentration bland s&vél foretag som tillhandahaller insatsvaror till
jordbruket som i féradlings- och handelsleden ar ndgot som kan inverka negativt
pa det svenska lantbrukets utveckling. Jordbruksforetagen ar var for sig sma och
manga till antalet, varfor deras konkurrensposition &r svag. Buccirossi m.fl.
(2002) konstaterar att lantbrukarna har den svagaste marknadsmakten i kedjan
och att 6kad marknadsmakt i andra led riskerar leda till hdgre insatsvarupriser
och lagre produktpriser. Forekomsten av kooperativ som tillhandahaller insats-
varor eller marknadsfor produkterna minskar visserligen risken for utnyttjande
av marknadsmakt, men i franvaron av konkurrens blir kooperativa foretag (lik-
som investerardgda) som regel ineffektiva och denna ineffektivitet riskerar att
overvaltras pa lantbrukarna. | konkurrenslagstiftningen ar det dock viktigt att
nyttan av att det finns ett stort antal konkurrerande foretag vags mot de ofta vé-
sentliga stordriftsférdelar som finns i insatsvaru- och féradlingleden. Den litte-
ratur som studerats antyder att bristande konkurrens potentiellt &r en kalla till att
exempelvis foderpriser och byggkostnader ar forhallandevis hdga i Sverige, men
det ar inte klarlagt om s &r fallet. Det forefaller ddrutover finnas ett behov av
att narmare underséka om det forekommer bristande konkurrens ocksa i andra
delar av livsmedelskedjan och i vilken man detta inverkar negativt pa jordbru-
kets och for den delen hela livsmedelssektorns utveckling.

7.3 Produktionskostnaderna

Liksom andra ravaruproducerande branscher &r jordbruket en sektor dar pro-
duktpriserna realt sett (dvs. priser justerade for inflation) sjunker éver tiden,
medan priserna pd manga produktionsfaktorer och insatsvaror inte sjunker i
samma takt. Detta beror pa att teknologiutveckling och kunskapsuppbyggnad
mojliggdr sjunkande produktionskostnader, samtidigt som konkurrensen jord-
bruksforetagen emellan leder till att produktpriserna ocksa pressas nar produk-
terna kan produceras billigare.



De realt sett sjunkande produktpriserna gor det nédvandigt att hela tiden arbeta
med att sénka produktionskostnaderna. Jamforelsen av produktionskostnader i
olika lander antyder att svenska lantbrukare behdver gora stérre anstrangningar
pa detta omrade 4n méanga av deras vasteuropeiska kollegor, som i och for sig
ocksa lider av att manga av produktionsfaktorerna och insatsvarorna &r dyrare
an i 6vriga varlden. Genomgangen i denna rapport visar att det inte ar en enskild
eller ens nagra f& faktorer som kan forklara det hoga kostnadslaget inom svenskt
lantbruk. | stallet & det summan av manga, var for sig sma, kostnadshéjande
faktorer som leder till ett hogt kostnadslage. Méanga av dessa ar dock paverkbara
eller gar atminstone att mildra effekterna av. Det hoga priset pa ménga produk-
tionsfaktorer och insatsvaror har redan ndmnts. Den rikliga forekomsten av stat-
liga regleringar och statlig insyn inom svenskt lantbruk &r en annan faktor som
bidrar till hégre produktionskostnader &n i andra delar av varlden. Den kost-
nadsokning som varje enskild regel eller palaga fororsakar i form av t.ex. 6kad
kapital-, arbetskrafts- eller administrationskostnad forefaller vara mattlig i de
flesta fall. Problemet &r i stallet den stora mangden regler och pélagor. Tva fra-
gor reser sig i detta sammanhang; den forsta & om tillracklig avvagning gors
mellan kostnad och nytta nar olika regler infors och den andra ar i vilken man
forenklingar av regelverket ar méjliga.

Framst ar det genom att 6ka produktiviteten, dvs. producera med totalt sett lagre
insats av produktionsfaktorer och insatsvaror per kilo slutprodukt, som lantbru-
karna sjalva kan sénka sina produktionskostnader. | detta sammanhang ar det
viktigt att notera att det finns en stor spridning i produktivitet mellan olika lant-
brukare och att forbattrad kunskapsdverforing mellan lantbrukare darmed kan
bidra till att okad genomsnittlig produktivitet i sektorn. Detta utan att ndgon ny
kunskap behover tas fram. Sannolikt finns ocksé stora outnyttjade mojligheter
till kunskapséverforing mellan lander.

Helt ny kunskap som kan bidra till 6kad produktivitet kan antingen tas fram ge-
nom att lantbrukarna sjélva testar egna idéer eller genom statsfinansierade (eller
for den delen av lantbrukarna gemensamt finansierade) satsningar pa forskning
och utveckling. En viktig aspekt pa teknologiutveckling ar att nya eller forbatt-
rade produktionsmetoder kan anvandas for att kompensera for nackdelar som ett
mindre formanligt klimat eller hig arbetskraftskostnad for med sig. Teknologi-
utveckling &r dock inte helt oproblematisk — exempelvis har GMO-grddor visat
sig kunnat bidra till 6kad produktivitet och lagre produktionskostnad, men osa-
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kerhet kring eventuella bieffekter bromsar den praktiska anvandningen. Lander
som séger nej till ny kostnadssénkande teknologi riskerar dock att forsamra sin
konkurrensférmaga. Inom vasteuropeiskt jordbruk har teknologiutveckling och
kunskapsuppbyggnad varit och ar fortfarande de viktigaste satten att tackla kon-
kurrensen fran lagkostnadslander. Utbildning &r en pusselbit i detta arbete da
den inte bara forbattrar kunskapslaget utan ocksa kan forbattra den enskildes
formaga att ta till sig ny kunskap.

Ytterligare en aspekt &r att produktiviteten kan forbattras genom att de mest
produktiva och lénsamma jordbruksforetagen koper eller arrenderar produk-
tionskapacitet (mark och eventuellt byggnader) av de mindre effektiva. En
snabb omvandling inom sektorn bor darfor ses som positivt ur konkurrenskrafts-
synpunkt. Exempelvis kan en vél fungerande marknad for jordbruksmark under-
latta omvandlingen. Jordbrukspolitiken tenderar emellertid ofta att verka i mot-
satt riktning, dvs. den bromsar omvandlingen i sektorn och inverkar dérfér nega-
tivt pa konkurrenskraften.

Utan investeringar kommer jordbruket i Sverige att krympa i takt med att gamla
byggnader och maskiner av I6nsamhetsskal tas ur produktion. Det &r framst de
unga lantbrukarna som investerar for 6kad produktion. En anmérkningsvérd
slutsats fran flera av de genomgangna kostnadsjamforelserna ar att svenska
lantbrukare frivilligt tycks investera i mer pakostade anlaggningar for animalie-
produktion &n kollegor i grannlanderna. Svenska animalieproducenter uppvisar i
och for sig goda tekniska produktionsresultat och det kan vara sa att de investe-
rar i en mer kapitalintensiv teknologi &n kollegor i grannlanderna. Men trots de
storre kapitalinvesteringarna ar arbetsinsatsen inte lagre an i grannlédnderna. Re-
sultaten pekar pa att det &r tveksamt om de mer pékostade byggnadslésningarna
verkligen kan motiveras utifran en foretagsekonomisk synvinkel. Framfor allt
visar resultaten pé ett behov av storre lénsamhetsfokus vid investeringar.

7.4 Geografisk koncentration

Det svenska lantbruket ar geografiskt utspritt. Denna gleshet kan vara till nack-
del, inte minst inom animalieproduktionen. Langa avstand leder till hogre trans-
portkostnader samtidigt som begransningar i mdjligheten att transportera djur
langre strackor kan minska mdjligheten att utnyttja stordriftsfordelar i slakteri-
industrin. Det finns dock dven andra nackdelar med geografisk spridning, eller
snarare att det finns fordelar med att foretag med liknande produktion samlas



inom ett begransat geografiskt omrade. Geografisk koncentration av foretag
med liknande produktion bidrar namligen till béttre tillgéng till en pool av spe-
cialiserad arbetskraft, underlattar kunskapséverféring mellan foretagen samt ger
underlag for fler (konkurrerande) kunder och leverantorer av insatsvaror. Dansk
och hollandsk animalieproduktions framgang &r delvis en foljd av att man kun-
nat dra nytta av fordelarna med geografisk koncentration, &ven om malmedvetna
satsningar pa att starka naringens konkurrenskraft kanske haft storst betydelse
for utvecklingen i dessa lander. Analysen i foregéende kapitel av vilka jord-
bruksféretag som laggs ned och vilka som expanderar antyder dessutom att geo-
grafisk koncentration av jordbruksforetag inriktade pa en viss produktionsgren
inverkar positivt pa investeringsviljan i denna produktionsgren.

Slutsatsen &r att 6kad geografisk koncentration av de olika produktionsgrenarna
inom animalieproduktionen &r efterstravansvard ur ett konkurrenskraftsperspek-
tiv.

7.5 Intakterna

Slutligen nagra kommentarer om intaktssidan. Oféradlade jordbruksprodukter
kan i hog grad betraktas om standardiserade ravaror som séljs till ett givet
marknadspris, dar marknadspriset i sin tur styrs av tillgdng och efterfrdgan pa
varldsmarknaden. Priset pa en ravara av standardkvalitet kan dock skilja sig
mellan tva lander eller regioner pa grund av transport- och transaktionskostna-
der (6vriga kostnader for att genomfdra handelstransaktioner). Konkurrensen
fran de lander som kan producera jordbruksprodukter till 1dg kostnad skall dar-
for inte 6verdrivas. Kostnaden for att ta en skrymmande jordbruksprodukt fran
en gard i ett lagkostnadsland till en svensk hamn utgor ofta ndgra 10-tals procent
av produktpriset i Sverige. For farskvaror utgor dessutom den begransade hall-
barhetstiden ett visst konkurrensskydd mot varor fran avlagset beldgna lander.

Ett satt for en lantbrukare att 6ka int&kterna kan vara att vidareforédla den of6r-
&dlade jordbruksprodukten, antingen i egen regi eller i form av kooperativ. |
normalfallet kan dock inte vidareforadling bidra till att géra olénsam véxtodling
eller animalieproduktion I6nsam. En foretagare som inte kan producera rdvaran
med lénsamhet men kan bedriva vidareforédlingen med I6nsamhet, tjanar nor-
malt pa att kdpa in rvaran och koncentrera sig pa vidareforadlingen.
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Odling av spannmal eller oljevéxter for bioenergiproduktion har pa senare tid
framhallits som en majlighet att 6ka intakterna i odlingen. Denna mdjlighet ar
begransad, da de industrier som foradlar jordbruksravaran till ett biobransle
knappast ar villiga att betala mer for spannmal eller oljevéxter till biobransle-
produktion an marknadspriset pa spannmal eller oljevaxtfro for andra andamal.
Det som kan ha storre betydelse ar om okad forbrukning av spannmal (eller
minskad produktion av spannmal pga. exempelvis tkad odling av andra energi-
grodor) leder till att Sverige overgar fran att vara ett Gverskottsomrade for
spannmal till att bli ett underskottsomrade. Da kommer det att vara importpriset
till Sverige och inte vardet vid export fran Sverige som styr den inhemska pris-
nivan, vilket innebar hégre spannmalspris. Detta ar naturligtvis positivt for
spannmalsodlingens lonsamhet, men negativt for svensk gris- och fjaderfapro-
duktion eftersom foderkostnaden stiger nar spannmalspriset stiger. Svaret pa
fragan om 6kad odling av energigrodor ar positivt eller negativt for det svenska
lantbrukets utveckling skiljer sig darfér mellan produktionsgrenarna.

Aven om oftradlade jordbruksprodukter i hdg grad &r standardiserade ravaror
finns naturligtvis mojligheten att producera en vara med vissa specifika egen-
skaper. Genom att sarskilja (differentiera) en produkt fran standardkvaliteten el-
ler fran konkurrenternas produkter ar det principiellt méjligt att ta ut ett hogre
pris. Hogre kvalitet, farskhet, specifika produktionsmetoder mm kan gora det
mojligt att fa ut ett hogre pris fran kunden. | vilken man det i realiteten gér att ta
ut ett hogre pris pa en differentierad vara beror huvudsakligen pa 1) om det gar
att kommunicera produktens specifika karaktaristika till kunderna, 2) i vilken
utstrackning kunderna vérdesatter skillnaden mot andra varor, samt 3) utbudet
av den differentierade varan. Kunden kan vara livsmedelsindustrin saval som
konsumenten.

Ett exempel dér svenska lantbrukare lyckats ta ut ett merpris pa differentierade
jordbruksravaror ar KRAV-produkter. | flera andra fall har det visat sig svart att
ta ut ett merpris. | fallet "svenskproducerat” &r en viktig aspekt att utbudet av
svenska jordbruksprodukter, pa den svenska marknaden, ar forhallandevis stort.
For animalieprodukter har svenska rvaror i de flesta fall mellan 50 och 100
procent marknadsandel. Samtidigt ar det ett valkant fenomen att endast en mind-
re andel av konsumenterna dr beredda att betala ett vasentligt merpris for en
premiumprodukt, i basta fall ett 10-tal procent av konsumenterna. Generellt &r
jordbruksprodukter med specifika mervarden att betrakta som nischprodukter.



Om svenska lantbrukare vill behalla en marknadsandel pd 50-100 procent pa
hemmamarknaden &r det inte mojligt att fa ut mer an ett marginellt merpris for
produktegenskapen svenskproducerat. For att det skall finnas forutsattningarna
att ta ut ett vasentligt merpris kravs en sndvare avgransad region an Sverige eller
att mer patagliga produktegenskaper marknadsfors. Daremot ar det mojligt att
marknadsféring av svenskproducerat kan éka marknadsandelen for svenskpro-
ducerat pa den svenska marknaden, vilket ar en fordel om produkternas varde &r
hdgre pa den svenska marknaden an vid export.

Né&r det galler andra produktkarakteristika & de som forknippas med var pro-
dukten &r producerad ar det viktigt att ha i minnet att de potentiellt kan tillhan-
dahallas av producenter i vilket land som helst (Kaspersson m.fl., 2004).
Genomgangen i denna rapport visar att det kanske framst ar jordbrukare i andra
vasteuropeiska lander som har férutsattningar att konkurrera med svenskt lant-
bruk pa marknaden for differentierade jordbruksravaror med vissa mervarden. |
de fall mervirdena kan tillhandahallas genom en enkel arbetsintensiv produk-
tionsteknologi finns konkurrenterna aven bland laglénelanderna.
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Sammanfattning

8.1 Omvarldsférutsattningar

Svenskt lantbruk moter konkurrens fran tva hall. Konkurrens fran jordbruket i
andra lander pressar ned produktpriserna, samtidigt som konkurrens fran andra
branscher inom landet pressar upp produktionskostnaderna. Produktpriserna
pressas dels som en féljd av att den internationella handeln med jordbrukspro-
dukter blir allt friare, dels som en foljd av att lantbruket &ven i andra lander kon-
tinuerligt arbetar med att 6ka produktiviteten och sénka produktionskostnaderna.

Utvecklingen inom svenskt lantbruk paverkas av att manga andra branscher
inom svenskt naringsliv ar framgangsrika pad den internationella marknaden.
Dessa framgéangar pressar upp lénenivan i Sverige i férhallande till 16nenivan i
andra lander. Hog svensk I6neniva innebar i sin tur att arbetskraften i lantbruket
blir dyrare. Kanske dnnu viktigare ar att den hoga l6nenivan dven pressar upp
andra kostnader, for t.ex. byggnation, insatsvaror och olika tjanster. Konkurren-
sen fran andra branscher medfor dessutom att resurser som arbetskraft och kapi-
tal lockas Gver fran lantbruket till annan verksamhet, vilket dampar tillvéaxten i
jordbrukssektorn.

| ett internationellt perspektiv forefaller Sverige ha komparativa fordelar inom
kapitalintensiv och i synnerhet humankapitalintensiv industri. Sverige har dar-
emot daliga forutsattningar att kunna konkurrera inom arbetsintensiv produk-
tion. For lantbrukets del innebdr detta att framtiden borde ligga i kunskapsinten-
siv och kapitalintensiv produktion, vilket mer konkret innebar fokus pé avance-
rad produktionsteknologi, hdg produktivitet och hdg produktkvalitet.

8.2 Hogt kostnadslage

Skillnaden mellan kostnadsnivan i de lander som har lagst produktionskostnad
och nivan i Sverige ar avsevard. P& jordbruksomradet kan Sverige generellt be-
tecknas som ett hogkostnadsland. | detta avseende liknar Sverige dvriga vasteu-
ropeiska lander, men de sammantagna produktionskostnaderna i Sverige tycks i
manga fall vara annu hogre &n i grannlander som Danmark, Nederlanderna och
Tyskland.

93



94

Forutom att konkurrens fran andra branscher bidrar till ett allmant hogt kost-
nadslége, har Vasteuropa och kanske i synnerhet Sverige kostnadsnackdelar i
form av ett mindre formanligt klimat samt ett omfattande statligt regelverk.
Anmarkningsvart ar ocksa att svenska lantbrukare frivilligt tycks investera i mer
pakostade byggnader for animalieproduktion &n kollegor i lander med liknande
forutsattningar.

Kostnadsnackdelarna kompenserar svenska och andra vasteuropeiska lantbruka-
re delvis genom goda tekniska produktionsresultat och genom att producera
produkter av hog kvalitet. PA hemmamarknaden har de ocksa ett visst naturligt
konkurrensskydd genom att kostnaden for att forflytta en produkt fran en gard i
ett lagkostnadsland till en svensk hamn som regel motsvarar nagra tiotals pro-
cent av produktpriset i Sverige. For farskvaror utgdr dessutom den begransade
héllbarhetstiden ett visst konkurrensskydd mot producenter i andra véarldsdelar.

Néagot som bor uppmarksammas ar att produktionskostnaden i ett land i hog ut-
strackning anpassar sig till intdkten per producerad enhet. De hdga kostnaderna i
Sverige och 6vriga Vasteuropa ar delvis en foljd av de atminstone tidigare hoga
stoden till produktionen. Sankt intakt per producerad enhet tvingar successivt
fram en anpassning av kostnaderna, genom strukturomvandling och effektivise-
ring sdval inom lantbruket som i andra led. En annan del i anpassningen till l4g-
re intakt per producerad enhet ar att produktionen minskar i omraden med svag
konkurrensférmaga. Poangen &r att kostnader inte skall ses som givna for evigt,
utan de ar paverkbara i viss utstrackning.

8.3 Framtiden

Aven om det finns faktorer som mildrar effekten av kostnadsnackdelarna, ar det
uppenbart att vasteuropeiskt lantbruk har svarigheter att havda sig i den interna-
tionella konkurrensen. EU-15:s andel av varldens export av jordbruksprodukter
tenderar att minska och Sverige blir i allt hogre grad en nettoimportér av jord-
bruksprodukter. De hdga produktionskostnaderna i Sverige gor dessutom lant-
brukarna extra kansliga for produktprisernas utveckling, sa att produktionen ris-
kerar att minska om priserna sjunker ytterligare. Jordbruksstodens utveckling ar
naturligtvis ocksd av betydelse, men i ménga produktionsgrenar ar produktpri-
sernas utveckling péa vérldsmarknaden av storre betydelse dn nivan pa kvarva-
rande prisstod och direktstod.



Det ar huvudsakligen i lander med l3ga eller méttliga produktionskostnader som
produktion och nettoexport okar. Hitintills har den ¢kade produktionen i Iag-
kostnadslander svarat upp mot 6kad efterfrgan pé livsmedel, snarare an att den
lett till en massiv utslagning av produktionen i hogkostnadslander. | detta sam-
manhang ar det viktigt att notera att ldgkostnadslanderna har begransade moj-
ligheter att 6ka sin produktion. Atminstone inom spannmalsodlingen och den
betesbaserade animalieproduktionen utgor tillgdngen pa lamplig mark med
lampliga klimatférhéllanden en begransning. Enskilda ldnders begransade moj-
ligheter att 6ka produktionen gor att produktpriserna pa varldsmarknaden inte
faller dnda ned till kostnadsnivan i det land som kan producera till lagst kostnad.
Darfor kommer aven lander med ndgot hogre produktionskostnad att kunna
konkurrera.

8.4 Mojligheter att starka konkurrenskraften

Inget tyder pd att svenskt lantbruk helt kommer att sls ut av den internationella
konkurrensen. Daremot kommer produktionen i Sverige successivt att krympa
om svenskt lantbruk inte ar tillrackligt framgangsrikt i arbetet med att 6ka pro-
duktiviteten och sénka produktionskostnaderna.

| arbetet med att sdnka kostnaderna har séval foretagen som staten en roll. Bland
jordbruksforetagen ar vagen mot lagre produktionskostnad delvis en naturlig
process dar driftiga lantbrukare med goda férutsattningar expanderar, medan de
som inte uppnar tillracklig l6nsamhet ldgger ned. Yngre lantbrukare har en
nyckelroll i denna process i och med att de i storre utstrackning &n aldre investe-
rar fér utdkad produktion.

For att 6ka produktiviteten och sanka kostnaderna pa gérdsniva behévs kun-
skapsuppbyggnad och teknologiutveckling. Inom vésteuropeiskt lantbruk har
teknologiutveckling och kunskapsuppbyggnad varit och ar fortfarande de vikti-
gaste satten att tackla konkurrens fran lagkostnadslander. | detta perspektiv har
staten en viktig roll som finansiar av bl.a. forskning och utbildning. Andra vikti-
ga roller for staten &r att sékerstalla fungerande konkurrens i alla delar av livs-
medelskedjan samt skapa goda forutsattningar for naringslivets utveckling gene-
rellt sett. Dessutom &r det, mot bakgrund av den rikliga férekomsten av statliga
ingrepp inom vasteuropeiskt lantbruk, vasentligt att en avvagning mellan nytta
och kostnad gors nar olika regler och pélagor infors. Detta galler sdval inom
Sverige som pa EU-niva.
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Appendix: Tabeller

Tabell A1: Definitioner av och medelvarden for variablerna i 6verlevnads- och till-

vaxtanalysen

Variabel Definition Mijolk- Véxt- Gris-
prod. odling prod.
Storlek Storlek mats som den naturliga loga- 3.13 0.28 5.50
ritmen av antalet mjolkkor, hektar el-
ler grisar
Overlevnad En binar variabel som indikerar om 0.96 0.88 0.90
jordbruksféretag finns kvar i jord-
brukssektorn mellan 1995 och 1999.
Foretagskarakteristika
Alder Den naturliga logaritmen av driftle- 3.87 3.92 3.87
darens alder
Omstallnings- Tar vardet ett om jordbruksfoéretaget 0.05 0.27 0.14
dummy gick in i omstallningsprogrammet
(stallde om eller beholl marken i s.k.
vanteldge), annars vardet noll.
Deltidsdummy Tar vardet ett om jordbruket kraver 0.07 0.81 0.26
mindre an 1 500 arbetstimmar per
ar.
Specialiserings- Definieras som %, (S), dér S, ar ande- 0.44 0.56 0.52
index len av foretagets djurslag i i den to-
tala besattningen (vilket baseras pa
omraknings tal fran FADN sa att alla
djur réknas i “ko-ekivalenter”) eller,
for vaxtodlare, foretagets andel
akermark som anvands till produk-
tionav .
Eftertrades- Tar vardet ett om jordbruksféretaget 0.10 0.13 0.12
dummy fick en ny driftledare mellan perio-
den 1990 och 1995, annars tar den
vardet noll.
Lokal karakteristika
Ekonomisk po-  Definieras som =, [M,/ exp(d,)], dar M, 0.96 1.08 1.04
tential ar kommun /:s ekonomiska massa
(total inkomst) och d, ar avstandet i
10 km mellan kommun / och r.
Lokalt jordbruks-  Definieras som R,/ R, dar R ar an- 0.10 0.42 0.49

specialiserings-
index

delen av jordbruksforetagen i kom-
mun r som har driftsinriktning p
(mjolk, vaxtodling eller grisproduk-
tion) och R, & motsvarande andel pa
landsniva.
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Variabel Definition Mijolk- Vaxt- Gris-
prod. odling prod.
Lokalt diversifie-  Definieras som 1/Z, |T,-T|), dar T, &r 3.82 3.99 3.92

ringsindex

andelen av total sysselsattning i sek-
tor j i kommun r och T, & motsva-
rande andel pa landsniva (10 olika
sektorer anvands, vilka definieras
m.h.a. SCB:s SNI92; A+B, C+D, E, F,
G+l, H+O+P, J+K, L+Q, M, N).




Tabell A2: Resultat fran éverlevnads- och tillvixtsanalys*

Mijolk Vaxtodling Grisproduktion
Overlevnadsanalys
Konstant -21.28 (.00 -25.71 (.00) -25.84 (.00)
Ln(storlek) 0.18 (.00 0.12 (.00) -0.03 (.57)
Ln(alder) 12.17 (.00, 15.10 (.00) 14.90 (.00)
Ln(alder)’ -1.63 (.00 -2.08 (.00) -1.99 (.00)
Omstallningsdummy -0.01 (.92 -0.16 (.12) 0.27 (.07)
Deltidsdummy -0.17 (.02 -0.38 (.00) -0.45 (.00)
[Omstallningsdummy] x
[Deltidsdummy] -0.79 (.04 0.24 (.04) -0.53 (.07)
Specialiseringsindex -1.10 (.00 -0.61 (.00) -0.44 (.03)
Eftertradesdummy 0.09 (.76 0.01(.23) -0.16 (.22)
Ekonomisk potential 0.15(.13 -0.06 (.60) -0.05 (.82)
Lokal jordbruks-
specialiseringsindex -0.09 (.06) -0.004 (.88) 0.08(.79)
Lokal diversifieringsindex -0.01 (.97) -0.002 (.86) 0.02 (.50)
Regionala dummies Ja Ja Ja
R’ 0.03 0.08 0.06
Andel 6verlevande 0.96 0.88 0.90
Antal observationer 14 525 9363 2191
Tillvaxtanalys
Konstant 3.77 (.00 1.28 (.00) -0.63 (.64)
Ln(storlek) -1.18 (.00 -0.10 (.00) 0.49 (.00)
Ln(storlek)’ 0.19 (.00
Ln(alder) -0.54 (.00 -0.23 (.00) -0.52 (.06)
Deltidsdummy 1.28 (.03 -0.03 (.02) 3.80 (.00)
[Deltidsdummy] x [Ln(storlek)] -0.74 (.02 -0.85 (.00)
Specialiseringsindex 0.52 (.00 -0.07 (.02) -1.48 (.00)
Eftertradesdummy 0.02 (.66, -0.04 (.00) 0.09 (.66)
Ekonomisk potential -0.15 (.03 -0.27 (.00) -0.76 (.07)
[Ekonomisk potential] x
[Ln(storlek)] 0.07 (.00)
Lokal jordbruks-
specialiseringsindex 0.18 (.00) 0.03 (.00) 0.17 (.05)
Lokal diversifieringsindex 0.001 (.92) 0.002 (.35) 0.02 (.47)
“Mills ratio” -3.45 (.00) 0.06 (.24) -1.28 (.22)
Regionala dummies Ja Ja Ja
Storleksvariabel antal mjolkkor antal hektar antal grisar
R’ 0.06 0.04 0.07

* Resultaten baseras pa en tvastegsanalys enligt Heckman (1979). Alla resultat i fetstil ar signi-
fikanta pa atminstone 10 % nivan och de kursiverade vardena inom parentes ar p-varden fran
ett tvasidigt test om koefficienten ar noll.
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Tabell A3: Resultat fran en utékad éverlevnadsanalys for mjélkforetag*

Specifikation

Konstant

Ln(storlek)

Ln(alder)

Ln(alder)’

Omstallningsdummy
Specialiseringsindex
Eftertradesdummy
Deltidsdummy
[Omstallningsdummy] x [Deltids-
dummy]

Ekonomisk potential

Lokal jordbruks-
specialiseringsindex

Lokal diversifieringsindex
Utvidgningar

[Ekonomisk potentiall’
[Ekonomisk potential] x [Yngre
an 40 ar]

Regionala dummies

1
-21.84 (.00
0.18 (.00,
12.25 (.00
-1.64 (.00
-0.01 (.96,
-1.11 (00
0.09(.17
-0.17 (.02

P SRS BN AN N

-0.79 (.05)
0.94 (.04)

-0.09 (.07)
-0.002 (.84)

-0.36 (.07)

Ja

2
-17.41 (.00)
0.18 (.00)
10.33 (.00)
-1.42 (.00)
-0.01 (.97)
-1.11 (.00)
0.09(.77)
-0.17 (.02)

-0.79 (.05)
0.17 (.08)

-0.09 (.07)
-0.002 (.84)

-0.15 (.04)

Ja

Ja

* Endast forsta steget i analysmetoden ingar, dvs. endast 6verlevnadsanalys. Alla resultat i
fetstil &r signifikanta pa atminstone 10 % nivan och de kursiverade vdrdena inom parentes &r

p-vérden fran ett tvasidigt test om koefficienten ar noll.
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